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奇迹缘于创造，缘于细心的观
察与发现。

郑绪刚是一名刚毕业的大学
生，参加了数次人才招聘会，投
出去的简历不计其数，却都石沉
大海。

一天，郑绪刚无意中在晚报上
看到一则招聘启事，一家玻璃制品
公司招聘一名营销主管。开出的待
遇相当诱人。在这个人才严重供过
于求的年代，开这样的条件难免让
人有点儿半信半疑。

抱着试试看的心态，郑绪刚来
到这家公司，一问才知道，应聘这
家公司的主管是有前提条件的，那
就是必须把公司库存的一万只鱼缸
销售出去。这些鱼缸原本是英国一
家销售水族品的公司订购的。年初
英国公司的老板因为炒股破了产，
于是这些原本做工精良的鱼缸便成
了积压货。

原来公司招聘营销主管是假，
销售积压的货物才是真。

一个初涉世事的年轻人，到
哪 儿 去 找 这 样 的 销 售 渠 道 呢? 无
奈 之 下 郑 绪 刚 只 得 沮 丧 地 回 了
家。

不久后的一天，郑绪刚和几个
朋友到郊外野炊。他们来到一片叫
做荷花池的水域边，朋友们尽情嬉
戏，郑绪刚则望着波光粼粼的湖面
发呆。忽然，一个大胆的想法油然
而生。

结束野炊活动的 第 二 天 一 大
早，郑绪刚兴冲冲地来到那家玻
璃制品厂。他说自己有办法把厂
里积压的一万只鱼缸销售出去，
前提是厂里必需预付给他 3000 元的
经费。

怕厂里怀疑自己诈骗，郑绪刚
主动把自己的毕业证押在了厂里。
郑绪刚告诉厂长，如果怕他的毕业

证有假，可以打电话到自己所在的
学校查询。

看到郑绪刚如此坚决，而且所
要的经费又不多，厂长极为爽快地
答应了。以后的几天，郑绪刚拿着
厂里预付的 3000 元经费，离开了那
家工厂，不知去向。

正当人们议论郑绪刚是不是骗
子的时候，一个意外的消息在当地
不胫而走。郊外的那片叫做荷花池
的水域里，一夜之间忽然冒出成千
上万条漂亮的金鱼来。

这事儿简直太稀奇了，市民们
纷纷扶老携幼地去观看。

由于荷花池是一片开放的水
域，无人管理，于是许多人便不
辞辛苦地亲自挽了裤管儿下去捉
鱼。

老人笑了，孩子也笑了，大家
像得了战利品似的，把捞来的鱼带
回家养在鱼缸里观赏，鱼缸的需求
量一夜之间猛增。

很快，市区水族馆的金鱼缸便
销售一空，而最大的赢家无疑便是
那家玻璃制品厂，滞压了几个月的
产品一夜之间竟然成了抢手货，价
钱也因此翻了一番。

摘自《大众文摘》

据国外媒体报道，科学家研究
发现，蟾蜍能够提前5天探知地震的
发生。

2009 年 4 月意大利拉奎拉地区
遭遇地震，造成重大伤亡和财产损
失。英国开放大学(Open University)
的科研人员研究发现，在地震发生
前，拉奎拉城外的蟾蜍大举逃离栖

息地。科研人员注意到，尽管当时
恰逢蟾蜍重要的繁殖季节，但96%的
雄性蟾蜍在地震 5 天前逃离了它们
的栖息地。而地震3天前，配对的蟾
蜍数量下降为零。而且，地震发生
后直到最后一次余震发生期间，当
地并没有发现蟾蜍所产下的卵。

在蟾蜍繁殖地，雄性蟾蜍占据统

治地位，而且当交配行为开始后，蟾
蜍会待在原地一动不动，直到产下
卵为止。

雷切尔·格兰特博士领导进行
了这项研究。他说：“这是首个记录
震前、震中和震后动物行为的研
究。我们的研究结果表明，蟾蜍能
够探知震前征兆，比如气体的释放
和探测带电粒子。这些构成了蟾蜍
预知地震的预警系统。”

据悉，地震前夕地球内部会释
放出氡气和重力波，并被大气层反
射回来，会被蟾蜍探知。

摘自《新浪科技》

27岁的庄静芳是北京一家私企
的办公文员，由于经常加班，她总是
吃方便面对付。时间一长，不仅胃
吃坏了，清洗油腻的泡面碗也十分
麻烦。于是，她经常问自己：“能不
能研制一种可以吃的碗，既环保又
省事？”

一天，庄静芳偶然在一家蛋糕
店见到了一种防水防挤压蛋糕，这
触动了她的灵感：用这种材料来做

“碗”，不怕水泡，不怕挤压，携带轻
便，不正是自己想象中“能吃的碗”
吗？

庄静芳立即向师傅请教了制作
工艺，原来，蛋糕里加了一种泰国米
浆，米浆凝固后非常结实，蛋糕自然
不怕水泡。庄静芳听后，觉得很有
趣，便向蛋糕店下了订单。

不久后，五只颜色不同的面包
碗被送到庄静芳面前。同事们立马
做实验，有人拿它泡面，有人拿它去
打米饭和菜汤……无论怎样，这些

“碗”竟没有一点溢漏。
庄静芳心里一亮，有了创业的

主意：她先和蛋糕店签订了一份供
货协议，并约定了技术保密条款。
利用在写字楼的优势，庄静芳一下
子拉到近千位客户，订单一增再
增。为了按时送货，她专门雇了小
工。小试牛刀，当月她就赚了 8000
多元。

不久，有人提出了意见：“本来
吃米饭已经很干了，再吃面包碗岂
不是干上加干？况且，就只有这一
种口味吗？”这个问题提得很好，一

下抓住了经营的要害：对呀，现在是
夏天，为何不设计一些水果碗出来
吸引大家呢？

在蛋糕店师傅的配合下，芒果
碗成功上市。

当100只芒果碗一销而空时，庄
静芳果断辞职。接着，她盘下一家
很小的面包店，并请了一位面包师
傅，把各种水果的果肉与泰国米浆
融合后，再加入适量的面包粉，制成
风味独特的水果碗：苹果碗、香蕉
碗、木瓜碗、草莓碗等。

研发的新品种一上市就受到上
班族的热烈欢迎，水果碗销量大
增。与此同时，庄静芳还想办法将
水果碗的销路打入酒店、宾馆和冷
饮店。

宾馆的客人们发现冰箱里有这
种神奇的水果碗，纷纷拿来泡面，让
人上火又发腻的速食面有了新口
味。而在冷饮店，水果碗尤为走
俏。冰淇淋和水果原本就是绝配，
庄静芳还别出心裁地将水果碗设计
为两层，第一层周边放热水，第二层
周边放冰块，中间摆上冰淇淋，冷热
反差形成了徐徐缭绕的烟雾，这道
叫做“橙色冰点”的饮品惹得顾客争
相追捧。

宾馆和冷饮店虽为庄静芳打开
了良好销路，但她仍把主要精力放
在改善白领的午餐上。她认为，看
似不起眼的送餐工作背后，隐藏着
巨大的商机，北京林立的大厦里面
有数以千万的白领，如果能敲开他
们的心，就等于敲开了财富大门。

考虑到白领一族追逐时尚的特
点，庄静芳推出了每月的水果派对，
把水果和月份巧妙地联系起来。一
二月天气较凉，适宜吃苹果和南瓜，
她便主推苹果碗和南瓜碗；而三月
稍暖，适用香蕉碗；四月的主角换成
了木瓜，五六月是西瓜和芒果……
庄静芳用她的不断创新创造着财
富，面包碗推出不到半年，她已赚取
8万多元。

这仅仅只是一个开头，更好的
事还在后面。

去年冬天的一天，庄静芳接到
一位女士的电话，这位女士在日本
工作，不久前回国时，偶然接触到了
面包碗，觉得不错，问庄静芳是否愿
意去日本发展？

庄静芳觉得这是个机会，答应
去日本看看。一番考察下来，她把
目标锁定在了东京最大的电器商场
和银座大厦。免费赠送的面包碗，
收到了意想不到的宣传效果。她即
刻在日本招兵买马，并成功拉到了
一位合作商。合作商拥有一家点心
房，他被庄静芳的眼光和胆识所感
染，决定与这个中国姑娘一起制作
漂亮的面包碗来赚东京白领的钱。

有了日本本地的合作商，庄静
芳的业务进展得颇为顺风顺水。从
此，她娇小的身影开始频繁穿梭在
日本的高楼大厦里。尤为惊奇的
是，庄静芳还来了一个“高招”——
她把日本客户称赞与品尝自己产品
的 DV 镜头带到国内给北京的白领
看，让他们欣赏日本白领流行的生
活习惯与最新的办公服装；同时，又
把北京白领的工作状态拍摄下来带
到日本……正因为有了这一满足好
奇、开阔眼界的免费附加值，庄静芳
的业务在北京和东京都拓展得非常
迅速。

摘自《莫愁》

一次，在一风景区，见一棵树长
在一块光秃的岩石上，它的根裸露
在岩石的表面，紧紧地抓住岁月落
在岩石上的一层薄薄的尘埃。

“它怎么能活下来呢？”我不解
地问。

“因为它只想活着。”导游说。
从风景区回来，细细品味导游

的话，终于明白了长在岩石上的那
棵树活下来的理由了：因为它只想
活着，除此之外，别无他求，正是这
个最简单、最原始、最朴素、最低微
的愿望，让它在那个极其恶劣的环
境、最为贫乏的物质世界里生存了
下来。

一个强大的生命力，不是它征
服的多，而是它需求的少。

摘自《人民文摘》

在平静的海平面上，每个人都
可以成为领航员。

但如果只有阳光而没有阴影，
只有欢乐而没有痛苦，那就不是完
整的人生。就拿最幸福的人来说吧
——他的幸福是一团纠结的纱线。

痛苦和幸福轮番而至，让我们悲喜
交集，甚至死亡都让人生更为可
爱。人们在生命的严肃时刻，在悲
伤与丧亲的阴影下，才最接近真实
的自我。

在生活和事业的各个方面，才

智的功能远不如性格，头脑的功能
远不如心性，天分远不如自制力、毅
力与教养。

我始终认为内心开始过严肃生
活的人，他外在的生活会开始变得
更为简朴。在一个奢侈浪费的年
代，但愿我能让世人了解：人类真正
的需求是多么的稀少。

不重 蹈 覆 辙 才 是 真 正 的 醒
悟。比别人优秀并无任何高贵之
处，真正的高贵在于超越从前的
自我。

摘自《学习博览》

买来金鱼任人抓

能吃的碗
祝师基

蟾蜍提前５天探知地震

真正的高贵
海明威

约翰住在乡村，家中只有一处
矮小的房屋还有一辆破旧的雪佛兰
轿车，他做梦都想着发财。

这天，一个身材瘦长的男人出
现在他面前，说：“知道你想发
财，我想我能帮助你！”约翰瞪大了
眼睛，问：“你是谁？为什么要帮
我？”男人说：“我是谁并不重要，
关键是我能帮你获得 500 万美元。”
男人接着说：“当然，世界上没有
免费的午餐，我让你发财你要付出
一定的代价的！”约翰问：“什么代
价？”男人说：“我不贪婪，我只要
你生命中的一秒钟！”约翰说：“你
是说，我用我生命的一秒钟就能换
取你的 500 万！”男人点了点头，

“是这样，但是，这一秒钟我必须随
时获得！”约翰答应了。之后，男人

说：“我现在给你一组号码，明天
你去投注站买彩票，500万就是你的
了!”

第二天，约翰半信半疑地到投
注站照着男人给的号码买了彩票，
等到开奖那天，约翰早早地就到了
投注站，眼睛一眨不眨地盯着大屏
幕，果然，他心里默念一个数字，
大屏幕上就出现相同的一个数字，
最后，头等奖号码与他的彩票号码
完全吻合，约翰高兴得跳了起来。

领完大奖，约翰就迫不及待地
开着车向大都市驶去。以前没有
钱，他对着大都市里那些夜总会、
赌场等，只能望洋兴叹，现在他有
钱了，第一个念头就是进城尽情狂
欢。

去大都市必须经过一个大桥，

桥下是万丈悬崖，约翰开车眼看就
要经过这座桥时，可怕的事情发生
了。大桥忽然摇晃起来，约翰感到
事情不妙，忙加大油门，可是已经
晚了，随着一声闷响，大桥忽然间
断成了数截，垮塌了，约翰连人带
车栽了下去，那一刻，约翰绝望地
想：“只要一秒钟，一秒钟我就
过去了！”这时，他忽然想起那
个男人的话：“我只要你生命中
的一秒钟，但是我要随时获得！”

约翰忽然间醒了，原来他刚才
只是做了一个噩梦而已，约翰擦了
擦额头上的汗水，说：“幸亏只是
个梦！”这时，约翰家的门铃忽然响
了，约翰走过去打开后，看见门前
站着与梦中一模一样身材瘦长的男
人，男人说：“我知道你想发财，
我可以帮你轻松获得 500 万，不
过，要用你生命中的一秒钟做代
价……”

约翰眼睛都没眨一下就在男人
拿出的契约上签下了自己的大名。

约翰想：“大不了，我不经过
那座桥……”

摘自《格言》

我只要一秒钟
林华玉

我一直以为全天下的乞丐都一
样，他们会拿出各种悲惨遭遇或可
怜形象，从而博得别人的同情并获
得施舍。我这次去了美国之后，发
现那里的乞丐虽然也喜欢写“行乞
词”，但是立场却非常高调。

刚到纽约的第一天，我在一个
公交车站旁边看见一个60来岁的乞
丐，他手里举着一块牌子，上面写
着：“我需要一瓶冰啤酒！”我问
他：“如果现在我给你 3 美元，那
是否将意味着你不再行乞了？”他
笑笑回答：“应该这样理解：那将
意味着我暂时不用再为需要一瓶冰
啤酒而行乞了！”当我给了他3美元
之后，他果然把那块牌子收起来扔
进了路边的垃圾桶，然后去商店里
买了一瓶啤酒。

过了几天，我在纽约第 42 大
街碰到一个中年男子，他五官极像
总统奥巴马，他面前放着一张写有
行乞词的硬纸板：“我需要 1 美元

改变形象参加总统竞选！”我不知
道他是不是真的想去参加下届总统
竞选，但有一点是肯定的，他的乐
观精神使我非常心甘情愿地给了他
1美元！

在一条居民区道路上，我曾看
见一位戴着红帽子的中年男子坐在
地上，他的行乞词则是：“我需要
钱给将过生日的尼古拉斯-凯奇送
个好礼物！”我无法确认这位好莱
坞著名影星的生日与眼前这乞丐有
什么联系，但他的幽默个性还是让
我忍不住掏出1美元给了他。

在美国，乞丐行乞的理由似乎
总是因为“我需要”，而不是因为

“我可怜”，像什么“我需要 1 美元
为我的小狗买火腿肠”、“我需要3
美元买一对电池”等，层出不穷。
在第 5 大街的一个电影院门口，我
甚至还看到一位五大三粗的大汉举
着一块牌子说：“全家被死神带
走，我需要 4 美元学中国功夫报

仇！”真没有想到我们的中国功夫
在一个老外眼里还能够和死神去拼
一拼，就冲这个，我给了他 20 美
元！结果他兴奋地对着我直喊：

“你是中国的 Jackie(成龙演的一个电
影角色)！”

让人特别难忘的是前不久的一
次，我下班回家，到车站后才发现
竟然把钱包落在办公室的抽屉里
了。正发愁，旁边一位美国乞丐抬
头问我：“你需要 1 美元坐车吗？”
随后他把 1 美元递到我手上说，

“在你有需要的时候，完全可以像
我这样写一块牌子告诉别人你需要
什么，你所遇到的问题就会很快得
到解决！”他指了指手中的一块纸
板牌，上面写着：“我在睡觉前需
要喝一杯热果汁！”我说那可不
行，别人一定会认为我是骗钱的！

“天哪！人与人之间应该是相互理
解和信任的，如果有这么多猜疑，
这个世界将变得多么可怕！行乞也
是有成本的，那就是真诚和尊严！
任何人在有需要的时候都应该勇敢
地告诉人们你的难处以获得帮助，
那是一种真诚而且迫切的求助，那
不是欺骗！”那位需要果汁的乞丐
对我说。

摘自《视野》

我，需要一美元
陈雪娟

只想活着
黄小平

在一般人的眼中，石头就是石
头：“它不说话、不唱歌、不生气、不兴
奋、不做梦、不旅行、不期待未来、不
挂念往事、不恋爱。它什么事也不
做，只固执地想当个真正的石头。”众
人的结论是：“石头真无聊。”

可是，可是呀，在漫画家几米的
眼中，石头却是这样的：

“石头说自己的话，唱自己的
歌。它生气时只有自己知道，兴奋时
非常低调，做梦时不让你猜到。它用
特殊的方式旅行，它当然期待未来，
它也缅怀往事，它谈自己的恋爱，它
做了许多奇特的妙事。”几米的结论
是：“石头固执地只想当个真正的石
头，石头觉得自己好精彩。”

看几米的漫画《石头记》，拍案叫
绝。

曾有人指出，每一个人，都有三
种面目，一是真正的“我”，二是别人

眼中的“我”，三是为别人而活的
“我”。

许多人，往往为了迎合别人的期
盼，满足别人的要求，而“委曲求全”
地在他人面前呈现出一个“面目全
非”的我。他肯定不快乐，他被别人
的看法牵制了，他被世俗的观念约束
了，他不敢在世人面前活出一个真正
的自我，因此，活得很累、活得很抑
郁，活得很不痛快。

真正的那个“我”，可能不完美，
甚至，像石头一样，有着许多别人引
以为憾的缺点，但是，每个人都有自
己的精彩，而活出这份精彩，便能有
个酣畅淋漓的快活人生。

台湾著名艺人杨林宣布挥别演
艺生涯时，便曾引起一阵哗然。她平
静地向众人说道：“我只是选择了一
个让自己灵魂快乐起来、简单自在的
工作罢了。在画画的世界里，我找到

一种平静的感觉，这是过去在演艺圈
一直找不到的。”前经纪人屡次想说
服她：“拍个广告，十五分钟就可以赚
十万，干吗不拍啊?”杨林生动地以

“撒旦”两个字形容这种轻松赚钱的
诱惑。她在她的画展结束那一天，微
笑着指出：一张画要画一至三个月，
顶多只能卖几万元台币，可是，接拍
广告，只要早上起床梳头、化妆、打扮
美丽，对大家露齿笑，就有十万元台
币了。钱如流水般进入袋子后，便去
买名牌，吃美食，然后，骗自己这样活
着还不错。实际上，精神的空虚，是
别人看不到的。目前，她已将自己
的轿车卖了，如果未来求学的经
费不够，她连房子也会卖掉。她
说：“我很快乐，快乐就是做自己
想做的事。”

在许多重视物质欲的人眼中，杨
林不折不扣是个傻子，可是，这是一
个真正快乐的“傻子”。她深深地懂
得，在短若朝露的人生里，只有把真
实的自我释放出来，才不会辜负自
己。

人，只能活一次。
“后悔”那一帖药，纵然服了又

服，依然不能让你重活一次。
摘自《联合早报》

一公司老总为了检测新招的员
工是否诚实，故意 在 接 待 室 显 眼
处放置了一沓现金，而后找了个
借口躲了起来。这种考验，大多
数人都能通过。因为明摆着，公
司人多眼杂，即便拿了，也无法
顺利出门。

但有一种利诱，却善于裹着糖
衣出现，极易让人头脑发热，做出
后悔的举动。

我有一个朋友，原先在一家国
有大型企业上班。有一年，该企业
改制，出高价鼓励员工买断（拿钱
走人，从此与企业两不相干）。在当
时，那笔钱可是真够吸引人的，以
当年的收入计，至少得干上十年。
许多人因此走了，不过他们中的大
多数是因为早有雄心壮志，打算自
主创业。而我的这位朋友素来不喜
欢闯荡，对做生意更是丝毫不感兴
趣。可是，他见大家都那样，竟也

有些蠢蠢欲动了。有一日烦闷之
至跑来问我。我笑笑，说了两句
话，一句是“坐吃山空”，一句
是“问渠哪得清如许，为有源头
活水来”。他懂了，老老实实回
去上班。

没过两年， 朋 友 的 单 位 再 次
裁员。而这次裁员的方案是：放
宽退休条件，30 岁以上且身患小
疾者都可办理内退。内退后，除
没有奖金福利，其基本工资仍按
原标准发放。

朋友觉得这真是天大的好事，
兴冲冲跑来告诉我，算盘打得啪啪
响，说他打算先办内退，再找份工
作，到那时，一人领两份工资，多
好呀！

那次利诱，朋友最终没能逃脱。
然而事情在短短四年后发生了

巨变。随着经济的发展和物价的上
涨，朋友原先企业的员工收入开始

大幅攀升了，至今已是当初的两
倍。又因为大多数收入都是以奖金
和福利的形式发放的，朋友就只能
干瞪眼了。更可惜的是，因为业务
发展的需要，该企业近两年在省城
设立了多家分支机构，朋友的旧
日同事中，如他一般的中坚力量
都已被陆续调到了省城，工资巨
幅上调不说，光房补就是他退休
金的两倍。而此时的他，还在县
城的一家小私营企业里拼死拼活
地替老板卖命，收入不高，还得看
老板脸色。朋友这时悔得肠子都青
了。

将眼光放远，是许多人挂在嘴
边的口头禅。但究竟有几个人能够
做到？尤其是当身边利诱不断时，
有几个人能够真正地把持得住？职
场上，为了另一家公司临时开出
的高价，一时冲动放弃自己打拼
多年的平台，频繁跳槽，到头来
却发现，自己的昔日同事早已坐
到了自己遥不可及的位置。这种
事，真是不胜枚举。

社会在发展，事物在变化，若
总以当时之眼光算计未来，结局必
然只有后悔。

摘自《北方新报》

目光短结局惨

石头很快乐
尤 今


