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本报讯（记者 党贺喜）近日，“化学火锅”
这个名词使火锅店遭遇信任危机，进而使买
卖双方“很受伤”，许多火锅店都竭力厘清与
化学火锅的关系。据悉，目前有一家专门生
产火锅底料的厂家正在我市征地建厂，以后
吃到放心火锅更加容易。

食客都清楚，火锅全靠锅底儿“撑腰”，锅
底儿好底气才足。但前不久，一位自称圈内
人士的爆料，现在市场上一些火锅是“化学
锅”，特别是红汤火锅，辣味儿、红色，都是一
种叫“辣椒精”的添加剂调出来的。据食品卫
生业内人士介绍，添加了化学添加剂的火锅

底料，经加热后会产生大量对人体有害的化
学物质。

“化学锅”这一元凶使一些知名火锅店蒙
受不白之冤，许多品牌店纷纷开始“绝地反
击”，厘清与化学火锅的关系。纯正而放心的
火锅底料是怎样炼成的？记者不久前走进位
于成都市的火锅底料生产基地，从原料储存
到加工车间再到包装运输直至物流配送，明
明白白看了一周遭。

记者在该厂看到，在原料库，花椒、辣椒、
茴香等十多种原料均是以订单式在川西原产
地统一收购、高标准储存。进入生产车间，保

洁条件进一步“苛刻”：从鞋套到白大褂、口罩
一应俱全，洗手、消毒、吹干三部曲一样不能
少。而在火锅底料最关键的熬炒流程，记者
看到，食用油入锅是经由专用管道从油罐直
接打进，既保证油质又设定好一次打入的重
量。而油温、活力、搅拌等工艺作业，全靠电
脑控制发出指令，工作人员进行操作。

据悉，这家生产基地目前正在我市高新
技术开发区征地建设新厂。厂长张雄告诉记
者：“到明年，新厂区在郑州投产后，可以直供
海底捞 45家连锁店的底料配送和供应，厂子
办到你们家门口，相信你们会更放心。”

12 月 29 日上午，距 2011 年还有 3 天的新
年气氛里，大商超市两家新店在焦作开业，时
间相距仅有一个小时，拉开了以新模式进军
地市的步伐。大商集团郑州地区集团超市总
经理杨旭东表示，大商对于其超市业态在河
南市场的发展比较乐观，计划在三年内总体
销售超过20亿元，达到行业比较领先水平。

当日上午，大商超市分别在焦作老城区、
新城区各落一子。其中焦作千盛生活广场摩
登街店位于焦作市塔南路与摩登街交叉口东
南角，其经营面积为18000平方米；焦作千盛生
活广场解放路店位于焦作市解放路与新华街
交叉口，地处焦作老城区成熟的商业中心，总
面积为22000平方米。

据悉，两家新店是大商集团在河南开设
的第 16家和 17家店，采用的是大商集团最为
成熟和最具优势的经营模式——千盛生活广
场模式，它涵盖了百货、超市、餐饮等各种服
务业态，力求全方位地满足顾客的生活需

求。两店从签约到开业仅用了 2 个多月的时
间。两店开业后预计年销售额将达到3亿元，
利税将达到 1000万元，创造 5000个以上的就
业机会。

2010年是大商超市在河南飞速发展的一
年，在1月到5月的时间里，连开3家千盛生活
广场，5 月，大商集团河南超市连锁发展有限
公司正式成立，现今又在同一天开了两家新
超市，“大商速度”再次尽显无遗。

引人注目的是，大商此次新开两店分别
接手的是华润万家和家乐福原来的店铺，后
二者均为业内巨头，却在焦作败走麦城，大商
取而代之能否做得更好。对此，杨旭东很有
信心，表示他们可以派出更好的管理人才，也
可以更好的解决物流难题，而且企业机制更
加灵活，“前人开荒拓土当然比较困难，而我
们是乘胜追击”。他还表示，这是大商首次在
河南以超市为主业态开拓新市场，因此“只许
成功，不许失败”。

本报讯（记者 楚天堑）时
至年终岁尾，又到了选购家电
的黄金时节。近日，记者在走
访多家家电卖场时发现，今年
消费者对名目繁多的促销活动
并不“感冒”，反而对“整套家
电”青睐有加，尤其是新婚新居
一族消费者。选购“整套家电”
已成为今年家电市场的消费新
趋势，而引领这一趋势的正是
蝉联全球大型家电第一品牌的
海尔集团。

记者在采访中了解到，消
费者在购买家电时经常遇到这
样的烦恼：购买不同的家电需
要面对不同厂商提供的送货及

安装服务，浪费大量时间和精
力；更为重要的是，在安装之前
缺少整体设计，一旦出现电线、
管路等不匹配问题则会破坏装
修风格。当前海尔推出的“整
套家电”解决方案为消费者彻
底解决了这一系列难题。

而且，海尔还率先提供集
整套设计、整套配送、整套安
装、整套服务于一体的绿色家
电解决方案。据悉，此次活动
是本年度全行业绿色家电上市
产品最多、整套家电服务最系
统、推广力度最大的一次活动，
掀起了一场声势浩大的“绿色
风暴”。

大商超市两店同日落子焦作
整体规划为三年内行业领先

三天的封闭式心灵启迪课程，一次
唤醒自我的心灵旅行，新玛特总店员工
通过参加《行动成功》培训，重新认识了
隐藏在内心深处的另一个“我”。

据悉，新玛特总店将在 2011年 1月
4日~6日再次组织员工继续这场心灵启
迪课程，他们希望有更多的中高层管理
人员、普通员工以及供应商能够走进这
次培训，唤醒心灵。

据了解，新玛特总店一向注重员工
的各项培训，不定时地给员工创造各种
各样的学习机会，这也被新玛特总店看
做是团队建设的主要组成部分。

“我们称之为‘共鸣的力量’，这也是
团队建设工作所要产生的化学效应。
让大家参加培训课程不是一个目的，而
是一个过程，我们希望商场的中高层、
员工，包括很多供应商能有机会感受这
样一次心灵的旅行，不管大家以后生
活、工作在哪里，都需要有一种正确的
情感引导，这对他们的将来都是非常有
益的。”新玛特总店相关负责人表示，这
种看似与工作本身无关的生活感悟，能
转化成为一种工作态度，让新玛特总店
这个团队更有凝聚力，更具战斗力。

景淳

在一派新年气氛中，新玛特金博
大店于 12 月 31 日~2011 年 1 月 3 日精
心准备了一场跨年购物“宴会”，将在
新年伊始为中原广大消费者奏响2011
年时尚起航乐章，送上最温暖、最喜庆
的购物盛宴，尽享节日的喜悦和购物
快乐。

据悉，在这次元旦营销活动中，新
玛特金博大店百货服饰全场低至 5
折，重点品牌现金购物满 1000 元返
200 元礼券，并且消费者现金购物满
800元、2000元、3000元、5000元、8000
元、10000 元，特例商品满 2400 元、

6000 元、9000 元、15000 元、24000 元、
30000元再赠新年好礼。

该店相关负责人称，元旦做为国
家法定节假日，元月 1~3 日客流量将
会有所增加，面对元旦期间的全客层
消费者，该店在活动的设置上以商品
活动为主，方便顾客的参与，而且以六
档不同级别的满额回馈，也让消费者
得到了附加的实惠，并且商场的重点
品类和重点品牌也将参与到其中，像
女鞋 45 当做 100 花，床品家居、淑女、
男装 50 当做 100 花，以及部分单品推
出惊爆价、惊爆款等。 耿国振

新玛特金博大店推出跨年购物“宴会”

我市将建纯正火锅底料生产基地

新玛特郑州总店锻造一流“心”团队

英特尔“一对一数字化学习”走进河南

本报讯（记者 赵 羲）12月
23日，河南省首个“一对一数字
化学习”项目在驻马店市第八
中学正式启动。

2007 年，英特尔首次在国
内提出“一对一数字化学习”概
念并加以实践，创造性地把由
相关教育软件、硬件、网络服务
和丰富的教学资源共同形成的
全新教学平台建设放在了首
位，让“一对一数字化学习”项
目——这条通往教育信息化的
高速公路具备了更丰富、更完
善的信息载体。通过每个人专
有的电脑设备，老师可以分析
学生们的兴趣方向、课程理解
程度、思维方式等重要学习进
度指标，学生则可以根据个人

兴趣通过网络搜索相关资料，
激发学生的求知欲，提高了学
生学习的主动性，满足了个性
化的学习需求。目前越来越多
的教师和学生认可并开始尝试
这一新兴的教学模式，短短3年
时间内，“一对一数字化学习”
的星星之火已成燎原之势。

据悉，除了提供先进的硬
件支持，英特尔更注重和合作
伙伴一起，为“一对一数字化学
习”提供丰富的教学方案和信
息资源，帮助学校把先进的“一
对一数字化学习”理念应用到
实际当中。据悉，政府有计划
将“一对一数字化学习”项目于
明年内推广到全省20多个重点
中学。

海尔“整套家电”热销


