
2011年5月10日 星期二

ZHENGZHOU DAILY AUTO MARKET

统筹董 黎 责编张 磊

编辑陈 茜 校对管 莉

9电话 67655197 67655220 E－mail:zzrbzycs＠126.com领航高端 精准服务

车
展
上
的
声
音

车
展
上
的
声
音

本报记者 李 莉

本报讯 近日，BMW 授权经销商河
南中德宝与郑州郑德宝联合在风景绚丽
的金沙湖畔举行了全新BMW X3上市发
布会。

据悉，率先上市的三款车型分别是
BMW X3 xDrive35i 豪华型、BMW X3
xDrive28i 豪华型和 BMW X3 xDrive28i
领先型。全新BMW X3将BMW最新设
计语言和汽车科技完美融合，在外观、空
间、豪华装备以及运动性能等方面全面

提升，并且首次在自动变速箱上实现了
自动启停功能，在高效节能方面同样树
立了典范。

全新BMW X3在设计美学上达到了
更高水准，优雅与动感浑然天成。车身
线条凹凸有致，勾勒出强劲有力的楔形，
外张的轮拱强调了力量感和全轮驱动特
色。大尺寸前大灯富有表现力和个性，
独特的 T 型尾灯与平行的尾部线条完
美融合。该车配备全新开发的悬架技

术，世界领先的BMW xDrive智能全轮驱
动系统的性能进一步加强，通过创新的
调校功能，不仅能够增强牵引力，更可提
高 车 辆 在 弯 道 的 操 控 性 。 BMW X3
xDrive35i 装备了 BMW 性能主动控制系
统、主动减震器控制系统和主动防侧倾
系统，通过驾驶台边一个按键，可以实现
多种驾驶模式，给乘客提供从舒适巡航
到动态驾驶的丰富体验。

（张 磊）

全新BMW X3登陆河南

5月7日、8日，本报2011春夏新车鉴赏会在北京华联广场盛装举行，20余个主流汽车

品牌的近70台车型，让绿城市民尽赏新车风采，五月车市的消费热情也随之被点燃。

合资、自主平分秋色
5月7日上午10点，伴着激扬的音乐

和热情的舞蹈，2011 春夏新车鉴赏会在
万众瞩目中璀璨启幕。展会现场，以一
汽-大众、东风日产、北京现代、一汽马自
达、一汽丰田、东南三菱等为首的合资品
牌，与以一汽奔腾、奇瑞汽车、帝豪汽车、
海马汽车、英伦汽车、江淮汽车、广汽传
祺、东风风行等领衔的自主品牌，在参展
阵容、人气指数、意向客户数量等方面，
进行了一场旗鼓相当的“暗战”。

合资品牌的热销车型依旧势头强
劲。东风日产中原店的轩逸、河南万通
一汽的速腾以及河南弘通的马自达睿翼
等车型出尽风头，两天展会中，经销商收
获了不少意向客户。此外，奥迪A3及敞
篷跑车A5的亮相也为展会锦上添花，吸
引了不少赏车市民的目光。

而不少求实惠的市民则把眼光投在
了阵容强大的自主品牌身上。市民孙先
生说：“作为家用的第一辆车，不需要太
豪华，挑一款自主品牌的车先开着，等过
两年再换。”此外，江淮和悦、福美来三
代、风行景逸、奇瑞旗云等车型以其亲民
的价格“攻城略地”。

“随着中国汽车市场超越美国晋升
全球第一的宝座，自主品牌在新车型、
新技术上也有了长足进步，正在与合资
品牌形成平分秋色之势，郑州日报本次
新车鉴赏会已将这种趋势展露无遗。”
河南省汽车行业协会常务副会长蒋贡

敏在开幕式上表示。

新车、促销双剑合璧
北京现代河南万佳捷泰4S店带来的

第八代索纳塔现场一亮相，就引起了市民
围观。5 月 7 日下午，一直关注新索纳塔
的市民陈鑫坐在新车中赞不绝口：“和原
来的索纳塔相比，真是有了颠覆性的变
化，就外形而言，饱满动感的线条和大手
笔的全景天窗最出彩。”该店市场部经理
李强告诉记者，为了彰显车主的尊贵感，
公司还特别成立了一支VIP服务团队，专
程解决第八代索纳塔的售后服务问题。

河南天翼4S店把刚刚在上海车展上
上市的 2011 款三菱翼神带到了展会现
场，其动感时尚的炫酷外形及原装进口
发动机让年轻的准车主们迈不动脚步。
销售人员表示，新款翼神无论在外观内
饰还是配置动力上，都瞄准了正在崛起
的“80 后”消费者的需求与爱好，是一款
标准的“80后之车”。

此外，经销商们高调推出的购车优惠
活动更是将车展推向高潮：河南伟业打出
温情促销“母亲节购景逸赠豪华大礼包”；
河南华驰推出了“首付22800元帝豪开回
家”的“零利率、零手续费”分期购车活动；
丘比特特别版直降 8000元+1000元精品
礼包、购福美来三代送3000元惠民补贴+
商业全险+3000 元精品礼包……河南天
时 4S 店将优惠政策摆在最醒目的位置，
让看车市民一目了然。

消费者
★5 月 7 日上午 9 点左右，来自中牟

的周先生与刘先生两家结伴赶到现场，
他们一行6人在各个展位前仔细地咨询、
比较。“我们两家的购车要求差不多，都
想买一辆 10 万元以内的三厢车作为家
用，所以就一块过来选选。车展上品牌
多、车型全，来这里就图个方便。”周先生
告诉记者。

★家在二七区的林女士却有另一番
打算，已经挑选了近半年的她已经将目
标锁定在了两厢帝豪 EC-718，“今天郑
州的两家帝豪 4S 店都参展了，我准备在
两家中选个价格最实惠的出手。”

经销商
★尽管旗下一汽丰田、一汽马自达、

奥迪汽车等品牌近期车源非常紧俏，河
南大行汽车家园还是千方百计调配资
源，以集团形式“抱团”参展。该集团营

销总监李天鹏表示：“大行汽车家园集团
旗下的奥迪、一汽-大众、一汽奔腾、一汽
马自达、一汽丰田五个品牌的消费群体
定位均为中高端人群，参加本次新车鉴
赏会，意在借助《郑州日报》权威的平台
优势强化品牌形象，其次才是通过现场
展示吸引意向客户。”

★作为广汽传祺的首批经销商，河
南永丰 4S 店也把推广传祺品牌、提高公
司知名度放在了第一位，展会现场，消费
者对传祺居高不下的关注度也让销售人
员喜上眉梢。该公司销售人员董启超告
诉记者：“这两天不少市民看到传祺都大
为惊叹，相信深入了解之后会有不少消
费者将意向转变为实际的购车行动。”

★专门赶到现场参加车展的河南亿
瑞汽贸总经理余志勇认为，《郑州日报·
中原车市》不仅为消费者提供了全面准
确的市场信息，而且还为中原车商提供
了细致到位的营销推广服务。
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