
进口大众新途锐
举行试驾体验会
本报讯 6月11日~12日，途·行天

下 锐·享征程——进口大众河南国际
汽车越野试驾体验会在省体育中心
举行。参与试驾的嘉宾和众多郑州
市民一起见证了新途锐超凡的越野
性能和扎实的做工品质，对其45度爬
坡等惊险的试驾项目无不叹为观止。

新途锐共有4款采用3.0TSI机械
增压发动机的车型（最大功率 290马
力，最大扭矩 420牛米），以及一款采
用3.0TDI柴油版车型（最大输出功率
为 240 马力，峰值扭矩 550 牛米），此
外，上下坡辅助系统的自动介入令车
辆在上下坡时保持较慢的匀速行驶，
更让翻山越岭变得轻而易举。

本次试驾让参与者们感受到了
大众汽车顶级SUV的制造工艺，更体
会到了达喀尔拉力赛两连冠车型的
王牌性能。 （张 阳）

全新 Jeep指南者
在河南涌金上市
本报讯 6月11日，2011款 Jeep指

南者正式在河南涌金上市。发布会
现场，河南涌金总经理杜彩瑜宣布
2011 款 Jeep 指南者的售价区间为
23.59万~27.89万元，此次上市的2011
款指南者虽然只有2.4L一个排量，不
过增加至5款车型。

据销售顾问易清介绍，该车车身
尺 寸 长 宽 高 分 别 为 4448mm ×
1812mm×1663mm，轴距为2635mm。

2011 款指南者全系标配了定速
巡航、前后雾灯、前大灯水平调节等
配置。豪华版以上车型配备9喇叭的
Boston Acoustic 扬声器、真皮座椅等
配置。安全配置也很丰富，标配了前
排气囊、侧气帘、主动安全头枕、
ABS、BAS、ESC 电子稳定系统以及
ERM电子防翻滚系统。 （魏瑞娟）
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开创多功能用车新境界

本报讯 6月11日~12日，由一汽轿车
销售有限公司组织的一汽奔腾汽车“实力
奔腾 极限体验”试乘试驾活动在郑州举
行。活动现场，众多奔腾客户共同领略奔
腾汽车的卓越性能以及奔腾带来的极致
驾驶体验。

据悉，训练营通过“花式车技表演”、
“静压测试”、“驾控体验”、“实车科技展
示”等环节完美展现奔腾汽车在产品科
技、实用品质和安全性能等方面的显著优

势，全面阐释“高科技、高智能”的核心产
品理念。

活动现场，一个重达6吨以上的集装
箱静止压在奔腾B70的车顶上，充分展现
奔腾B70的安全性和产品品质。全系产
品的静态展示，让客户领略到新款奔腾在
内、外形象上的魅力，在配置、设计上的科
技运用。现场还特别邀请专业车手表演
各种汽车特技，这些特技表演真真切切地
展示了奔腾汽车出色的动力性能。

此外，“产品驾驶”让客户在试驾路线
当中深切体验 2011款奔腾B70的驾控及
超高的产品实力。

据河南圆通销售总监王明星介绍，
2011款奔腾B70是在老款基础上对外观、
内饰、功能和车联网四大方面进行了 77
项提升，新增了 10项越级功能。值得一
提的是，2011款奔腾B70搭载了中国一汽
历时8年研发成功的、在国内处于领先地
位的D-Partner系统。 （魏瑞娟）

奔腾品质深度体验训练营举行

合资品牌依然强势
MPV市场的竞争一直都是看似平

静实则暗流汹涌。金杯、风行、江淮三
家自主品牌各自凭借产品优势，以“高
配低价”策略在激烈的竞争中不断前
行。同时，记者在走访MPV市场时发
现，别克GL8、本田奥德赛、马自达 8等
合资品牌市场行情强势依旧。

“别克GL8的竞争力与市场份额没
有问题，5月份单店销量达40多台，同比
增长约30%。”河南旭龙汽车销售服务有
限公司总经理高职表示，“目前别克GL8
车源紧张，大部分车型需提前 10~30天
预定。”

而河南宏邦汽车销售服务有限公司
销售部经理张体潇分析说：“由于今年四
五月份全国汽车市场低迷，但是对奥德
赛的品牌竞争力我们还是非常有信心
的。5月份单店销量达20多台，占总销
量的20%，达到了预定目标。”同样，河南
弘通汽车销售服务有限公司郑州市场部
经理王贵宾介绍，马自达 8的销量与市
场份额均达到了预期的目标，5月份单店
销量20多台。

多功能引领发展趋势
昨日，记者走访时发现，经销商与

一些现场购车客户都认为MPV的多功
能用途更具市场竞争力。河南弘通汽
车销售服务有限公司郑州市场部经理
王贵宾认为，随着中国人购车理念的逐
渐成熟，准车主越来越重视实用性。马
自达 8 的市场定位“公用+家用”一体
化，用途广泛，可以满足不同客户的个
性化需求。

而福特 S-MAX“5+2”的座椅设
计、最多可达 2000升的行李箱空间，更
是诠释了MPV强大的多功能性。

别 克 GL8 豪 华 商 务 车 分 别 搭 载
3.0L V6 SIDI 直喷发动机和 2.4L Eco 发
动机与 6 速手自一体变速箱的动力总
成。安全方面，严格按照C-NCAP五星
级安全标准打造，更以安吉星全时在线
助理服务提供第一时间的紧急救助。

购车优惠：记者在河南旭龙汽车销售
服务有限公司了解到，对于政府、企事业
单位客户，经销商会根据购买数量、企业
性质给予一定的优惠。另外，所有客户均
到店有礼。

马自达 8 拥有超越同级别 MPV 独一无二的“无敌第二排”：长达
400mm的腿部空间、前后左右自由滑动的座椅、1210mm的车内高敞空
间和高端科技配置，为VIP乘员打造了“超越头等舱”的奢华乘坐空间。

购车优惠：日前，记者走访河南弘通汽车销售服务有限公司获悉，对
于政府、企事业单位、团体采购，马自达 8不加价销售，但对于个人购买
的客户必需购买全险（交强险与商业险）。

2011款别克GL8
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该车拥有灵动空间、精准驾驭、领先
安全等四大亮点，卓越的底盘及悬挂、6
速手自一体变速器为操控性提供了保障。

“五次元”安全理念的运用、侧安全
气囊以及ABS+EBD+EBA+TCS+ESP等
高端安全配置的应用，极大提升了福特
S-MAX整车安全性。

购车优惠：记者在河南裕华福源汽
车销售服务有限公司了解到，全系车型
有万元客户大礼包优惠。另外，对政府、
企事业单位客户还有 1万元左右的现金
优惠。

MPV购车建议
要根据自己的需求、用途、经济实力选

择品牌过硬的 MPV 车型。商务用车重在
安全、舒适，家用车重在经济实惠。

——河南旭龙汽车销售服务有限公司
总经理 高 职

MPV车型的内部空间要大而多变，能
够根据不同需要进行调整。同时，安全性
要高，奥德赛全系车型采用“尊重生命的安
全”理念，达到了C—NCAP五星安全标准。

——河南宏邦汽车销售服务有限公司
销售部经理 张体潇

MPV车型需要充分体现“双M造型理
念”，功能性要强，能够满足商用和家用，尤
其是家用时人员与行李要有合理的使用空
间。

——河南弘通汽车销售服务有限公司
郑州市场部经理 王贵宾

MPV 的 操 控 性 也 不 容 忽 视 ，福 特
S-MAX 的操控性在同级别车型中是最好
的，全独立悬挂使操控性更富有驾驶乐趣。
——河南裕华福源汽车销售服务有限公司

批售经理 王大治
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整车拥有2830mm的超长轴距，搭
载实现动力性能与节能性能高度平衡
的 2.4L i-VTEC发动机，配合 5速自动
变速箱，实现了轿车般行驶性能。安
全方面采用Honda最新的G－CON安
全碰撞技术，i-SRS等六安全气囊、安
全气帘的使用为奥德赛提供了充足的
安全保护。

购车优惠：记者在河南宏邦汽车销
售服务有限公司了解到，全系车型对政
府、企事业单位客户有 5000 元左右的
优惠，对个人客户有约3000元的优惠。
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MPV热销车型


