
很多在“高压”下工作的白领
们担心自己身体的“亚健康”状态
可能导致的一系列疾病问题，从而
纷纷考虑到投保的重要性。对于
工作压力大的上班族而言，选择重
大疾病险能够为健康分担风险。

重大疾病保险保障一般为保
证医疗的费用补充、收入损失弥补
和后期恢复疗养几个方面。高压
环境下的人群在选择重大疾病险
时最重要的是考察条款中是否包
含了常见的心血管、器官性疾病。

新华保险寿险专家表示，若是
因为过度劳累引发的重大疾病从
而导致的死亡，重疾险也可以进行
赔付。另外，提醒投保人一定要认
真阅读清楚相关保险条款，尤其是

“保险责任”和“除外责任”。目前
市面上销售的重大疾病保险都有
观察期，一般为 90~180天，如果重
大疾病发生在观察期内，则保险公
司不会予以赔付。
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阳光金
开启黄金投资一站式服务
本报讯 6月 16日，由中国光大银行主办的

“中国光大银行 2011阳光金新品上市发布会暨
黄金投资面对面专家论坛”在北京举行。

2011年，在黄金需求持续走高的背景下，光
大银行顺势推出了创新产品“阳光金”。“阳光
金”由光大银行联合深圳市黄金资讯有限公司
荣誉发行，产品均为纯正 Au9999 真金材质铸
造，由中国黄金协会权威监制，采用全球唯一防
伪查询先进技术打造，分为10g、20g、50g、100g、
500g、1000g六个规格。

同时，光大银行又推出了“点金通”黄金无
限制回购业务，不局限于回购“阳光金”，针对市
场上所有的实物金品种均可回购。这项增值业
务的开展，打通了现货市场和交易市场的通道，
形成了集买、卖、换、交易、投资于一体的黄金投
资供应链。 （郑芬萱）

中国银行卡产业创新之路
高峰论坛举行

本报讯 6月 16日，由凤凰网和中国光大银
行主办的“中国银行卡产业创新之路高峰论坛”
在京举行。中国银联总裁许罗德、中国光大银
行副行长林立等发表致辞和主题演讲，对目前
国内银行卡产业创新实践和未来发展规划进行
了总结和展望。

中国光大银行副行长林立在会上介绍了该
行于2010年推出的“阳光存贷合一卡”独具特色
的创新性。据悉，“阳光存贷合一卡”发行以来，
市场反应热烈，实现了累计发卡量突破150万张
的骄人成绩。截至 2011年 5月，该卡累计交易
金额突破 100亿元大关，储蓄存款余额达 50亿
元。 （郑芬萱）

光大银行
博爱阳光存贷合一卡郑州首发

本报讯 6月 21日，中国光大银行郑州分行
携手郑州市红十字会在郑州举行了以“弘扬博
爱，阳光同在”为主题的中国光大银行博爱阳光
存贷合一卡启动仪式。

据介绍，博爱阳光存贷合一卡不仅具有一
卡双账户、消费、结算等银行卡特色功能，还是
郑州市红十字会会员的身份象征，持卡人可免
费参加红十字会组织的各项公益慈善活动、自
救互救知识培训，爱心捐助款达到规定数额还
可参加红十字会组织的慈善晚会。

中国光大银行郑州分行行长崔敏奎说，希
望通过这张卡，搭建一个良性发展的社会救助
平台，使更多的人了解并加入到红十字事业中
来，为社会慈善事业的发展尽一份力，奉献一份
爱心。 （王振）

阳光产险
开展为洪涝灾区捐款活动

本报讯 6月初以来，贵州省连降暴雨，部分
地区遭受严重洪涝灾害。贵州省望谟县为受灾
最严重的地区。

阳光产险贵州省分公司自接到贵州省政府
金融办发出的献爱心通知后，积极响应，迅速组
织动员。在捐款仪式上，阳光保险员工纷纷解
囊，为灾区的生产生活和恢复重建献上自己的
一份爱心。 据了解，捐赠的资金将由民政部门
第一时间发放到灾区。

又讯 阳光产险青岛分公司近日以“世界无
烟日”及青岛第十届国际车展为契机，在车展现
场开展了主题为“香烟给我，阳光给你——世界
无烟日，阳光在行动”的大型公益活动。

活动现场，阳光保险的员工们统一身着带
有阳光标志和禁烟标志的服装，无论是在展馆
外，还是在展馆内的吸烟区和休息区，只要发现
参展者吸烟，他们就会上前，请吸烟者熄灭香
烟，用事先准备的精美小礼品交换烟头，并告知
吸烟对自身健康和公众健康的严重危害，劝戒
一根香烟，送出一份阳光。被劝禁烟者和参展
观众对该活动纷纷表示认同与支持。

（徐阳文）

交通银行
推出首张全国范围银证期联名卡

本报讯（记者 王 震 通讯员 全 权）记者昨
日从交行河南省分行获悉，交行联合招商证券、
招商期货，推出首张全国范围的银、证、期联名
借记卡——太平洋智远银证期联名卡。

该卡是国内首张在全国范围发行的银、证、
期联名卡。交行方面表示，“太平洋智远银证期
联名卡”彰显了交行“财富管理银行”的特色，为
银、证、期三方合作，共同服务客户提供了良好
的平台。此举也标志着交通银行与招商证券、
招商期货在商业银行、资本市场及大宗商品期
货领域的合作迈出了新的步伐。

据了解，“太平洋智远银证期联名卡”集银
行借记卡、证券投资、期货投资三大功能于一
身，实现了银、证、期三方资金直通划转，持卡人
除可享受交行提供的个人财富管理服务外，还
可享受招商证券、招商期货对联名卡客户提供
的“财富管理计划”等专属优惠服务套餐，能够
满足投资者多样化的财富管理需求。

相关专家指出，随着中国经济发展，居民金
融服务需求和投资需求不断增长，未来银行、证
券、期货等不同类型的金融机构跨领域合作将
与日俱增。

6月20日上午，招
商银行郑州分行开展
了无偿献血活动。招
商银行郑州分行党委
委员、分行机关党委委
员、各党支部党员、团
员及群众共计88人参
加了本次无偿献血活
动，以奉献爱心的方式
向建党90周年献礼。

屈庆昌 摄

此次准备金上调后，大型金融机构存款
准备金率达到21.5%的历史高位，中小金融机
构的存款准备金率则达到18%。这也意味着，
大银行收到 100 元存款，就必须上交给央行
21.5元，而余下的78.5元只有75%可以在市场
上放贷，这大大缩减了银行放贷所获取的利
润。特别是一些地方小银行，到了月底，资金
匮乏的状况更加严峻。银行同时还面临着各
种监管指标的压力，为了吸引资金，只得不惜
成本提高理财产品的预期收益率。

记者走访多家银行了解到，几乎所有银
行都提高了短期理财产品的预期收益率。此
前各家银行发售的短期理财产品预期年化收
益大多在 3%~4%之间，而现在都在 4%以上，
有的甚至提高到了5%以上。

比如，中行将中银日积月累——日计划产
品的预期年化收益率已从1.68%提高至1.8%；
中信银行发行的13天超短期理财产品的预期
收益率高达 6%；中国银行发行的中银博弈 21
天期理财产品，50万元起售的年化收益率高达

5.8%，1000万元起售的预期收益率达6.3%。
不过，光大理财师白洁提醒投资者，主打

短期约定收益型理财产品比较适合风险承受
能力较弱的投资者。特别是股市仍处于调整
期，银行理财产品的推出偏向保本稳健型，势
必会增加这类产品的收益率。“不过虽然对于
债券和货币市场的产品来说，绝大多数都能
实现预期收益。但投资者仍需仔细阅读产品
说明书，注意相关条款，谨慎购买，避免掉入
高收益陷阱。”

银行部分收费将被叫停
银监会、央行和国家发改委近日联合发

文，自 7月 1日起 34项商业银行服务收费项目
将被免除。距离这一大限到来还有一周时间，
近来，却频频有银行发布公告开收新的服务
费，据了解，在即将到期的 34项服务收费项目
中，不少都是银行近年来已经陆续停止收费的
项目，市民真正看重的，如小额账户收费、
ATM机跨行取款重复收费等项目，都未涉及。

收费项目越“减”越多

公开资料显示，2003 年 10 月 1 日出台的
《商业银行服务价格管理暂行办法》明确银行
收费项目仅 300 多种，而现在《商业银行服务
价格管理办法》中列出的收费项目已多达3000
种，7年时间，银行收费项目增长了10倍。

据悉，2010年以来，信贷收紧使商业银行
传统的存贷利差收益缩水，中间业务收入成为
各家银行看重的盈利增长点。银行开始大刀
阔斧地加收或调整服务项目手续费，如零钞清
点费、跨行取现手续费、密码重置费、短信通知
费、小额账户管理费、打印对账单费等。

记者翻阅银监会所列出的免除收费项目
后发现，对小额账户收费、跨行转账高收费、
ATM机跨行取款重复收费等，本次三部委的
通知均未涉及。而其它如同城本行存款、取款
和转账手续费，境内本行查询服务费等 20 多
项收费，多数银行已经停止了收取。

然而，旧的收费项目还没取消，部分银行
收费项目却又出新招，不少银行之前免费的项
目突然取消或缩水。市民王先生认为，银行细
分业务品种和操作环节繁多，在增收这一导向
下，3000种收费项目不会是极限，还会有更多
不为用户知晓的“创新”收费项目。

服务没有明显变化

银行对增加收费有自己的说法，“客户所
享受的服务在不断增加，多数服务是需要人力
物力支持的，所以增加费用在所难免”。

但多数银行客户却并不认同这一说法，此
前相关机构做过的“银行服务满意度调查”显
示，近七成银行客户认为并未享受到该有的服
务。某国有银行客户张女士认为，既然让客户

“花钱买服务”，就应该以服务制胜，但是在平
常办理业务时并没有感受到任何明显的变化。

客户缺少话语权

一些人认为，银行业没有实现完全竞争，
收费混乱是垄断使然。但也有观点认为，并未
完全竞争的银行业，并不意味着在收费这个问
题上处理不好。现在的银行收费之所以如此
之多如此之乱，恰恰是因为管理部门给予了银
行过大的收费定价权，对于银行的单方定价，
客户只有接受的份。银监部门为何不规定银
行有哪些“可收费项目”，同时控制每项收费项
目的波动范围？这样既能真正实惠客户，又能
保留银行多元化的竞争空间。

张世豪

资金趋紧 理财产品热推

银行借力突围

6 月 20 日，央行今年

年内第六次上调商业银行

存款准备金率 0.5 个百分

点。截至目前，我国大型

金融机构的存款准备金率

达到21.5%，中小银行则达

到18%。

面对流动性资金日趋

紧张的压力，银行应该如

何释缓？据记者了解，除

了大力吸纳存款，银行也

在寻求各种渠道补充资

本，其中高收益、巧妙设计

到期日的银行理财产品肩

负起了揽储的重任。

经过多次上调存款准备金，银行的资金
面压力空前。据粗略估算，本次上调存款准
备金率 0.5 个百分点，将冻结银行体系内约
3700亿元人民币流动性。今年以来的 6次上
调准备金率，确实让银行资金吃紧。

我市一股份制银行借贷部负责人表示，
今年以来该行的揽存压力一直比较大。在经
历了几次存款准备金率对于资金面的冲击
后，商业银行普遍心态谨慎，一方面为可能的

存款准备金率上调提前做出准备，另一方面
也在适当地减少资金融出，以防止资金面突
然发生变化。

某商业银行的客户经理李永普告诉记
者，随着央行再提准备金率，银行更缺钱了。

“现在一年期贷款利率已飙升至9%左右，即使
如此，有些贷款仍被拒之门外。”而银行间的
短期拆借利率近期也持续飙升。

据记者了解，自 5 月 12 日央行宣布上调

存款准备金率以来，银行间市场资金面一直
处于紧张态势中。尽管央行持续净投放资
金，但进入6月份银行间资金利率再度出现飙
升，资金利率持续在高位，紧张状态没有明显
缓解。

有业内人士表示，随着上调存款准备
金率、日均存贷比考核等一系列监管措施
的叠加，加速“揽储”步伐在银行间已心戚
戚焉。

时至年中，银行面临各种监管指标的压
力，不得不通过发售短期理财产品腾挪资金。

据普益财富不完全统计，截至6月21日，
今年以来银行理财产品共发行 7891款，已经
超过去年全年发行量的 80%。银行理财产品
预估发行规模达到 8.25万亿元，而去年全年
的发行规模为7.05万亿元。

“我行刚刚推出一款非保本浮动收益理

财产品，期限是 56天，预期年化收益率 3.4%，
如果您作短期投资的话，这款产品非常合适，
而且收益率比之前有所提高。”日前，当记者
以客户身份咨询银行理财产品时，工行陇海
路支行的客户经理这样向记者推荐。

“银行理财产品大量发行，会导致储蓄存
款变为银行同业存款，进而从货币统计中消
失。理财产品到期日大多数集中在季末，表

现出来是银行存款的增加。”李永普表示。
“从 6月份开始，央行对银行的月度日均

存贷比进行考核。为了完成各项监管指标，
很多银行把吸收存款作为 6 月份的头等大
事。”某商业银行的客户经理侯晓亮告诉记
者，从5月底开始，他们除了揽存任务外，还增
加了销售理财产品的任务，而且主推的是自
己银行推出的短期理财产品。

资金面持续紧张

理财产品粉墨登场

预期收益率普遍看涨

职场白领投保 首选重疾险

重疾险通常分为两大类：一类是纯消
费型的产品，不带任何资金返还；还有一
类则是带有储蓄性质的返本产品，或是用
寿险类的主险产品附加一份重大疾病险。

消费型的重疾险比较实惠，打个比
方，买消费型的健康险更像是租房。消费
成本低，可选择余地大，觉得不喜欢、不合
适，就可以换一个，退掉它的损失也不大。

消费型重疾险每年缴费较低，灵活性
也比较强。一份一年买一次，或是每隔
3~5年买一次的短期重疾险，就好比一年
期或五年期的一份租约，“租金”便宜，觉
得不合适自己了，只要不续保就行。

而一份保障期限为10年、20年，或是
约定保到 60岁、70岁为止的长期消费型
重疾险，就像一份长期的住房租约，虽然

最后的“产权”不属于你，但是已经满足了
你在一定期限内的保障或使用需求。

购买具有返本条款的储蓄型重疾险
则好似“买房”，二三十年之后如果你还生
存，就可以收回一笔资金，但是每年的缴
费压力比较重。

恒安标准人寿个险专家认为，到底是
买消费型的重疾险，还是买带有一定储蓄
功能的重疾险，主要看个人的经济收入情
况、消费习惯、行为偏好等因素。总体来
看，对年纪较轻，或者收入较低的人群，消
费型的重疾险产品更合适些，因为费率优
势更大。而对于年龄在 40 岁以上，又有
一定经济基础的人群而言，可以选择消费
型的产品，也可以选择消费型与储蓄型产
品混搭配置的方式。 张世豪

泰康人寿安阳中心支公司的工
作人员近日赶赴林州市城关镇刘家
街村，为出险客户王先生家属送去
了11万余元理赔款。王先生家属将
一面印有“风险无情 泰康有爱”的锦
旗赠予该公司。图为泰康工作人员
与王先生等合影留念。
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购买重疾险有窍门


