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用户
几家欢喜几家忧

小灵通即将于年底“退休”，面对这
一消息，郑州的小灵通用户给出了各不
相同的反应，有人热烈支持，有人坚决
反对，也有人犹豫不定，可谓是几家欢
喜几家忧。

家住二七区的刘女士在采访中告
诉记者：“我用小灵通七八年了，一直没
有换就是因为它便宜。我到联通问过
了，我的小灵通卡可以免费换成联通的
2G卡，余额全部转到联通卡里，还有专
属的套餐，市话9分、长途1毛5，比我以
前小灵通的套餐还实惠，我当然要换
了。”一上午的时间，记者在联通营业厅
遇到了五六位来换联通卡的小灵通用
户，给出的理由都和刘女士基本相同。

与之相反的，反对小灵通退市的用
户也大有人在，在联通中原路营业厅，
记者就见到了前来咨询的曹先生。“我
是个生意人，选号码就图个吉利，我当
初可是花了将近 3000元钱买的吉祥号
码，现在只给我换一个普通的联通号
码，我当然不能答应了。”曹先生激动地

对记者说：“并且我多少年的老客户都
存的是这个号码，一旦换号，生意肯定
会受到损失啊。”同时，曹先生也告诉记
者，他身边类似情况的朋友也是大有人
在。

经销商
销售状况不温不火

大限将至，在郑州的通信市场上，
是否还有小灵通机器、卡品在继续售卖
呢？记者走访了位于郑州大学附近的
几家手机卡品经营店铺。

“有，要机器要卡都有。”几家店铺
的老板不约而同地给出了这样的答
案。而当记者问及是否知道小灵通年
底退市的消息时，老板们却都含糊其
辞，有的表示听说不会退市，有的说听
说到时候联通会给予补偿。

那么这些机器和卡卖得怎么样
呢？一位经销商以“不温不火”四个字
形容了目前的小灵通市场。“市民来买
的几乎没有，但倒也不是没生意可做，
那些跑业务的，做广告的，也会时不时
地来买一些小灵通卡，有的是图便宜，
说用到啥时候算啥时候，有的干脆直接

把好几个小灵通号码呼叫转移到一个
手机上，方便业务往来。整体上，每月
都能卖出个七八张吧，卡比机器卖得
火。”

运营商
退市情况基本乐观

“情况基本乐观。”对于记者的疑
问，郑州联通小灵通业务主管郭晓佩给
出了这样的答复。

“目前，郑州在网的活跃用户还有
一万多点。”郭晓佩告诉记者：“我们针
对小灵通的政策、套餐还是很实惠的，
从去年 1月到现在，平均每月都有三千
左右的客户来营业厅办理灵通转G业
务，按照这个速度，后两个月我们再加
大些宣传，年底清网应该问题不大。”

而对于市民曹先生的疑虑，郭晓
佩也给出了答案，她说：“针对像曹先
生这样对号码有着特殊需求的用户，
我们也会给予充分的支持，目前我们
实行的政策是先签署书面协议，等退
市清网工作结束后，我们会将用户的
小灵通号码转做固话号码，让用户免
受换号的困扰。”

移动 推出全球通专享夜活动
本报讯 日前，记者在郑州移动了解到，为了回报广

大全球通客户多年以来的支持和关爱，郑州移动特联合
大商新玛特总店，将于 10月 30日在大商新玛特总店开
展一场移动客户专享的“缤纷秋日·臻情至尚——全球
通客户大商新玛特总店专场购物活动”。

据悉，此次活动将以二维码的形式向用户发送邀请
函，届时，用户只需凭收到的二维码彩信或短信便可参
与现场活动。活动当天，用户只需预存900元至3000元
不等的话费，即可获得移动用户专享的包括价值 300元
到 1300元不等的大商新玛特总店百货礼包和价值 200
元到700元不等的大商新玛特总店加赠券的特别大礼一
份。预存3000元话费的用户，仅需500全球通积分便可
办理大商新玛特总店钻石卡一张。在活动当日，用户也
只需 1500全球通积分或 2500M值，即可兑换大商新玛
特总店50元购物卡一张。同时，商场也将在当晚活动期
间推出一大批针对全球通客户的超低折扣和优惠赠
礼。 （杨 光）

联通 114订机票享超低折扣
本报讯 近日，记者从郑州联通获悉，为了让市民在

即将到来的圣诞、春节中出行更加轻松无忧，郑州联通
特联合东方航空公司，推出了“中国联通东方航空携手
合作，116114特价机票送您开心过圣诞”和“中国联通东
方航空携手合作，116114特价机票送您回家过年”活动。

据介绍，用户只需在 11 月 4 日到 11 月 6 日拨打
116114或 114预订 2011年 12月 25日至 2012年 1月 3日
东航集团（包括东航、上航、联航）国内机票，不限航线不
限航班，便可享受最高折扣不超过 5折的超值优惠。若
预定 2012年 1月 17（腊月二十四）日至 2012年 2月 7日
（正月十六）东航集团（包括东航、上航、联航）的国内机
票，则可享受最高折扣不超过8折的优惠政策。同时，成
功登机的用户还可以获赠时尚、高速的联通 3G体验卡
一张。 （孟晓丽）

电信 天翼3G智能机免费体验
本报讯 为了促进用户对智能机及天翼 3G的认知，

让更多用户体验到天翼 3G的智能与便捷，郑州电信特
开启了“万人体验抢手机、3G生活在天翼”免费体验活
动。

郑州电信的工作人员向记者介绍说，活动将于11月
1日正式开始，11月 30日结束，周期为一个月，届时，用
户仅需缴纳 999元押金便可参与体验活动，免费获得体
验手机并开通活动套餐，可以在15天的体验期限内体验
智能手机。体验期内，如果用户觉得不适合自己使用，
则可以在体验期结束前去参与活动地点进行退机，凡是
按照协议符合退机条件的，均无条件退还押金全款，若
用户在退机周期内未退机，999元则将视为用户同意支
付的购机款。同时，记者还获知，本次活动限制名额为
一万名，人满即止，建议想要体验天翼3G的用户尽早参
加。 （王 玲）

“智能双模待机王”
联想乐Phone P70上市

本报讯 近日，联想乐Phone P70商务智能
手机上市，受到消费者的热捧。乐Phone P70
拥有 2000mAh 超大电池容量，搭配联想独创
的“智恒”节电技术，能实现最多529小时的超
长待机时间。超大电池容量加上智能的节电
技术，有了乐Phone P70，可以彻底告别每天一
充的尴尬了。

乐Phone P70通过支持双卡双待、一机双
模（WCDMA+GSM），实现了“两个号码、一机
管理”，随时切换自如，让你在不同角色间游刃
有余、进退自如。作为一款针对商务人士的智
能手机，它还支持Wi-Fi接入、蓝牙3.0无线传
输等功能。通过移动AP功能可以让乐Phone
P70变身无线网卡，通过 USB或Wi-Fi接入，
供其它终端设备上网。即使电脑网络中断也
能照常收发邮件，出色应对紧急情况。同时，

“名片全能王”、“扫描全能王”、“备份恢复一键
通”等特色商务应用也将令你在商务活动中如
虎添翼。 （豪 杰）

伊甸杯
高尔夫精英邀请赛开赛

本报讯 10月24日，由河南友邦房地产经
纪有限公司（以下简称为友邦海外）与澳洲诚
信集团共同举办的“伊甸杯高尔夫球精英邀请
赛暨澳洲精品房产说明会”在思念果岭高尔夫
球场举行。

此次邀请赛邀请到了著名主持人倪宝铎
担任主持。澳洲诚信集团代表、发展商Taylor
Mark先生及友邦代表在午宴前就澳洲房地产
形势、市场需求及移民问题进行了简单讲解，
午宴期间Mark先生和澳方代表同到场嘉宾热
情交谈，宴后Mark先生和参赛成员一同进入
赛场。“伊甸杯高尔夫球邀请赛”以比赛为平
台，为想投资澳洲房产的来宾提供绝佳机会。

来自澳大利亚昆士兰州布里斯班和黄金
海岸的开发商Mark先生、诚信集团代表以及
友邦海外代表对移民澳洲做出了详细的指引
和项目推介，并为到场来宾提供了昆士兰州布
里斯班、伊甸园项目、黄金海岸等项目的房产
投资资料。

据了解，河南友邦公司成立于 2007年，前
身是一家综合性的地产服务公司，2011 年公
司战略转型，全心致力于海外房地产市场在中
国的拓展，现以与澳洲、英国、新加坡等多国优
秀海外地产达成战略合作伙伴关系。

（黄晓娟）

距工信部规定的小灵通“退休”时间距工信部规定的小灵通“退休”时间
仅余两个月，大限将至仅余两个月，大限将至

2009年 1月 9日，工信部一纸公文在社会各界引起强烈反响，这

份名为《关于 1900~1920MHz频段无线接入系统相关事宜的通知》中

明确规定：“1900~1920MHz频段无线接入系统应在 2011年底前完成

清频退网工作，其所用频率无条件收回。”而1900~1920MHz的频段则

正是与市民生活息息相关的小灵通所使用的无线频段，也就是说，工

信部的通知将小灵通的“死期”定在了2011年底。如今已近11月，距

年底也仅剩下两个月的时间，郑州的小灵通退市工作进展如何？用

户、经销商、运营商对这一政策分别有着怎样的态度和反应？
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本报讯“纳帕美酒，醉美濮阳”。10月 22日，赛
利诺斯葡萄酒全球巡展在“中华龙乡”河南濮阳华丽
开启，赛利诺斯葡萄酒正式登陆濮阳。200多名濮阳
社会名流参加了品鉴酒会——集时尚艺术、高品位
生活于一体，这是濮阳最顶级的红酒品鉴会。

晚宴活动中，香港著名国际品酒师黄毅然主持
“赛利诺斯PK拉菲”盲品会。所有的盲品人员从现
场嘉宾中随机挑选，上台分别盲品赛利诺斯和拉菲，
采用世界级品酒大师罗伯特·帕克的100分评分制进
行打分，由公证人员在台上公开统计分数。当主持
人宣布分数统计结果并揭开盲品酒的布袋后，现场
嘉宾一片沸腾——赛利诺斯 96.1分，拉菲 95.8分，赛
利诺斯0.3分胜拉菲。

此次巡展，加深了国人对美国葡萄酒的理解认
知，印证了美国葡萄酒更适合中国人口味。赛利诺
斯凭借无与伦比的酒品，强大的国际资源供应链，以
及对中国本土资源的整合，将不断为中国消费者带
来味觉惊喜。 (高玉超)

新玛特金博大店
店庆“进行时”

本报讯 十月，正是零售业的黄金季节。大商新
玛特金博大店一系列的店庆活动，更是为这个收获
的季节增添了一份火热。此次店庆活动，新玛特金
博大店与各大品牌相聚联欢，力求为消费者呈现最
优惠、最时尚的节日盛宴。

此次活动新玛特金博大店携手鄂尔多斯做大力
度品牌推广，10月21日~10月31日全场秋冬新品8.5
折，一楼中厅秋冬新品展销会，玻璃房 1~3折大型特
卖，折后满额最高可获赠联想笔记本一台及 4000元
品牌礼券。随着天气的转冷，现在是添置衣物的最
佳时段，鄂尔多斯活动现场一件毛衫 380~480元、一
件大衣仅 400~500元、棉服 400~500元。消费者李女
士说：“我先生一直都穿鄂尔多斯的毛衫，质量好、保
暖好，可是从来没见有这么大力度的活动，我一定要
多给他买几件，今年冬天就不怕冷了。”

在外广场，新玛特金博大店还携手罗莱家纺举
行“惠享罗莱”活动专场，10月 20日~11月 2日全场 3
折起，并推出惊爆特价单品，原价 6998元的 100%桑
蚕丝的蚕丝被，现只要 1980 元就能购得，原价 4280
元的蚕丝现价 1380元，一床等于三床等等。消费者
张女士说：“1元钱的可爱手帕、9元钱的纯棉枕套，件
件都有独家折扣，活动一开始我就买了好几件，同事
们见了都说太划算了，今天我就带她们来抢购了。”

新玛特金博大店从人力、物力、货品等方面与供
应商全方位精诚合作。厂家、供应商不断从全国各
地调货，以保证货源的充足，与商场共同营造浓厚的
店庆氛围。为回馈广大消费者，感谢会员朋友，新玛
特金博大店会创造更多新鲜的购物体验，举办更多
大力度回馈营销专场活动。

10月 28日~30日极限返券日，此阶段为店庆活
动阶段最后“答谢晚宴”。在最后的答谢晚宴上，整
个店庆会在疯狂换券、积分抵值等活动之后，完美谢
幕。

活动期间百货服饰满 500返 500的品牌：百丽、
思加图、Eni:d、底色、欧迪芬、ZYZ、金利来……

活动期间百货服饰满500返300的品牌：WHAT
FOR、JC、COCODEAL、杰西、SK、安瑞井……

活动期间百货服饰满 500返 200的品牌：莱尔斯
丹、ELLE、百家好、纳帕佳、淑女屋、名典屋……

活动期间化妆品满600返100的品牌：倩碧、资生
堂、高丝、欧珀莱、雅顿、兰芝、H2O、佰草集、羽西、梦妆……

10月 29日珠宝镶嵌满 1000返 100的品牌：周大
福、周生生、谢瑞麟、爱是唯一、I DO、ENZO、田琦、戴
梦得……

（赵 佳）

龙乡濮阳盲品会：赛利诺斯PK拉菲

本报讯 10月 28日~31日，新玛特郑
州总店三周年店庆举行，总店商场与郑
州市体育场“双会场”遥相呼应，会给业
界带来怎样的震撼？

据了解，10月30日新玛特郑州总店
三周年店庆活动的营销主线清晰，众多
品牌强势加入。

第一会场：花园路新玛特总店全线
500返300

第一会场掀起的热浪足以震慑中原
商业，但是并不足以代表大商新玛特郑
州总店的全部水平，作为中原精品百货
代表的大商新玛特郑州总店，将在 10月
30日挑战名品低价极限。威可多、鄂尔
多斯、金利来、九牧王、苹果、卓雅WK、巨
式国际、23区、ONLY等全线95%品牌新
品500返300，珠宝、名表、男装、女装、家
居、靴鞋等近乎所有业种全线参与返券。

第二会场：郑州市体育场疯狂促销，

万余件商品低至1元
10 月 28 日~31 日，在

市体育场这样一个开放
的、大面积的销售区域
内，如果要撑得起一场大
型促销活动，丰富的品
牌、充足的货品是基础，

各品牌更是调动了全国之势，助新玛特
郑州总店打好这一“战”。

万余件惊爆单品体育场特供低至 1
元；50000 件秋冬羽绒裤低于 100 元；
100000 件一口价商品体育场清仓 50 元
起；10000套床品四件套体育场清仓 188
元起；不限量秋冬必备美体暖衣100元2
套；不限量洗衣机、LED电视、冰箱、空调
低至498元。仅此4天，全省心动。

新玛特郑州总店营销部长谢媛表
示，百货商场突破固有的销售范围，将销
售现场同时扩充到另一块场地，将给中
原消费者带来全新的购物体验，这在全
国商界也尚属首次。

EIN+金利来全国独家回馈，助威店
庆活动

10 月 24 日起，以 EIN、金利来品牌
深度营销活动为切入点的新玛特郑州总
店店庆拉开序幕。

记者在总店外广场活动现场看到，
10月 26日上午 9点，大商新玛特郑州总
店外广场，一间约 200 平方米的红色水
晶房前，排起了长队，水晶房内更是被围
得水泄不通；不仅如此，一些已经拎着大
包大包衣服的顾客，还意犹未尽，挤向水
晶房……

EIN品牌凭借着全国独家货品和独
家回馈力度：100 元 3 件、200 元 3 件，皮
衣皮草 1000元 2件，2F专柜新品满 1000
返300……吸引了无数的顾客前来，一场
店庆预热的深度营销风暴正在火热上
演。

与此同时，金利来正装与EIN齐头
并进，精彩上演“十年回馈，超值体验”的
单品牌深度营销活动，10月26日~31日，
金利来全场 1~5折，羊绒羊毛衫 1000元
3~5 件等，让您低价尽享大品牌品质。
在10月30日，您还可在总店一睹明星代
言人杨坤卓越风采。

新玛特郑州总店副总经理党玉玲表
示，有了这么多品牌商的鼎力支持，在新
玛特郑州总店搭建的这个大平台上，必
能上演一场震惊全国业界的“营销大
戏”。

（赵 佳）

新玛特郑州总店
三周年店庆“双会场”启动

小灵通何去何从小灵通何去何从
本报记者本报记者 韩韩 沣沣

老三届与河南兰苑
合作签约

本报讯 10月中旬，河南兰苑投资有限公
司与老三届餐饮品牌公司合作仪式在郑州举
行。

老三届餐饮公司总经理石公正在讲话中
深情回顾了老三届创立的十年历程，“老三
届”是一个名称和品牌，这个名称和品牌诠释
着一代人的青春岁月记忆，和与共和国同行
的风雨历程故事，“老三届”的文化主题是人
与人之间相处的真情、对物质生活享受的简
朴、对人生崇高理想的追求，把这些优秀品质
注入到企业文化和品牌中，通过老三届的产
品和服务进行传播。

金融业代表郭清在听取了介绍后，对公
司品牌文化表示充分肯定和高度评价，并详
细讲解了有关中小企业及个人创业贷款政
策，表示愿意全力支持公司的发展。

到场嘉宾武焕然表示，这些企业家对社
会有强烈的责任感与使命感，他们对贫困学
生及下岗职工等群体进行帮扶的措施，非常
值得大家尊重和学习。

（屈媛媛）

黔豫联手助推怀酒兴市
本报讯 近日，在我市举行的“酱香酒的

市场发展战略论坛”给本已鼎沸的酱香市场，
再添薪火。出场的主角分别为贵州海航怀酒
酒业有限公司和河南今代实业有限公司的高
管层，约600名客商到场品鉴了新品。

在今年 6月，海航集团即与贵州怀酒厂
共同组建了贵州海航怀酒酒业有限公司，在
发展战略上，把中原尤其是河南市场作为本
埠之外第一重点市场，对于身置其中的全国
总运营商——河南今代实业有限公司，在寄
予热望的同时，在相关扶持政策上也多有倾
斜。

当天，贵州海航怀酒酒业有限公司总经
理陶志平充分肯定河南今代实业有限公司取
得的既有成绩，并对未来的酱香酒市场发展
暨怀酒在河南的市场发展给予厚望。

白酒市场大势如何、酱香还要火多久、消
费心理有无一定轨迹可循……对于这些问
题，营销专家、九度营销顾问机构总经理马斐
作了“白酒市场消费趋势和酱香酒的春天”的
专题讲座，结合中国酒业发展大坏境和近几
年的酱酒上扬消费趋势，马斐认为，从 2011
大半年以来市场动向来看，酱酒热度持续攀
升，有着良好品牌基因的二茅台——老怀酒
自然不乏机遇。 （屈媛媛）


