
虚拟运营商是指那些没
有基础网络而经营电信或者
电信的增值业务的厂商，即自
身不具有网络，通过租用和使
用基础电信运营商（中国电
信、中国移动、中国联通等）的
网络设施或产品，将业务细
化、个性化，通过业务代理或
者分销等方式向用户提供各
种电信增值服务。目前，欧
洲、美国、日本已有合法经营
的虚拟运营商，在我国香港也
有虚拟运营商的存在。

相关链接相关链接

本报讯（记者 张涵秋）近日，由河
南省发展和改革委员会、河南省工业和
信息化厅、河南省工商业联合会、河南
省社会科学院等联合主办的第三届河
南经济年度人物颁奖盛典在郑州举行，
洛阳杜康控股有限公司总经理吴书青
被评为本届“河南经济十大年度人物”，
他也因此成为三年来河南白酒行业唯
一摘得该项荣誉的企业家。

据评选活动组委会负责人介绍，吴
书青之所以能够以较高票数被评为第
三届河南经济年度人物，主要原因在于
自从杜康 2009 年底战略重组为一家
后，吴书青执掌帅印，确立了“先求生
存、再图发展”的战略思想，通过夯实原
酒储存与生产能力等各项基础、不断调
整优化产品线结构、聚焦战略核心产
品、加大品牌宣传力度等一系列工作，
推动杜康连续三年以至少翻一番的高
速增长，如今已经从豫酒六朵金花的末
位蹿升为第一位。

“尤其是2012年，从进军电子商务
到发起微博、微电影、微公益等微营销，

到举办白酒封坛大典到试水白酒证券
化等，在吴书青的带领下，杜康以敢作
敢为的创新思想，打破了豫酒过去沉
寂、消沉的局面，也将行业内外更多目
光吸引到河南，使得豫酒复兴的梦想一
步步照进现实。”评选活动组委会负责
人告诉记者，无论是从豫酒复兴的角
度，还是从打造华夏历史文明传承创新
核心区的角度，杜康未来都将扮演领头
羊的角色。

据记者了解，“第三届河南经济年
度人物”评选活动针对的是在 2012 年

深入贯彻落实科学发展观，加快转变经
济发展方式，以实际行动助推中原经济
区建设，坚守社会责任，在发展转型、结
构调整、产业升级、自主创新等方面有
突出表现或作出重大贡献，推动河南经
济发展、为中原经济区建设作出特殊贡
献的具有代表性和强大影响力的杰出
经济人物和科技英才。通过年度人物，
人们得以熟悉河南经济的年度面孔，感
知中原经济区建设的崭新气象，体验河
南经济迅速发展的火热温度，见证河南
经济前行、中原崛起的脚步。

杜康控股总经理
获评“河南经济十大年度人物”

洛 阳
杜 康 控 股
总 经 理 吴
书青（左）
上台领奖
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虚拟运营商将现
民资企业争夺试点

本报记者 苏立萌

通信业务逐个开放

现在人们依赖于网络和通信，移动通
信市场存在巨大潜力和效益，很多实力雄
厚的民资企业关注已久，随着工信部逐渐
放开对移动通信领域的限制，民资企业进
军虚拟运营市场的热情持续高涨。

去年11月份工信部公布的《工业和
信息化部关于进一步规范因特网数据中
心业务和因特网接入服务业务市场准入
工作的通告》规定，自 2012 年 12 月 1 日
起，拟经营因特网数据中心和因特网接
入服务的企业，可按照相关实施方案及
相关法规要求向电信主管部门申请办理
业务经营许可。

紧接着，2013年 1月 8日，工信部在
其网站上发布了《移动通信转售业务试
点方案》（征求意见稿），向社会公开征求
意见，标志着移动通信业务正式对民资
企业开放。该意见稿中要求拥有移动网
络的基础电信业务经营者应保障在试点
期间至少与2家以上转售企业签署合作
协议，并开展合作。本次征求意见时间
为30天，截止日期为2013年2月6日。

试点企业也就是虚拟运营商将从移
动、电信、联通这三大运营商手中购买号
段，然后用自己的品牌和服务进行经营，
将自设客服电话，取代目前的 10086 等
运营商电话，为自家号段的用户提供话
费查询等相关服务。

企业积极申请试点

“去年 11 月份工信部公布的通告，
放开了对宽带接入的限制，就让民资企
业看到了希望，很多企业已做好准备，整
装待发。”在采访中，某通信行业专家告
诉记者，“现在，大家最关心的移动通信

转售业务也已开放，通往虚拟运营市场
的道路基本通畅，谁能成为首批试点企
业，就有望成为国内虚拟运营商。”

通告公布后，长城宽带等民资企业就
向工信部提出了在全国开展因特网接入
的申请，据了解，之前长城宽带等民资宽
带接入企业的业务只能在个别地域开展。

“从工信部公布的通信转售业务审
批条件来看，苏宁、国美等与运营商合作
紧密的终端渠道商更具有优势。”该通信
行业专家分析，“意见稿中要求申请者为
依法设立的中资民营公司，含外资股份
的民营公司有无申请资格还尚不知，如
无资格，那么腾讯、百度等公司就不能进
行申请。”

据了解，目前，苏宁、国美、迪信通都
在积极申请转售资格，有业界人士认为，
长城宽带不会仅满足于开展宽带业务，
忽略移动通信领域，如果长城宽带申请
转售资格并成为试点，将有望成为首家
民资全业务运营商。

消费者有更多选择

民资企业的进入将使移动通信市场
更具活力，市场竞争也将随之加剧，对运
营商是挑战，那么，对消费者而言，会有
什么直接影响？

“届时，运营商和试点企业是合作的
关系，初期，试点企业只能依赖运营商的
网络进行运作，相当于代理商，随着试点
企业客户群达到一定规模，且拥有较高
的品牌影响力，竞争就会出现，有了竞
争，消费者关心的资费、通信质量等都会
有所改变。”有业界人士告诉记者。“不
过，试点企业若想在移动通信领域获得
效益、拥有竞争力，并非易事。”

“资费应该会降下来吧。”市民陈先

生说，“小区里的长城宽带费用就比运营
商的要低很多。有了虚拟运营商，人们
会有更多选择，哪家费用低、服务好，就
用哪个。”

以宽带为例，长城宽带需要向运营
商付费才能获取宽带出口，被运营商掌
控着，在用户体验上没有保障，降低资费
是民营宽带商与运营商竞争的唯一利
器。虽然目前用户量与电信、联通相差
很远，但也拥有不少宽带用户。

“以前就听说虚拟运营商要来了，现
在有了政府支持，民资企业应该会在通信
业务方面发展得很好。”郑州大学计算机
专业的大三学生小胡告诉记者，“如果资
费低的话，虚拟运营商会成为我的首选。”

但也有相关人士分析，短期内，虚拟
运营商对三大运营商的冲击很小，暂不
会产生利益冲突，因此，后者降低通信资
费以吸引、留住用户的可能性不大。

移动
人工语音位置服务正式商用

本报讯 日前，中国移动宣布，国内首个
基于人工语音的实时位置信息服务——
12585 人工语音位置服务热线正式面向全
网商用，中国移动客户只要拨打12585即可
获得全国范围内基于实时位置的问路、导
航、路况、旅游等交通和汽车领域的专业化
信息服务，用户即便身处一个陌生的地点，
也能通过热线电话获得导航帮助。

中国移动介绍，人工语音位置服务热
线采用“7×24”服务模式，其特点在于定位
功能、人工语音服务以及丰富的信息资
源。客户用手机拨打12585时，系统可根据
客户的要求，在得到客户定位授权后，获取
实时位置，话务员按照用户需求发送短信、
彩信，或根据实时路况信息，为用户提供语
音路线规划、换乘信息等服务。每次成功
服务，收取信息费0.3元。 （古晓宇）

联通
发布合约版魅族MX2手机

本报讯 1 月 22 日，中国联通与魅族科
技联合发布了战略合作新品魅族MX2。中
国联通还为魅族 MX2 配备了专属合约计
划，有“存费送机”和“购机送费”两种模式。

在存费送机合约模式中，用户签约在
网两年，选择226元套餐并预存2699元即可
0元购机；签约在网三年，选择156元套餐预
存 2699元即可 0 元购机。购机送费合约模
式则是，用户以2699元购买手机，签约在网
两年，选择66元及以上套餐，即可最高获赠
5800元话费。

此外，中国联通针对“魅友”用户配备
有专属政策，包括新用户入网零元购机、不
换号零元购机、已有 MX2 手机自备机入网
存费送费、3G流量包政策等。

目前，魅族MX2已开始销售，用户可通
过联通体验式营业厅、联通网上营业厅、魅
族专营店、京东、苏宁等重点渠道门店办理
合约。

魅族科技CEO白永祥指出：“拥有优秀
内质的MX2，加之中国联通3G网络的极速
优势，势必带给用户更快更好的智能生活
体验。” （李 明）

本报讯 1 月 20 日，美景集团旗下，
美国纳帕谷赛利诺斯葡萄酒庄园赛鹰·
庄主珍藏葡萄酒上市鉴赏会在郑州举
行，来自社会各界的 200余名高端人士
参与了本次活动。

活动中，河南赛利诺斯葡萄酒贸易
有限公司总经理华明为本次上市的赛
鹰葡萄酒作了相关推介，赛鹰葡萄酒家
族系列有庄主珍藏、庄园佳酿、庄园特
酿、庄园精酿、赛鹰美乐、赛鹰金女郎等
6 款葡萄酒，6 款锁定中高端葡萄酒市
场的赛鹰家族系列表现出了物超所值
的品质，其中，本次上市的主角庄主珍
藏葡萄酒，酿酒所选用的葡萄为品质完

美的赤霞珠王，庄主珍藏葡萄酒是赛鹰
系列酒款的完美升级，以更为纯正、高
端的品质领衔赛鹰家族酒，是高端圈层
的“品位之选·地位之选”。

赛鹰庄主珍藏葡萄酒上市是赛利
诺斯葡萄酒庄园中国运作的重要转折，
高端纯正的口感品质，全新的品牌形
象，精准的市场定位，专业的运作团队
等等都将是赛鹰葡萄酒进入中国市场
的实力比拼。

美景集团收购美国纳帕谷赛利诺
斯葡萄酒庄园，在美景运作的三年期
间，无论是国际葡萄酒舞台还是国内市
场，赛利诺斯凭借纯正的品质斩获无数

殊荣，给中原葡萄酒市场注入了新的活
力。至此，赛鹰家族全系产品已进驻中
国，此次赛鹰家族全系产品齐齐亮相，
不仅缘于对中国葡萄酒市场的信心，更
来自美景企业本身的自信，美景集团将
会整合中美优势资源，构筑新的有着豫
企烙印的葡萄酒帝国。

值得一提的是，美景集团在郑州市
惠济区将打造一座纯正北美风情的葡
萄酒庄园——纳帕美景庄园，全息化移
植美国纳帕风情，将会让更多的国人享
受到世界顶级葡萄酒庄园带来的美妙
生活体验，美景集团以实际行动践行着
对品质的不懈追求。 （高玉超）

建府商贸举办两周年庆典
本报讯 日前，河南建府商贸有限公司举行

两周年庆典，并进行品牌战略升级。河南省宛
籍领导、豫宛商会精英和社会各界朋友2000余
人欢聚一堂，共同见证了这一华丽时刻。

据了解，河南建府商贸有限公司发展迅
猛，成立短短两年时间，已经拥有 1000 平方米
的办公室、200余名员工，以及地处郑州繁华地
段的“建府名酒”旗舰店、直营店和分布在河南
各地的36家“建府名酒”加盟店。

河南建府商贸有限公司以品种齐全的酒
类品种、严谨细致的服务理念赢得了社会各界
人士的青睐。河南建府商贸以“追求卓越，诚
信共赢”为经营理念；以“敬业、奉献、合作、共
享”为核心思想，努力实现厂家、商家、消费者
三方共赢；以“誓保真品、回报社会”为企业使
命。立志打造成为河南最专业的名酒运营连
锁机构。 （张涵秋）

9位书画名家采风宋河
本报讯 近日，河南省美术馆馆长化建国、

河南省书协副主席刘安成等 9 位书画名家在
“丹青翰墨写盛世 国字宋河领风骚”活动中，走
进宋河品酒泼墨。

为了支撑市场快速增长的需求，近几年宋
河下大力气提升原酒生产能力、增加原酒储
备、提升造酒技术。截至目前，宋河仅窖池班
组就有 140多个，发酵池 1万多条，潜在的原酒
储酒能力 10 余万吨，累计积累原酒 3 万多吨，
在河南独占鳌头。

强大的基础实力与鹿邑人文景观的相得
益彰，给宋河的工业游平添了诸多文化元素。
最近五年来，宋河工业文化游项目累积已经接
待约六万人次的来访。此前，在上世纪八十年
代，曾经有一批作家、书画家到宋河酒厂参观
考察，并留下了大量作品，中国书法家协会第
一任主席舒同为宋河题词“中州名酒万里飘
香”，原中国书法家协会主席启功则题以“宋河
水酿千盅酒 鹿邑人增百镒金”。

此次在“丹青翰墨写盛世 国字宋河领风
骚”活动中到访鹿邑的书画家们将是宋河品牌
发展历史的又一批见证者。借助艺术家手中
的笔，来涂写豫酒宋河的复兴伟业，对宋河品
牌的文化含金量及形象是一次极大提升。中
原艺坛和豫酒宋河，这一人文与酒的美丽碰
撞，也必将相得益彰。 （杨黎明）
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赛鹰庄主珍藏葡萄酒上市

纳帕酒庄·美狮干红葡萄酒

推荐理由：这款
酒神之父赛利诺斯酒
庄美狮干红葡萄酒，
酒质浓密，蕴含丰富
的熏香味，对任一热
衷葡萄酒收藏的消费
者来说，都是不错的
选择。

文新·信阳红

推荐理由：文新·
信阳红容红，滋味浓
厚甘甜，汤色红艳明
亮，具有抗氧化、解
毒、强壮骨骼、提神消
疲等功效，另外由于
茶性温和又低热量，
特别适合女性和中老
年朋友饮用（尤其适
合糖尿病患者）。

酒祖杜康12窖区

推荐理由：分区
窖藏的酒祖杜康系
列，精心酿制而成，酒
质芬芳馥郁，口感醇
厚甘美；春节回家，陪
父亲喝杯杜康酒，谈
谈这一年来的工作、
生活上的喜忧，在品
味舒适陈香的同时，
借酒传情。

吉祥、富贵宋河粮液

推荐理由：宋河
最新推出的吉祥、富
贵宋河粮液，有十分
好的寓意，吉祥，吉利
幸运；富贵，富裕显
贵，且包装精美、喜
庆，消费者打年货十
分讲究，购买这样的
酒，送礼或自己享用
都会心满意足。

名庄国际·十二生肖
推荐理由：这一

系列红酒，既个性又
高雅，尤其吸引年轻
消费群体，精选法国、
意大利、智利等国知
名酒庄，结合中国传
统生肖文化，还与外
国的十二星座相对
应，十二款不同的酒，
为消费者带来不同的
惊喜与好奇。

慧所·慧酒

推荐理由：据
介绍，慧所产品的
核心即文化、创新，
让礼品不仅仅是消
费品，还是文化传
播的平台，这一点
在其自家酒厂酿出
的产品——慧酒身
上也有所体现。

品珍行·福鼎白茶

推荐理由：福鼎
白茶，按照“自然萎
凋，不炒不揉”方法制
成，相比其他茶类，其
氨基酸含量平均值
高，自由基含量最低，
黄酮含量高，具有降
血压、降血脂等功效，
如果消费者更关注康
体养颜，那么福鼎白
茶便可满足此追求。

酒水怎样喝最“得劲”酒水怎样喝最“得劲”
本报记者 武 姣

（上接第九版）

酒水推介

日前，工信部发布了《移动通信转售业务试点方案》（征求意见稿），决定开展移动通信转售业务试点工
作，不仅为民资企业进入通信业提供了“桥梁”，同时，还意味着虚拟运营商牌照的发放时间不再遥远，这瞬间
点燃了国内民资企业争夺首批试点的激情。

其实，早在十年前，民资企业就已经进入通信行业，但只局限于宽带接入市场。在我市很多小区和写字楼
的楼道广告经常可以看到的长城宽带，就是早期进军宽带市场的民资企业之一。不过，和电信、联通庞大的宽
带用户量相比，发展了十多年的长城宽带依旧处于弱势，而此次工信部“鼓励、支持和引导民间资本进一步进
入电信业”，或将成为民资企业在通信行业奋起的良机，相应的也会对传统运营商造成一定的冲击。


