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本报讯（记者 韩 沣 李冬
生）昨日，2013 IBM软件热点解
决方案区域巡展在郑州举行，来
自 IBM软件集团的高层领导、权
威专家出席了本次活动。围绕
云计算、大数据、移动应用、智慧
商务等业界热点议题，IBM软件
集团与到场嘉宾、资深行业专家
们就如何借助 IBM“软”实力满
足本地企业成长所需、实现智慧
转型展开深入探讨。

会上，记者了解到，作为全
球科技创新的领军企业，IBM凭
借自身丰富的行业实践与前瞻
的转型洞察，为企业提供从战
略、业务流程到 IT 的全面产品、
解决方案和咨询服务，助力广大
企业踏上智慧转型之道。2013
年，IBM 不仅将持续投入云计
算、大数据、移动应用和智慧商
务等领域，还将通过与当地政

府、企业之间的紧密合作，源源
不断向其提供变革与转型的全
新思路与技术支持，协助其应对
挑战，为实现智慧的转型贡献力
量。

“未来，IBM 还将进一步打
造健康的本土合作伙伴生态圈，
积极配合当地政府的规划方针，
根据华中区的经济基础和自身
发展特点实现智慧城市的梦想，
成就其独有的核心竞争力。同
时，我们还将为本地客户提供更
高性价比的产品、解决方案与服
务，并将不断投入更多的资金与
资源，完善本土信息科技产业健
康发展共赢的生态环境，聚合

‘软’实力，释放更大价值，帮助
华中地区各行各业在经济转型
过程中披荆斩棘，实现稳步转型
与持续发展。”IBM 公司相关负
责人表示。

关注
中国首家白酒工程研究院落户杜康

3月2日上午，洛阳杜康控股有限公司与江南大
学、河南省酒业协会就杜康白酒工程研究院签署三
方合作协议，未来五年将致力于挖掘杜康酒不可复
制的“杜康基因”，以技术创新实现杜康酒未来生产
工艺的科学化、标准化。

作为中国酒业第一家白酒工程研究院，杜康白
酒工程研究院聚拢的人才资源令业界瞩目：被誉为
中国“酒头”的中国酒业协会理事长王延才担任名誉
院长，中国白酒行业泰斗级专家沈怡方、梁邦昌、赖
登燡担任总顾问，国内食品发酵行业权威专家、江南
大学副校长徐岩担任院长，由河南省酒业协会总工
程师、白酒分会秘书长赵书民等担任副院长，堪称中
国酒业阵容最为豪华的专业研究机构。

据记者了解，杜康白酒工程研究院位于洛阳杜
康控股有限公司汝阳生产基地，下设技术部、办公室
和检测中心，以满足白酒酿造领域各关键环节研究开
发与应用需求。未来五年，该研究院将致力于确定杜
康酒独特的“杜康基因”，实现杜康酒中高温大曲的生
产与应用，以及生产工艺的科学化、标准化等。

“品质是杜康复兴的基础，是实现五年百亿目标
的基础，也是杜康实现可持续发展的原动力，因此，
杜康除了要打造文化杜康、责任杜康，更要打造品质
杜康，包括不断提高技术创新能力，建立更完善的产
品质量保障体系。”对于为何要成立中国杜康白酒工
程研究院，吴书青解释说。

影响
将推动杜康甚至中国白酒行业发展

“这不仅是杜康发展史上一件盛事，更是载入豫
酒发展里程碑的大事。可以说，成立中国杜康白酒
工程研究院，既是杜康实现五年百亿目标的需要，也

是培育强势龙头企业、引领豫酒复兴的需要，还是行
业协会转变发展观念，整合各界优势资源，推动龙头
企业更快做大做强的需要。”谈到中国杜康白酒工程
研究院的成立意义，熊玉亮在揭牌仪式上感慨说。

在中国白酒行业“泰斗”沈怡方看来，酒企要想
发展壮大，关键在于抓好现场和市场，而产品的市场
效应取决于产品品质和质量，而后者就需要不断加
强现场管理生产技术水平，“采用酒类企业、行业协
会和国内实力领先的高校三方结合的组织形式，成
立杜康白酒工程研究院，我相信在今后的两三年内，
将会使杜康酒品质迈上一个新台阶，企业发展也将
取得更加辉煌的业绩。”

作为中国杜康白酒工程研究院院长，徐岩认为，
成立杜康白酒工程研究院，不仅是河南白酒行业发
展的迫切需要，也是中国白酒行业发展的一个关键
环节，更是中国白酒行业发展历程中一件大喜事，必
将引领具有浓郁“河南派”风格的杜康酒迈向更加辉
煌的明天。

在杜康白酒工程研究院揭牌仪式上，王延才说：
“杜康白酒工程研究院的成立，预示着洛阳杜康控股
在打造品质杜康方面迈出关键一步，也预示着豫酒
在品质创新之路上取得重大突破，为缩短与川酒、苏
酒等区域名酒板块的差距奠定基础，甚至将为中国
的白酒行业发展做出贡献，希望未来白酒行业出现
更多这样的跨界组合形式。”

前瞻
白酒行业未来将回归“品质营销”

中国杜康白酒工程研究院的揭牌仪式选在了3
月 2 日，这似乎印证了去年年底洛阳杜康控股销售
公司总经理苗国军的说法：2012 年，杜康将大量精
力放在了造势上，引起了业界内外的关注和称赞，
而 2013 年将在造势的同时，投入相当一部分精力

“做实”。
对于此次中国杜康白酒工程研究院的揭牌成

立，河南省酒业协会秘书长蒋辉的解读是，不仅是杜
康“做实”的突出表现，也将“品质杜康”推到一个企
业甚至豫酒板块全新的高度。

但在河南省外白酒行业营销专家看来，杜康迈
出的这一步，既是在为实现五年百亿目标奠定基础，
也是在为白酒行业已经到来的“冬天”苦练内功。

统计数据显示，全国白酒行业去年累计产量实
现 1153.16万千升，同比增长 18.55%，远低于过去十
年30%以上的平均增速，相比2011年也下降12%，而
河南白酒行业的产量增速也从超过 10%下降到 5%
多一点，出现多年没有的行业拐点。

“受三公消费等政策因素的影响，未来白酒行业
的增速还将明显放缓，几乎不可能再现过去十年的
黄金繁荣，将从扩容式增长转为挤压式增长。”在九
度营销机构总经理马斐看来，这种变化将促使白酒
行业告别过去的广告营销、文化营销、概念营销时
代，转为更为理性、更为稳健的品质营销。

“品质是企业发展的根本，品牌是企业发展的灵
魂。相对于全国其他区域名酒板块来说，豫酒在品
牌文化底蕴等方面优势明显，但如果不多下功夫夯
实品质基础，很难应对未来生存发展更为艰难的挤
压式竞争，豫酒复兴也将变得更加艰难。”熊玉亮向
记者透露，未来白酒行业发展相比前些年不太景气，
豫酒要想尽快复兴，需要在品质提升方面加大人力、
财力等投入。

但既然是行业“冬天”，又有哪家酒企能够独善
其身？在王延才看来，白酒企业如果想在未来更加
残酷的竞争中立于不败之地，须以开放、包容的心态
积极主动地招揽人才，但更应该善于整合行业、高
校、社会等人才、技术等，积极尝试产、学、研等优势
互补的创新之路，以更好地提升自身品质，为企业稳
健发展奠定良好基础。

中国首家白酒工程研究院落户杜康

豫酒全国化：回归品质 期待王者归来
本报记者 任 睿

本报讯 近日，“中国雨耕山
酒文化创意产业园”新闻发布会
在安徽芜湖举行。

据介绍，该产业园占地面积
55亩，建筑面积约7万平方米，集
商业、产业于一体，是一个以酒
文化为核心的文化产业创意园
区。历经近 3 年的规划后，于
2012年底开始动工兴建，目前园
区的招商工作进展顺利，预计
2014年5月正式开园。该产业园
建设完成后，将成为目前国内最
大、最具文化创意特色的酒文化
产业园。

据了解，近年来，芜湖文化
产业发展迅速，以动漫为主题的
文化创意产业受到瞩目。雨耕
山产业园区将依托区位优势，以
酒文化为园区设计规划及未来
运营核心，以酒类消费为商业核
心、以平台服务为产业核心，预
计将从流通、产品等多条线进行
整合和集聚，设计和实施相对应
的定制化服务并导入国家级酒
类检测中心、国家级酒类培训中
心和国家级洞藏酒文化研究会
等权威机构和组织，以此来助推
酒产业的升级和发展。 （吴 勇）

以硬汉形象著称的姜文，近
期再度以文君酒形象代言人角
色出现于公众视线，刚与柔、力
与美的完美结合一时倾倒许多
酒客。

文君酒与姜文的合作，始于
2010 年。姜文作为具有国际声
誉的中国著名导演，其对电影艺
术的完美追求与文君酒“做到好
才是好”的理念不谋而合。两者
的合作，让文君酒品牌有了具象
载体，品牌形象得到升华。名人
代言，多在形象、精神双度契合
两个框架下。形象符合，即名人
形象与产品形象十分相符，有利
于消费者快速接受产品，建立品
牌联想；名人代言的精神契合，
即名人所具备的内在气质与品
牌形象有强烈共鸣，利于建立白
酒品牌与消费者长期、稳定的联
系，并全面提升消费者对产品和
品牌的认同。对于高端白酒，名
人与品牌精神契合尤为重要，文
君酒与姜文也正是在执著完美
的精神层面达到高度统一。

文君酒总裁叶伟才表示，姜
文的电影，每一次回味都有不同
的感触，凭借踏实思考、近乎苛
刻的磨砺与雕琢，他才取得这番
成就。由人及酒：姜文如斯，文
君酒亦如斯。由姜文演绎的文
君酒短片播出之后，文君酒醇厚
隽永的形象与姜文举杯轻啜优

雅翩翩的形象一起入脑入心。
文君酒的名人代言模式，因为与
姜文合作，成功迈出第一步。

眼下，文君酒与姜文再度携
手合作，是其代言人策略的延续
与坚持。如果说追求极致品质、
坚持呈现最完美作品的理念是
双方合作的基础，对彼此的欣赏
和与日俱增的默契感则是双方
继续合作的升华。与姜文延续
合作，是文君酒高端白酒战略的
延续，也是着眼长远，稳健发展
思路的深入贯彻。

由姜文再度倾情演绎的新
版文君酒广告片中，姜氏的艺术
魅力与文君的高端白酒文化交
相辉映，双方以不言而喻的精神
共鸣呈现出品牌的独特内涵，投
射出文君酒作为高端白酒的自
信姿态——完美标准必能赢得
欣赏者的认可，与中国传统文化
倡导的“大道至简、大音希声”一
脉相承。天酿美酒与艺术大师
的交织，是如此和谐相融。

2007年迄今，文君酒在以文
君庄园为基础的品牌建设工作
上已经作出数亿元的巨大投入，
国家级调酒大师吴晓萍所带来
的款款精品，推升了文君酒高端
白酒的物质高度，与姜文的携手
合作更推升了文君酒高端白酒
的精神高度，文君酒的发展之
路，精彩可待。 王见宾

三月女人季
为身边的“她”换部手机

本报记者 韩 沣 李冬生

当白酒行业持续多年的繁荣春景不再，众多酒企如何抵抗骤然
到来的“寒流”？洛阳杜康控股有限公司给出的答案值得业界深思：
褪去浮华、回归品质。3 月 2 日上午，中国杜康白酒工程研究院在郑
州举行揭牌仪式，该研究院横跨企业、社会、高校等三界，聚拢16位国
家级白酒知名专家，不仅是河南酒类行业第一家白酒工程研究院，也
是中国酒业第一家白酒工程研究院。

在河南省酒业协会会长熊玉亮看来，白酒行业经历了一二十年
的黄金发展期，但却在去年出现首次增速明显放缓的行业拐点，未来
将从扩容式增长转为挤压式增长，因此，杜康此举既是为五年百亿的
发展规划铺路，也是在积极防御白酒行业已经到来的“冬天”，甚至将
引领豫酒军团迈向“品质营销”时代。

国内最大酒文化产业园开建
预计2014年开园

姜文与文君酒
风度轻掠指掌间

寒冬已经远逝，春节、情人节也随着时间的脚步离我们远去，而
三八妇女节却在暖意融融的春季准时到来。回想春节、情人节，你
是否为身边的女人送上了礼物？在已经到来的三八妇女节，你又
准备为她们送上什么礼物呢？记者了解到，手机已成为女性离不
开的私人物品，在女人节为身边的“她”选购一部手机，你也许会给
“她”的生活增添一份惊喜。

本报讯（记 者 孙志刚 通讯
员 薛曼曼）三八妇女节到来之
际，3 月 6 日上午，省总工会主席
刘新民到郑州联通看望慰问一
线女职工。并向获得“河南省五
一巾帼标兵岗”的郑州联通 VIP
客户营销服务中心代表授牌。
市总工会主席李元法参加慰问。

三八妇女节之际，省总工会
表彰了一批先进单位和个人，其
中颁发“河南省五一巾帼标兵岗”
集体奖项共 10 个，郑州联通 VIP
客户营销服务中心榜上有名。郑
州联通VIP客户营销服务中心是
郑州联通对外服务的重要窗口，
该中心有员工1000多名，女职工
比例占到97%。就是这个团队担
负着河南联通 3000 万客户的热

线服务及郑州联通 20 万 VIP 客
户的服务工作。多年来，该中心
围绕“以客户满意度”为核心，坚
持以VIP客户提供“专属化、尊贵
化”特色服务理念受到客户的一
致好评。该中心还先后获得“国
资委中央企业话务员技能大赛银
奖”、”中国联通学习型班组”、“河
南省青年文明号”等荣誉称号。

授牌仪式上，省总工会负责
人在郑州联通二楼会议室听取
了河南联通总经理赵玉军及郑
州联通总经理孙颖所作的工作
汇报后，对联通公司严抓企业管
理，创新经营，积极发挥职工主
人翁作用，加快企业发展，服务
地方经济、服务社会、服务群众
做出的突出贡献给予充分肯定。

2013 IBM软件热点解决方案
区域巡展在郑召开

郑州联通VIP客户营销服务中心
被授予“河南省五一巾帼标兵岗”

送手机 要区别对待
在越来越让人重视的女人节，

尤其在电子产品更新换代周期急剧
缩短的快节奏现代社会，为自己心
爱的女朋友、慈善的母亲送上一部
手机，似乎是一个不错的选择。

但是，值得注意的是，不同年龄
段的女性对手机的外观、功能也有
不同的需求。对于母亲而言，她们
年龄偏大，所关注的只是手机的基
本功能、辐射强度、通信质量和话机
质量等方面；而对于年轻的女性来
说，她们追求时尚，使用的手机自然
也要具有漂亮精致的外观，清晰流
畅的摄影，方便有趣的软件，还要有
像素高的前置摄像头等一系列功
能。

这也就为男性购机提供了方
向，针对不同年龄段的女性，针对
不同女性的特点，要有不一样的购
机选择，也就是说，送手机，要区别

对待。

选手机 跟随时代脚步
随着通信事业的快速发展，手

机终端本身也发生了很大的变化。
以往，男性手机与女性手机有很大
的区别，仅从外观就可以轻而易举
的辨别出来，而且在功能方面，各自
的需求也都大不一样，男性为女性
购机难免就有些不易。

而在如今，苹果、安卓以及曾经
辉煌的塞班，各式各样系统的智能
手机应有尽有，无论选择什么系统
的手机，只要拥有漂亮的外观、时尚
的大屏、精彩的自拍、流畅的操作，
再加上在官方网站都可以下载的一
系列精品女性软件，基本上都可以
满足现代女性对手机的需求。也就
是说，现在的手机基本上实现了男
女通用，这在很大程度上方便了男
性为自己的女朋友、母亲、亲戚购买

手机终端。
以如今热销的苹果手机为例，无

论是第几代的 iPhone，每当首发仪
式启动时，都能吸引一大批男女前
来购机。在采访中记者了解到，男
性与女性在购买 iPhone 时，会在颜
色方面有些不同，购机后，安装软件
方面也有很大的差距。“现在的手机
男女差别很小，只要是能够满足我
的需求就可以了，”在东区上班的赵
小姐说，“iPhone 4S 的大容量电池
让我在尽享玩乐的同时抛开断电烦
恼；前后置双向摄像头搭配我下载
的多款女性软件，也给我带来了全
方位无死角的便利体验。”

买手机 到通信营业厅
三八节如期而至，医疗、消费、

金融等各行业均为女性提供了各种
各样的优惠活动，而通信行业肯定
不能落单，也为女性送出了惊喜。

郑州电信在3月1日~3月10日
女人节期间，推出“约会女人季，直
降有惊喜”活动。据了解，在活动期
间，不仅有 iPhone 5 直降 500 元、购
买华为 D2 赠送 520 元大礼包等多
种手机大降价的活动，还有新用户
办理入网预存 100 元自由话费，并
选择 89 元以上套餐免费办理副卡
的优惠活动。此外，郑州移动、郑州
联通自春节以来，一直举办着购机
优惠、购机送话费、预存话费送礼品
等一系列优惠活动。

“如果您的女友月消费在 80元
左右的话，完全可以选择这款HTC
手机，选择 128元套餐，并且套餐中
所包含的通话时长、流量完全可以
满足她当月的消费，我们每月还会
返还80元话费，也就是说，每月只需
要缴48元话费。”在中原路移动营业
厅，工作人员向记者介绍。来通信
营业厅，在工作人员热情服务下，您
一定能够找到女人节的礼物。
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