
16 2013年4月25日 星期四

ZHENGZHOU DAILY
主编 刘文良 责编 侯国昌 编辑 何晶晶 校对 宋院红

电话 67655260 E-mail: zzrbzyls＠163.com

顺应时代潮流
打造IT财富商机

在这个商道泛滥的年代，怎么
在商海中找到自己的定位，并进而
获取客观的财富，是每一个投资人
思考的问题。

当前世界经济进入后金融危机
时代，虽然中国经济依然表现抢眼，
但消费的疲软，服务行业在经济总
量中依然不高，债券、基金、黄金等
投资产品风险较大，且易受国际局
势和各国的经济增长率影响，股票
市场投资惨淡。

面对后金融危机时代，中国投
资者该怎么选择？

2012 年，中原经济区获得国务
院的批准。

2012 年，承袭中原经济区的东
风，硅谷广场顺应时代潮流，横空出
世，一站式的 IT-MALL 综合体商
业广场，吃、喝、玩、乐、购一站式享
受，20~40 平方米超 5A 级金铺, 60~
239 平方米超 5A 级写字楼，旨在为
投资者打造一个获取财富、保值增
值、规避风险的投资通道，使投资者
享受天使般的待遇。

之所以看得远，是因为站得
高。顺应时代的发展是硅谷广场从
一开始就坚持的一个原则，俗话说：
形势比人强，一个好的时代可能成
为一个、甚至一批英雄竞逐奋斗的
大舞台，而一个式微的时代则成为

“长使英雄泪满襟”的悲催岁月。现
在的中国已发生了翻天覆地的变
化，正是那些时代的弄潮儿展现自
己抱负的好机会，硅谷广场顺应时
代潮流，正在以自己的魄力建设一
个美好的理想，一个美好的“中原
IT梦”。

顺应时代发展，传承中国梦，为
经营者建造理想的经营场所，为商
务人士铸造一个舒适安宁的工作场
所，为投资者创造一个财富汇聚地、
财富大通道是硅谷广场的历史使
命。在硅谷广场的时代大平台上，
给了投资者一个机会，在通货膨胀、
货币贬值、投资不畅的年代，硅谷广
场的客观回报率高，相对于股票、基
金、债券更稳定、更有保障。

“冒险的投资，靠自己；稳定的
投资，跟品牌。”作为一名投资硅谷
广场的业主，伴随着科技市场的发
展一路走到现在的赵先生认为，赛
格电子广场声名远播，也曾多次前
去探寻，深信自己的投资是经过深
思熟虑的、是明智的，更是可以带来
丰厚回报的。

“我们只是为投资者、经营者、
商务人士、购物者提供一个温馨、舒
适、安宁的场所，让他们有家的感
觉。”硅谷广场负责人如是说。而赛
格集团的入驻，对硅谷广场的管理
服务是质的保障，为硅谷的商家带
来无忧的管理，无忧的服务，无忧的
收益，无忧的经营，而且将带动河南
科技园区 IT产业链形成聚合力。

河南科技园区（原河南科技
市场）在发展现代服务业的大背景

下，经过20年的风雨洗礼，已经发展成

为影响遍及周边省区，在国内市场也举足

轻重的 IT产品集散中心。如今，在新的升

级改造正式完成之后，将以更为崭新的形象

屹立于世人面前，成为 IT 行业淘金者的乐

园。而赛格电子进驻硅谷广场，无疑是向科

技市场区域更为专业化的提升迈进了重要一

步。在 IT卖场云集的科技市场，赛格电子

与硅谷广场的强强联袂，必将成就中原

IT行业的又一财富传奇。

河南科技园区（河南科技市场）
位于郑州市文化路和东风路交会处，
总占地 240 亩，建筑面积 26 万平方
米，于1993年4月12日在河南省委、
省政府的关怀下正式开业，1994年6
月13日被国家科委命名为“国家中部
地区技术贸易中心”，是全国大型常
设技术市场之一及中西部地区技术
交易中心，是河南省首家、中部地区
最大的集科贸为一体的大型常设技
术市场。目前，河南科技园区在基础

设施规模、进驻企业数量、年技工贸
成交额、辐射面和知名度上都在国内
八大常设技术市场及其它同类市场
中名列前茅，被誉为“中原硅谷”、“河
南的中关村”。

河南科技园区入驻企业主要从
事计算机硬件、软件、电子、通信工程
等信息技术及产品的研发、生产、销
售，已成为中部地区最大的信息产业
技术产品集散地，其产品已辐射到全
省及周边省份部分地区，其技术已辐

射到全国部分省市及国外。
河南科技园区一直秉承公平竞

争、创业创新、自强不息的精神，在为
创业者提供发展平台，为 IT 人才创
造了大量就业机会的同时，引领区域
IT 及相关行业的发展，已经成为了
河南省最大的科技商务中心区和河
南省信息产业发展的重要支柱。

河南科技园区的建设和发展始
终得到国家、省、市各级领导的关注
和支持。

赛格电子市场是中国专业电子
市场经营模式的创办者，是国内规模
最大的综合性电子市场。先后开设
了深圳、上海、西安、长沙、苏州、厦
门、东莞、龙岗等十几家连锁经营市
场，形成了覆盖全国主要中心城市的
电子信息产品交易网络，满足全国乃
至全球 IT数码及电子元器件采购商
家的要求。赛格电子市场经营模式

多样，集批发、零售、展示、新品体验、
售后服务及增值业务为一体。经营
范围涵盖电子元器件、仪器仪表、电
子工具、电脑整机、电脑配件、电脑外
设、数码产品、计算机网络、通讯器
材、安防产品、视听产品、耗材等几大
类，数十万个品种。曾先后荣获“中
国电子市场十大品牌”、“中国电子产
品五星级市场”等称号。

赛格电子市场始终坚持“信誉
第一，用户至上”的经营宗旨，秉承

“诚信为本，优质服务，给商户信心，
让顾客放心”的质量方针，成就了赛
格电子市场在国内的最强竞争力和
影响力，成为名符其实的“亚洲电子
第一市”。无论是市场的管理体系，
还是经营模式的创新，赛格电子市
场始终走在行业的尖端。

相关链接

赛格电子市场

国际品牌入驻
科技市场竞争加剧

竞争，其实也就意味着财富的集聚。
河南科技市场，早就成为全河南 IT产品销售

的集散地和产品价格的风向标。对郑州人来说，
买 IT 产品的第一选择也是科技市场。在文化路
与东风路交叉口这块三角地带将出现多个形态各
异的 IT卖场，同时也为科技市场的卖场竞争蒙上
了一层扑朔迷离的面纱。

在河南科技市场区域的竞争中，卖场之间的
竞争已经占据了主导地位。在激烈的竞争面前，
卖场的营销手法不断更新，促销活动应接不暇，销
售模式由初级的买卖开始上升到销售加服务的新
阶段。汇集了百脑汇、科技市场、创新大厦、数码
港、汇科电脑超市、中关大厦、电子大厦等多家大
型卖场的科技市场，已然成为高新技术产业的孵
化器、科技成果及产品的展示窗口、科技信息的集
散地、高新技术及产品的贸易中心。

回顾河南科技市场的发展历史，有几个时间
点值得铭记：2002 年赛博的入驻，结束了科技市
场自发形成、自主成长的初始阶段，也让“市场升
级改造、消费环境治理”成为主流话语；2004年百
脑汇卖场兴起，加速了由市场到卖场的重要变革；
2007年赛博数码港店加入竞争，科技市场周边卖
场的规范化运作模式逐渐成型；而 2010 年，北京
海龙的加入，卖场之间的竞争成为促进市场发展
演变的重要力量。

产品冲突也好，同行的较劲也好，卖场林立必
将引发竞争日趋白热化。同时也促进了河南科技
市场消费环境的日渐成熟。

而2013年，随着赛格电子广场正式签约硅谷
广场（原新派电脑城），科技市场区域将再次面临
一个新的变革。无论是同行，还是商户，抑或是消
费者，对赛格电子市场这个中国专业电子市场经
营模式的创办者、国内规模最大的综合性电子市
场、行业中的“巨无霸”，无不投来关注的目光。

专业服务是企业的生命线，而当专业的服务
通过积淀与升华，成为一种品牌力量时，将成就一
种无形的财富。硅谷广场负责人表示，“对于硅谷
广场来讲，赛格的入驻，不仅是实力的提升，更是
如同站在巨人肩膀上，拥有的是瞰览世界的高
度。财富因而增值，机遇因而倍化。赛格电子进
驻中原，将会带来更为先进的管理与服务经验，对
硅谷广场后期运营及管理服务保驾护航。”

同时，赛格的进驻，一方面提高了硅谷广场的管
理服务水平，即硅谷广场的核心竞争力，另一方面，
确保硅谷广场的投资客和营业者以及商务人士有一
个良好的经营环境、工作环境和投资安全保障。

赛格探路中原
专业运营进驻硅谷

从东南沿海而至的赛格，迎着中原崛起的大
势，乘着中原经济区规划出台的东风，布局河南，
鼎助硅谷广场打造专业服务生命线，把赛格多年
积聚的管理服务观念带到了硅谷广场，这是中原
一大形势，更是硅谷广场一大幸事。

赛格电子作为主力运营店进驻硅谷广场，赛
格电子是赛格集团旗下的子公司，服务作为 IT专
业商家的生命线，“赛格来了”对于硅谷广场，乃至
中原都具有非同一般的意义。

赛格的入驻，给硅谷的投资人，购买硅谷广场
产权商铺的投资人，投资于硅谷广场写字楼的商
务人士带来不菲的回报。

专业的服务打造一流的投资回报，这在投资
界被奉为至理名言，服务的专业造就管理的专业，
投资价值的显现来源于硬件条件和软件条件的有
机结合，硅谷一流的硬件设施自不必说，而硅谷广
场的软件设施也因赛格的入驻而显著改变。

硬件设施容易获得，软件设施则千金难买，因
为软件设施最重要突出一个“以人为本”四个字，

“功夫”全在服务的质量上。赛格专业化理念造就
专业化的服务团队，专业化的服务精神，专业化的
服务态度，三位一体的专业化换投资人以高额的
投资回报。

一流的竞争力来源于一流的实力，一流的专
业服务，一流的硬件设施，一流的服务理念和服务
态度。

马云的阿里巴巴用奉献的服务精神打造了一
个众人所敬仰的阿里帝国；李嘉诚用节俭的服务
精神创造了一个香港商界巨子的神话；海尔的张
瑞敏用真诚服务精神建立了中国海尔帝国的神
话，一流的服务造就一流的神话，一流的的传奇，
一流的帝国。

最佳服务是企业的生命，是创造利润的法宝，
也是竞争的雄厚资本。硅谷广场集合着自身的一
流配套并凝聚着 500 强企业的护航，在中部地区
打造成为首个一流的硅谷帝国。

政策支持之天时，扼守繁华之地利，
顶级硬件配套、赛格倾力入驻之人和……
时代的召唤，硅谷人自身的努力，硅谷广
场自身高品质的定位，还有赛格的入驻，
都给硅谷广场以巨大的优势，领跑中原IT
业界，这是郑州的幸事，是河南的幸事，是
中原经济区建设的幸事，更是投资界的幸
事。

“投资硅谷广场，收获的不仅仅是金
钱，而且还获得了精神上的服务价值，安
心、无忧、真诚服务，微笑向前，价值理念
的提升在这里将一一体现。”硅谷广场负
责人表示。

人性化的管理，竞争力无限扩大。
中国 500 强赛格集团率先入驻硅谷广
场，给商户的经商、办公带来高效、便捷、
人性化的环境，极大地提高了硅谷广场
的管理服务优势。纵观国内外的楼盘、
购物中心，硬件设施一流的并未都能带

来管理上的一流，
真正的难点在于，
一些公司为了节
省成本，往往和二
流的物业公司签
约，造成管理服务
上的诸多漏洞，也
造成更多的商户
和 投 资 人 的 损
失。作为中国 500
强的赛格集团，其
旗下的物业管理公司有着丰富的管理经
验，在业界享有崇高的声誉。

繁华商圈比肩，百亿财富凝聚于
此。文化路、东风路双路沿线近 50000
户个体商家及私营企业，知名商场环伺
左右，财富中心尽揽于此。科技市场繁
华片区聚集了区域 5000多个顶级品牌，
科技市场、创新大厦、海龙电子城、赛博、

百脑汇等知名商场林立于此，品牌的密
集度是东区的五倍、西区的十倍。数十
年的积累凝聚于此，繁华商圈尽揽于此。

众多国际知名品牌汇聚于此，苹果、
星巴克、TCL、联想、宏基、必胜客、肯德
基、美乐熊电玩、钱柜 KTV、麦当劳、戴
尔、联想、屈臣氏、迪欧咖啡、奥斯卡影院
等率先登陆，一站式服务尽享于此。

繁华商圈比肩 尽享财富饕餮盛宴

2012 年 9 月 15 日，“硅谷广场”以多
业态、全业种一站式 IT-MALL 形象瞩
目亮相河南科技市场核心区，以独领中
西部 IT 商业鳌头的地位扎根郑州文化
路，引领中原乃至整个中国中西部的 IT
商务再升级，促进中原经济区产业的换
代升级。

历史又是如此巧合而又有玄机的交
合在一起，硅谷广场乘着中原经济区的
大势，乘着中原经济区产业换代升级有
利形势，又一次承担了艰巨而又光荣的
使命，硅谷广场的顺势而出，不单使硅谷
广场成为中原 IT产业新的标杆，而且促

进郑州市 IT产业的优化升级，助推中原
经济区产业的升级换代。未来的市场竞
争，除了服务还是服务，永远的服务理念
才能得到永恒的服务价值。

成功始于口碑，服务决定未来。硅
谷广场站在时代的最高点，高瞻远瞩，大
气磅礴，立足于未来的战略服务大转型
性、大升级，用专业化的五星级服务打造
自己的时代天空。硅谷广场项目作为郑
州市、区两级政府第一批重点工程建设，
开创了国内新生代 IT摩尔商业模式，中
部首家超长营业时间的 IT 商业、世界
500 强主力运营、真正的无缝对接物流

平台、集吃喝玩乐购一站式商业享受，形
成 IT（研发、展贸）、网络、体验、商务办
公、娱乐休闲为一体商贸中心。全楼
Low-E玻璃外墙保障节能低碳需求，配
置楼宇自控系统、中央空调及新风系统、
办公与通讯自动化系统、全面安全防范
系统、智能泊车、公共广播系统等，全方
位提升专业商务形象力。写字楼具有生
态空间，挑高 10 米近 300 平方米精装入
户大堂，写字楼部分配置了10部国际一
线的品牌高速电梯，项目拥有近 1200席
智能停车位，是科技市场所有车位的 2
倍以上。


