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点评点评

太康县产业集聚区

农业大县崛起两大产业
中原报业传媒集团全媒体新闻中心记者 程国平 通讯员 郜敏/文 马 健/图

以商招商快速集聚
能有这么多的知名企业先后在豫东平原太

康落户，太康得养多大一个招商团队？
说到这个问题时，太康县委书记王国玺笑

了，他讲到了一个太康商圈无人不知的“以商招
商”的佳话。太康企业家李阳光从江苏引进投资
5.5 亿元的鸿文纺织项目，该项目经过一年的建
设、投产，鸿文纺织切身感受到太康县政府务实高
效，让投资者安心舒心，公司董事长洪祖文为此又
介绍了投资100亿元的鸿闽纺织产业集群项目。

太康县产业集聚区以商招商形成养鸽效应，
吸引了台湾、江苏、浙江、山东等地一大批客商前
来投资。在太康，专职的招商小分队还真不多，更
多的则是以商招商。比如太康的锅炉产业中，也
有不少是当年的业务人员介绍过来投资的。

包括韩国的斯大锅炉，正是神风锅炉的董事
长袁国东招来的。最早，袁国东投资神风锅炉后，
希望技术和销售均有欠缺的企业能引来战略合作
伙伴，让企业快速发展，当时，产品多出口至欧美国
家的斯大锅炉就在袁国东的招商计划中。

于是，带着一整套合作方案，袁国东找到裴
韩佶开始谈判，没想到，合作没谈成。但斯大锅
炉从袁国东那儿了解到太康的锅炉产业规划及
政府的产业发展规划后，决定独资在太康投建一
个工厂。

“合作没谈成不要紧，重要的是我们太康来
了一家国际先进锅炉企业，这对行业整体水平来
说是一个推进。”袁国东说。

这样的胸怀太康不少企业的老板们都具备，
他们深知产业链拉长后对产业的深远影响，“以
商招商”也成了太康县招商引资的最佳途径。太
康县为此出台了重奖招商引资功臣的政策。“只
要介绍信息、招来大商，无论县内县外，无论身份
如何，县政府都给予奖励。”太康县人民政府县长
梁建松介绍。

这边纺纱，那边织布；这边染整，那边裁衣。不出一个园区，一朵棉花，精彩蝶变一件新衣。

一边产配件，一边搞研发，一边造锅炉。不出一个园区，一块钢板，神奇变身，行销海内外。

产业集聚，集群发展。16家纺织企业扎堆，8家锅炉企业汇聚，以纺织服装、低碳锅炉为主

导两个税收过亿的产业园形成规模。

5月6日，记者行走在河南省太康县产业集聚区，真切感受着这两大集群的蓬勃生机。

在2009年产业集聚区建设之初，太康县即突出“产业集聚”概念，围绕“纺织服装承接产业

转移、传统产业提升科技水平”的基本框架，以纺织服装、通用设备制造为主导产业，“优、特、

新”拉长产业链条，扩大产业规模，提升产业层次。

从小作坊
到大企业

太康县素有“锅炉之乡”的美誉，但是
在三四年前，又小又散遍地开花是太康锅
炉企业的最大特色。

那时太康锅炉的生产经营可以用“小
米加步枪”来形容，虽然产量很高，但无 A
级锅炉企业，无技术研发人员，无专业销售
网络。

业务人员拉来订单后，挨家比价，哪家
价低就从哪家走货。企业为赢得订单，互
相之间不断打价格战。最终的结果是偷工
减料，减小产品规格，吃亏上当的客户对太
康锅炉颇有微词。

那些没有任何技术含量的“土炸弹”，
正一步步把太康这一招牌产业引向深渊，
现在在太康产业集聚区里，有着宽敞厂房
和国家级技术专家的神风锅炉，那个时候
叫热风锅炉，也是其中一个。

说起这一点，回家乡投资创业的神风
锅炉董事长袁国东深有感触。20多年前，
土生土长的太康人袁国东出门闯天下，经
过多年打拼，在洛阳和郑州均投资有产
业。2009 年，太康产业集聚区开始兴建，
当太康县的领导找到他希望他回乡投资
时，他有点不太乐意。因为太康县当时的
支柱产业之一锅炉企业不但小而散，而且
离他所在的行业也很远，他没信心投资。

后来，在县领导的说服下，在产业集聚
区的优惠政策及远大前景召唤下，袁国东
决定回乡重组当时的热风锅炉。2009 年
10 月，太康县产业集聚区破土动工，把锅
炉生产企业纳入重点规范、扶持对象。热
风锅炉第一个搬进了园区，并更名为“神风
锅炉有限公司”。

短短几年，在政府的支持下，神风锅炉
发展迅猛，依靠技术创新，企业获得了河南
为数不多的国家双 A 级生产资质，销售额
也呈倍增式增长，不仅建立了一流的技术
研发团队，更拥有了自己独立、稳定的销售
和售后服务队伍。

如今，说起当年回乡投资的决策时，袁
国东用“恰逢其时，决策准确”来形容。对
于未来，袁国东不但对自己的企业充满信
心，而且也对太康县的锅炉产业充满信心。

目前，太康全县已有锅炉生产企业 27
家，其中国家双 A 级（A 级锅炉、A 级压力
容器）锅炉制造企业 4家，B级锅炉制造资
质企业 13 家，全国营销服务网点 3300 个，
生产能力2万蒸吨，年产值20多亿元，利税
3亿多元，从业人员超过万人。

就国内市场占有率来说，太康县的锅
炉产销量占全国的 35%，占全省锅炉产销
量 45%。目前，入驻园区锅炉企业 8家，其
中B级升A级4家，成为全省重要的A级锅
炉生产基地。太康锅炉产业园被评为河南
省机械制造装备示范园。

除了本土锅炉企业，太康县还招商引
资到了韩国知名锅炉制造企业斯大锅炉入
驻。5 月 6 日中午 1 时许，正是午休时间，
但在太康产业集聚区斯大锅炉的建设工地
上，工人们正在建好的车间内做一些收尾
工作，总经理裴韩佶也戴着安全帽在和工
人一起干活。自从工厂开建，裴韩佶都一
直和工人们吃住在厂房，哪怕是地面上一
块漆刷得不太标准，裴韩佶都会蹲下来亲
自返工。他的这种认真，让中国的工人和
其他锅炉企业的老板们学到了许多。

让中国锅炉企业的老板们学到的不只
是裴韩佶做企业的认真劲，最让中国的老
板们佩服的是斯大锅炉的品质，且不说斯
大锅炉的节能减排和科技含量，就每一台
锅炉的外观看就像一件件工艺品，锃亮圆
润，至少20年不会生锈。

太康县产业集聚区管委会党组书记刘
施恩介绍，斯大锅炉一边建厂一边投产，当
第一台锅炉造好后，太康县的不少锅炉企
业向他表示，想去这家外资独资企业里看
看人家的产品和工艺流程。“这一看，给了
他们很大震动，差距在哪儿一看就知道
了。”刘施恩说，斯大锅炉的品质让太康县
的土著企业家们暗下决心，一定向更高的
品质、更优的技术前进。

而对于同行们的参观，裴韩佶一律敞
开大门，欢迎同行间交流合作。

如果说纪梵希、迪奥等国际女装品牌
有用咱河南企业生产的面料，你相信吗？

纪梵希、迪奥等国际女装品牌的确在
用我们河南织的布料，供货商就是太康县
产业集聚区的鸿文纺织。

5 月 6 日，太康县产业集聚区纺织服
装园区，鸿文纺织的包覆丝机正开足马
力生产，以氨纶为基础与一种或多种材
料进行包覆后的丝线在同一厂区织成
布，然后运到南方染整后就成了高档服
装面料，用这种面料做成一条裤子可以
卖到 4000 多元。这填补了中原地区高端
服装所需原面料的空白。

优，发挥优势，创造优势，吸纳优势，把
资源优势、相关产业吸纳到产业集聚区，实
现优化组合，太康做得很是出彩。

位于豫东平原的太康县是“全国棉花
生产百强县”，棉花是太康的第二张名片，
而人力资源丰富也是太康的优势。基于
此，太康县在产业集聚区建立之初，即确定
锅炉和纺织服装作为两大产业，将棉花就
地转化成棉纱，继而转化成面料及服装，以
此拉长产业链，培育产业集群。

河南鸿文纺织有限公司就是最早一
批招商引资来的南方企业，其由吴江鸿文
纺织集团投资 5.5 亿元建设。这个占地
270亩的项目，引进国际先进喷气织机600
台、氨纶包覆机 100台及智能整径机、浆纱
机等先进设备。

鸿文纺织河南负责人黄军表示，项目
投产后，年产新型服装面料 9000 万米，销
售收入 16亿元，利税 1.7亿元左右，提供就

业岗位3000个。
栽下梧桐树，引得凤凰来。太康通泰

纺织产业园投入建设后，鸿文纺织、海盟织
造、宏星制衣等企业先后入驻，逐步形成纺
纱—织布—染整—服装完整的产业链条。

太康县投资环境优越在闽浙商圈传开
后，引来了另一个巨额投资加盟，即投资
100亿元的鸿闽纺织产业集群项目，目前这
个项目的拆迁等前期工作已经完成，随后
将有50家纺织、服装、制鞋企业入驻，现已
批准入驻企业10家。

太康县产业集聚区管委会党组书记刘
施恩表示，全县投产及在建纺织企业精梳
纺规模达到 120 万锭，如果再加上鸿闽纺
织的 60万锭纺纱项目，太康纺织产业将在
全省独树一帜。 引资 引技 引智

积累 裂变 升华
中国产业集聚区网首席顾问 杨建国

千船竞发，各有奇招。绝地求生，必有破釜沉舟
之志。传统农业大县太康充分发挥资源优势，以产
业集聚区为平台，将引资、引技、引智慧有机结合，以
产业化促进工业化，以工业化带动城市化，在短暂的
时间里，实现了“传统农区的有效突破”。

用“叹为观止”来形容“太康速度”并不为过：
海盟纺织从项目奠基到生产出布匹，用时68天；
台湾宏星制衣从达成合作意向到项目开工建设，
仅仅用了 3 天……随着项目扎堆入驻，“太康速
度”也一再刷新。

“走遍世界，我们最后落脚太康”，台资企业
蜂拥而至，产业集群迅猛发展，太康县紧抓中原
经济区上升为国家战略的重要机遇，抓好决策
力，提升服务力，强化保障力，以优良的环境、优
质的服务“引凤来栖”，已成为承接沿海产业转移
的一方热土。

以情招商，以优质服务留商，太康乘势而上，
不断创新，通过“全过程、全方位、全天候”的保姆
式投资服务承诺体系，设身处地，换位思考，极尽
可能地为客商投资提供便捷，不仅缩短了项目开
工建设的时间，也在情感上加重了客商对太康的
热爱和信任。

资源富足、人力充沛是客观，构成了太康吸引
客商投资的先天要素；情商、爱商、敬商的投资氛围
取决于后天营造，成为将客商“迎进来、留得住、养
得活”的主观作用力。太康在尊重利用客观条件的
基础上，充分发挥主观能动性，既创造了新的投资
优势，又提升了自身的品牌价值。

招商引资，优先引“智”，倘若将招商引资所
发挥的功效比作“输血”，那么则可将招商引“智”
称其为从源头上“造血”。从“资”到“智”的转变，
可以清楚地看到太康对“借脑生财”的重视和在
产业集群培育领域的前瞻性。

问计于商，问需于商，在太康，客商不仅是“座
上宾”，更是推动经济社会发展的“智囊团”。太康
一方面给予客商尊重，另一方面调动他们参与生
产的积极性，使政策不足和技术漏洞在良性互动
中不断弥补。积累、裂变、升华，太康的产业发展
之势日益迅猛，“银太康”的名号也越来越响当当。

在 太 康 县 ，政 府 当 好 全 天 候 服 务
员，不只是一句口号，是必须落在实处
的一条铁律。任何一名与企业接触的
政 府 工 作 人 员 都 必 须 要 有 服 务 意 识 。
袁国东就提到一个细节，自从产业集聚
区建成后，任何一次外来企业到公司参
观考察，小到一包湿巾、一瓶矿泉水，大
到用餐、接送，政府都考虑得很周到，绝
对不会给企业添麻烦。

太康县产业集聚区管委会党组书记
刘施恩几乎天天和企业待在一起，所以
他与每家企业的老板和员工都很熟悉，
包括裴韩佶，一个多月前，当裴韩佶初
来太康时中国话说得不太好，刘施恩根
本听不懂他在说什么，但现在，刘施恩

可以顺畅地和裴韩佶沟通，甚至可以充
当他的翻译。

不只是企业的特点，对于每家企业的
产品特征，刘施恩也是一清二楚。

斯大锅炉在中国其他城市也有投资，
说起太康县对外企的服务，总经理裴韩佶
伸出了大拇指：“政府的服务很贴心，为企
业考虑得很周到。”

同样来自外省的企业鸿文纺织河南
负责人黄军对太康政府招商引资的环境
是这样评价的：这里生活环境没有我们
南方舒服，但地方政府的服务挑不出一
点毛病。

太康县委、县政府始终把优化发展环
境作为“一号工程”来抓，实行项目建设首

席办证官制度和“两个零接触”，即投资方
不与职能部门接触、不与被征地农户接触，
由牵头责任单位负责帮助代办手续。认真
落实首问负责制，建立损害项目建设环境
问责制度，加大案件查处力度，狠抓正反两
个方面的典型。对强买强卖、强装强卸等
严重损坏经济发展的行为，严肃查处。加
强行政服务中心建设，实行“六公开”、“一
站式”办公，“一条龙”服务。

太康县委书记王国玺说：“我们突出产
业培育，集群发展，提升产业集聚区综合带
动效应，力争2013 年产业集聚区完成投资
70亿元以上、主营业务收入超过120亿元，
实现太康从农业大县向新型工业化强县的
转变。”

纺织服装一条龙

政府当好全天候服务员
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