
在电话实名制全面撒网、严格实施的过程
中，郑州仍有不少盲点存在，这些地方不使用
身份证照常可以购买到电话卡。

九月，正值新生开学季，记者来到郑东新
区东大学城的一所高校，不少学生都在代理商
的帐篷前免费领卡或购卡，据了解，新生只需
登记本人姓名和身份证号就可免费领取电话
卡，之后代理商会进行统一的实名登记。

“我登记的信息确实是真实的，”新生张高岩
告诉记者：“但是，有的室友登记的身份证号却是
假的。”如此一来，仍会有不少电话卡仍未实名。

这只是小部分盲点，在郑州市中原路、科技
市场附近等地以及县（市）农村，非实名登记现
象更是严重。在中原路某电话卡销售店，起初

店主要求必须出示个人身份证才可以购卡入
网，当记者表明不愿使用身份证时，店主拿出不
少号码并表示：“只需预存60元话费，就可以直
接使用。”

而在网上购买电话卡更是宽松之极，记者
通过淘宝购买了一张神州行6分卡，直至付费
结束也没有要求填写姓名和身份证号。“若要
长期使用，可以拿身份证复印件到营业厅过户
实名，如果临时的话，也可以将卡内话费用完
后直接扔掉。”当问及为何不用身份证时，店主
回答道。

虽然《规定》对不实行实名登记的渠道商
采取包括罚款在内的多种处罚，但至少现在看
来，效果并不是很好。

在采访过程中，市民对实名制
也各持态度，褒贬不一。部分市民
甚至不愿意用身份证办理电话卡。

“电话卡实名之后，可以通过短
信营业厅和手机客户端进行挂失、
开通增值业务等办理，极其方便。”
在二七万达工作的张小姐说：“并且
可以有效地遏制违法、诈骗、色情等
垃圾短信。”

不仅仅于此，业内人士告诉记
者：“手机实名制还可以帮助警务工
作者快速地找到骚扰电话和垃圾短
信的制造者，也能够加快移动信息
化的建设和移动互联网增值应用的
发展。”

然而，也有部分市民对实名制
并不看好。“我经常全国各地来回

跑，到一个地方有时候就需要一张
卡，都需要身份证的话，难免会导致
个人信息泄露。”做物流工作的李先
生说道。

“除了法律层面要加强管理外，
还需要在技术层面加大投入，对用
户身份信息进行保密。例如各大运
营商应该对用户身份信息的存储、
传输、处理过程进行加密处理，对用
户身份信息查询实施严格的身份鉴
权；手机卡代售点可以安装‘二代身
份证读卡器’来读取用户身份信息，
用户身份信息加密后直接传送运营
商，减少用户信息泄露的风险，保护
个人隐私。如此，实名制可更好的
实施。”北京交通大学电子信息工程
学院副教授熊磊指出。
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新款 iPhone现接受预定
本报讯 9 月 11 日早上 10 时，苹果

公司在中国内地召开产品发布会，推出
iPhone 5S 和 iPhone 5C。记者了解到，
新款苹果现在已经可以接受预定。

近日，中国联通宣布将于9月20日
起在中国大陆率先推出 iPhone全系列
新产品，广大用户可在中国联通网上营
业厅、各地营业厅及连锁卖场等全部授
权网点预订。

中国电信也表示，用户预约电信版
iPhone 5S/5C 可通过全国近 6000 家授
权门店以及全国31个省客服热线10000
进行预约，同时也可登陆中国电信网上
营业厅、天翼手机网、中国电信淘宝天猫
旗舰店、京东、亚马逊进行在线预约。在
本次新版 iPhone的预约中，中国电信首
次尝试新浪微博、易信的独家预约与预
售，届时将带来全新的体验。

然而，在此次发布会上，苹果未宣
布会与国内最大通信运营商中国移动
合作。在中国移动率先开展 TD-LTE
业务测试的引领下，双方在 4G上的合
作成为可能。据了解，此次苹果发布的
5C 和 5S 支持包括 TD-LTE 在内的 13
种LTE频段，理论上也支持中国移动的
4G网络。 （李冬生）

中国移动
TD基站已建39万个

本报讯 在 9月 11日到 12日举办的
“2013年中国无线技术与应用大会”上，
中国移动技术部总经理王晓云表示，
TD-SCDMA保持全面、稳步发展，其覆
盖面逐步扩大，县级以上城市全面覆盖。

王晓云指出，基站建设稳步增加，截
至今年8月，TD基站已达39万个，中国
移动正启动6.2期建设工作，明年中将达
45万个。而且网络质量也明显改善，3G
语音掉话率 0.25%，全程呼叫成功率
99.69%，同时，TD客户稳步增长，已达
1.58亿，TD网络数据流量同步激增。

在终端方面，王晓云表示，2012年
全年TD终端销售达 5647万，截至今年
7月，累计销售TD终端已达8236万，今
年预计可实现 TD 终端累计销售 1 亿
2000万的目标。 （杨 笑）

日前，中国酒业协
会“2013 中国名酒典型
酒 ”颁 奖 大 会 在 京 召
开，来自宋河粮液家族
中 的 高 端 产 品——50
度国字宋河在众多白
酒品牌中脱颖而出，入
选“2013 中国名酒典型
酒”榜单。

此 次 评 选 活 动 通
过对全国规模以上白
酒会员企业申报样品
初选，确定了 12种类型
白酒、137 个样品参加
本届年会品评，128 名
国家级白酒评酒委员、
26 名国家级特邀白酒
评酒委员进行初评、复
评和终评。最终，有包
括宋河在内的 48 家企
业 的 66 个 样 品 进 入
2013 中国酒业名酒典
型酒入选产品名单。

作 为 豫 酒 第 一 品
牌，宋河酒产自中国传
统的酿酒名乡、老子故
里鹿邑，早在上世纪 80
年代末就因其品质出众
而荣获“中国名酒”称
号。2005 年，54 度宋河
粮液被中国白酒界权威
专家沈怡方、高景炎、高
月明等评价为具有“窖
香浓郁，品味绵甜、纯
净，酒体丰满协调，回味
悠长，风格突出”等特
点，销量连续 11年位居
河南第一。

据介绍，在宋河，生
产国字宋河九号所使用
的原酒必须存够 5年才
予使用，国字六号所使
用的原酒也必须存够 3
年才予使用，调制好的
酒也要存放一年，才予
罐装和投放市场。

本报讯 9 月 6 日，宋
河分别在驻马店、洛阳、开
封、信阳、郑州等地举办了
宋河酒 2013 年中秋订货
会，宋河鹿邑大曲中秋订
货会在驻马店、新乡、安
阳、信阳、平顶山等区域也
同期召开。

“夏季过后，白酒渐
热。对于白酒企业来说，
中秋就是一个‘爆点’”。
宋河股份相关负责人介
绍，面对销售黄金期的
到 来 ，宋 河 以“ 分 享 宋
河 收 获 金 秋 ”为 主 题 ，
200 余场“2013 年中秋订
货会”在各地陆续展开，
反响热烈。

宋河股份总裁兼营销
公司董事长王袆杨表示，
要想在消费者身上获得更
多话语权，企业需要在横
向与纵向的精细化下沉中

向“服务”转型。从市场调
研、产品开发、包装的视觉
效果、口感等方面，嫁接消
费者的消费习惯。

据了解，宋河 2012年
销量达 20亿,销量连续 11
年稳居豫酒第一。宋河现
有原酒 4 万吨，原酒窖池
15000 条，在河南遥遥领
先。而且，在河南白酒企
业中，宋河是唯一一家将
渠道下沉到乡镇的企业。

为了满足消费者的
需求，宋河今年以来推出
了多款新品。比如，在年
轻人领域，推出了“宋河
扣扣”、“嗨 80”等时尚酒
品；针对口味变化，今年
推出了低度酒——淡雅
宋河。因为紧扣消费者
的需求，这些产品上市以
后，在消费者中引起了广
泛关注。

200场订货会迎中秋国字宋河入选中国名酒典型酒

莫高葡萄酒
发力郑州市场

本报讯（记者 张涵秋）9月
6日，莫高葡萄酒在郑州举行上
市品鉴会，同时河南陇商业有限
公司成立。近 200 名陇商代表
及经销商代表出席发布会。

据了解，莫高是我国四家葡
萄酒上市企业之一，定位于高端
市场，开发出了干红、干白、加本
侬、甜型酒、特种酒、冰酒、白兰
地等七大系列 200多个产品，并
生产出了中国第一支黑比诺干
红和中国第一支冰酒，并在甘肃
武威建成 2 万亩酿酒葡萄种植
基地和 5 万吨贮酒能力的莫高
庄园。

无论在北上广深等一线城
市，还是甘肃的家门口市场，莫
高葡萄酒的发展都很不错，目
前，公司在全国已设立了 38 家
营销分公司，300 多家专卖店，
拥有 600 多家经销商。甘肃莫
高实业发展股份有限公司河南
分公司经理胡兴志在接受记者
采访时表示，“公司的战略发展
计划是先占领沿海发展较快的
城市，后发展中部二线城市。自
古以来，得中原者得天下，河南
具有重要的区位优势，是公司近
来较为看中的市场。”

尽管白酒行业目前仍未现“暖意”，但进入传统消费旺季，
每个酒企业依然积极应对，把握机会。在河南，豫酒代表宋河
股份近期十分活跃，不仅在日前入选中国名酒典型酒，而且其
200余场订货会令其在抢占中秋市场份额上“胸有成竹”。

通路快建新营销渠道论坛
在郑召开

本报讯 9月8日，通路快建“重构营销，
制胜渠道”大型新营销渠道论坛在郑州拉
开帷幕，来自河南及周边省市150余家企业
参加了论坛。

活动现场，通路快建总裁林翰携高管
团队与企业家们分享了通路快建 4年来在
营销、渠道方面的经验和心得，传授“如何
通过新营销举措，深入三、四线城市，构建
全国市场渠道网络”。

“立在潮头，才能活在当下”是林翰对
所有中国企业的发展建议，并针对新经济
环境与当前中国企业面临的问题，提出了
创新性的解决之道——“云营销平台”，通
过精细化、数字化、IT化的精准营销和实操
方法，赢取市场话语权。

据介绍，通路快建生意街门店于7月落
户郑州，这家开拓了招商外包行业的企业，
用4年的时间成为横跨营销咨询、渠道建设
领域的服务航母，帮助中国600多家企业摆
脱渠道建设的窘境，成为投资者眼中炙手
可热的好商机。 （赵 羲）

大商金博大中秋放“价”
据悉，为回馈广大消费者，大商新玛特

金博大店将在中秋节期间推出优惠活动。
9 月 19 日至 22 日，百货服饰满 600 返

300/150，重点品牌 1000 返 100，家电 1000
返200，活动期间满2000、5000、8000即送相
应礼品。每日一个家电品牌推广展示；此
外，还有满额抽奖和会员日高倍积分活动。

丹尼斯卡友“party”启动
9月 13日，丹尼斯VIP顾客当日持VIP

卡于百货花园店累计刷卡购物，全馆满980
元返 500/300 元百货电子礼券，1F 名表区
满980元返100元百货电子礼券。

9月14日，在丹尼斯人民店1F化妆品、
精品、名表消费满1980返200电子礼券；全
馆明示专柜累计消费满 1580 返 800 或 500
电子券，兑换到的电子礼券仅限2013年9月
14日活动当天在收券专柜使用，过期作废。

9月 13日至 15日，VIP卡友亲持卡至
丹尼斯百货 1、2、3天地指定专柜累计购物
满 780元返 400或 200元百货电子礼券，多
买多兑；家具 4、5 天地单柜单笔消费满
2000元直减800元。

本报讯（记者 周仕金）9
月 12 日，河南省养生殿酒业
有限公司80年厂庆暨生态工
业园区启用庆典在南阳西峡
举行，养生殿酒业董事长刘
保明携公司员工与到场的各
级领导、行业专家、经销商等
500 余人共同出席了本次庆
典大会。

此次庆典以“荣耀八十
年，豫酒新起点”为主题，刘
保明在会上与嘉宾一同回

顾了企业 80 年的辉煌历程，
并对企业的未来发展进行
了规划。

“ 养 生 殿 酒 业 生 产 的
‘豫’牌白酒将来要做成河南
白酒的代表，做河南人的民
酒，养生殿酒业任重道远。”
河南省酒业协会会长熊玉亮
对养生殿给予了高度评价。

在生态工业园一期工程
竣工剪彩仪式后，大会还邀请
部分嘉宾对养生殿酒业生产

的豫酒封坛洞藏酒签名封坛。
据其相关负责人介绍，

生态工业园一期工程的竣工
及投入使用，标志着养生殿
酒业的发展展开了新的篇
章。而豫酒封坛洞藏白酒是
养生殿专门生产的大坛装定
制酒。养生殿还在今年新开
发了豫酒·生态洞藏、豫酒·
生态老酒两个系列、7 只产
品，酒质醇厚饱满，芳香浓
郁，回味悠长。

养生殿酒业新厂区启用

栏目记者 武 姣

9月 1日起，由工信部出台的
《电话用户真实身份信息登记规
定》（以下简称《规定》）正式实
施。用户办理固定电话、移动电

话、无线上网卡等入网时，必须进行
实名制登记。

截至目前，《规定》已实施将近
两周，记者走访发现，郑州绝大部分
网点都按照规定实施电话实名制，
但仍有极个别的代理商、街头报亭、
小摊在出售“无名卡”。

信息时空 无限沟通

近年来，手机等通讯工具日新月异，在给
市民生活带来方便、快捷的同时，也制造了不
少麻烦，诸如诈骗信息、垃圾短信、骚扰电话
等，让不少市民掉进陷阱，损失惨重。

“我很支持这项规定，实名制推出肯定能
减少电话诈骗。”小刘是河南工业大学大三的
学生，他听说电话实名制已经开始实施后说：

“人们收到诈骗短信，即使上当也能查到卡是
谁的，就可以联系公安机关追回损失。”

据了解，我国在全国范围内对新增固定
电话、移动电话、无线上网卡等用户实施真实
身份信息登记，严格实行“先登记，后服务；不
登记，不开通服务”。该《规定》还首次提出对

不实施、不配合的电信经营者进行“1万元以
上3万元以下罚款”的行政处罚，被称为“史上
最严实名制”。

记者走访之后了解到，郑州移动、郑州联
通、郑州电信三大运营商早在三年前就严格
遵守实名制的要求，无论是固定电话装机、移
机、过户、移动电话包含无线上网卡开户、过
户还是办理补卡、激活等业务，都需出示身份
证件才予以办理。

“无论是神州行、动感地带还是全球通，
只要是购卡入网的用户，必须使用身份证实
名登记，不管是预付费还是后付费。”在郑州
移动中原路营业厅，相关工作人员表示。

“史上最严实名制”实施

市民评价褒贬不一

本报记者 武 姣 通讯员 杨黎明


