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9深耕郑州 高端引领

本报讯（记者 任志伟）12
月 15日，鑫苑·鑫城项目应市
加推 11 号楼 86 平方米舒适
两房热销房源，开盘当天尊
享 3 重特惠，现场人气爆棚。

当 日 ，营 销 中 心 设 立 了
丰 富 多 彩 的 圣 诞 嘉 年 华 活
动，为广大购房者精心献上
环 保 软 陶 DIY、热 传 爱 心 抱

枕、卡通人物 cosplay 等精彩
演出。同时为回馈感恩老业
主，鑫苑·鑫城将于 12 月 22
日举办大型感恩会，届时有
丰富大奖回馈业主。

鑫 苑·鑫 城 位 于 郑 东 新
区 商 都 路 与 东 风 南 路 交 会
处，由鑫苑集团下属子公司
河 南 鑫 苑 万 卓 有 限 公 司 开

发 。 项 目 规 划 用 地 面 积
61078.22 平方米，总建筑面积
30 万平方米，75~177 平方米
多重的空间规划，Art Deco 建
筑风格，涵盖住宅和独立商
业 ，容 积 率 为 3.5，绿 化 率
39%。距郑东高铁站 10 分钟
车程，贯穿地铁 1 号线、3 号
线、5 号线，多条公交环伺周

边，可共享郑东商务区、郑东
中央政务区、郑东高铁区和
郑东空港区四时区成熟生活
配 套 。 鑫 苑·鑫 城 由 11 栋
31~33 层的高层住宅组成，采
用围合式院落，拥有超宽楼
间距，超 1:1 车位比例，商业、
会所、幼儿园、社区网球场等
社区配套完善。

职业感言：人生的目标就像
来到了十字路口，只要选择自己
想要的方向，一直向前，没有什
么不可能。

王斌，身高 1.78 米，一个随
性、阳光、帅气的大男孩，说起话
来甚至让你感觉他有点儿孩子
气，1988 年生于郑州惠济区，土
生土长的郑州人，对于惠济区有
着深厚的感情，对于南阳路更有
着浓厚的情结，小时候坐过的

“两节式”4路大公交，5毛钱一张
的公交票，从郑州北区到火车站
这段路程承载了这个 80 后太多
的回忆。

王斌说，自己所学专业为数
控技术，曾经有很多机会成为默
默无闻的理工科人才，但是由于
自己热爱销售，喜欢与人沟通交
流，最终进入房地产销售行业，选
择置业顾问，选择升龙，选择升龙
汇金广场，这一切并不是巧合，只
是源于自已对南阳路的热爱。

据王斌介绍，升龙汇金广场
曾经成功举办“追忆南阳路的峥
嵘往昔”的活动，期间，老照片、老
物件提供者多是南阳路旁边的老
住户、机关厂矿的老领导，在他们
中间不乏有年过半百的中年人，
甚至有些是白发苍苍的拄拐老
人，他们并非对大奖感兴趣，最朴
实的目的就是让年轻人、外来人
铭记南阳路曾经辉煌的历史，同
时在这辉煌的基础上，期盼南阳
路有更好的发展。而升龙汇金广
场，作为南阳路上唯一的城市综
合体项目，被大家寄予厚望，期望
升龙集团的到来，能给区域带来
新一轮的城市改变与革新。

王斌说，升龙集团自 2005年
进入郑州市场，作为升龙集团在
河南的第 9 个城市综合体项目，
升龙汇金广场总建筑面积约 60
万平方米，定位为第三代城市综
合体，项目由高端住宅、风情商业
街、5A甲级写字楼国际顶尖三大
业态组成，拥有步行街、精品百
货、购物中心、餐饮中心、娱乐中
心等各大商业形态，升龙汇金广
场以打造郑州中心城区的第一地
标为建设目标，将为南阳路带来
焕然一新的改变。

升龙汇金广场项目以刚需置
业为主，为外地来郑州发展的年
轻人实现了安家落户的梦想，这
些年轻人更关注生活的便利性及
楼盘的高性价比。这里的交通也
极为便利，不仅有BRT快速公交
的全线贯通，未来，地铁 3、5号线
的开通，也会使得品质消费人流
汇聚于此。扼守南阳路黄金地利
的升龙汇金广场，作为郑北区域
老城新建的标志性商业住宅综合
体，升值潜力巨大。

作为升龙汇金“中途进场”的
销售人员，不到两年的时间里，王
斌从一名普通的置业顾问做到了
销售主管，一直保持着销售冠军
的成绩。王斌说，作为一名合格
的销售人员保持良好的心态很重
要，遇到没有耐心的客户或者长
时间不开单的情况，一定不能着
急，一定坚信自己能成功，要回头
看看自己曾经的成功经验，理性
地反思；再者，要真诚地对待每一
位客户，把每一位来到销售中心
的人都看做意向客户，哪怕是打
酱油路过的大妈，也要耐心地讲
解，要相信付出就会有收获。

对于事业发展的前景规划，
王斌说，每个月每个阶段都会给
自己制定相应的目标，并努力实
现，一步步地坚持下去，未来的一
年中给自己制定的目标是做到销
售经理的职位，未来朝着理想，永
远向前迈进。

考虑到客户一早就赶到龙湖售楼
部，基正·唐宁 1号专门从郑州CBD五
星级酒店——美豪诺富特酒店品坊西
餐厅聘请大厨，制作精美冷餐以及极品
海鲜档、日式料理档等10余种不同风格
美食，让现场客户畅享五星级体验，充
分感受唐宁1号的用心服务。现场到访
的小朋友，还获赠精美圣诞礼物。

作为基正投资控股在龙湖的首发
巨制，基正·唐宁1号肩负着基正投资控
股高端地产品牌稳固和提升的重要使
命。据基正投资控股有关负责人介绍，
基正·唐宁1号从开发周期到产品品质，
从团队建设到合作单位甄选，都致力打
造一个“标杆”，不仅成为企业发展的里
程碑之作，更要为龙湖打造一座真正高
端、品质、宜居的人居标杆。

基于此，基正·唐宁1号除了在建筑
层面精益求精，更在社区景观的塑造上
极致追求。项目不吝成本，匠心造园。
园林景观从源头做起，每一种花卉，每
一株树木都由专门的“苗木供应商”精
心养护。所有苗木提前半年甚至一年
就开始种植，所有大型苗木尽量做到

“全冠移植”。这样不仅树木的成活几
率高，而且移植过来的都是已经长成的
大树，能在最短时间内形成园林；据了
解，院内单百年银杏就达几十棵之多。

在高层区，基正控股开创性地规划
了“五大主题庭院、五大主题乐园”景观
系统，立体丰盛的园林景观，生态宜居
的社区环境，堪称龙湖唯一。高层错落
式的建筑布局，让每楼每户都享有充足
的阳光。外享龙湖自然生态，内瞰社区
四季风景，享墅院所享，见墅院所未见。

基正·唐宁1号
样板间正式开放

本报记者 杨秀娜

本报讯（记者 任志伟）12月
15日，由清华园客户会组织的大
溪地版《爸爸去哪儿》“亲子同乐
共享欢快生活”活动圆满落幕。
整个活动持续两天，以围绕清华·
大溪地营销中心、样板区、香堤湾
酒店展开，让参与活动的业主通
过一系列趣味活动，亲身体验了
大溪地独特的异域风情和优雅精
致的温泉生活。

在充满地中海气息的清华·
大溪地营销中心，孩子与父亲相
互配合，欢声笑语荡漾其间。高
尔夫体验环节，父子谈笑挥杆，挥
洒豪情；5D电影的观影中，众人
从听觉、视觉、触觉中体验动感电
影的背景和效果下带来的逼真
感；DIY活动中，父子同心协力，
共创完美佳作；在才艺展示中，父
亲台下助威，孩子深情演绎。

而在第二天的户外亲子体验
中，大家带着限定的金额，父亲和
孩子一同走进大溪地旁的菜市
场，通过选菜、比价、讨价还价等，
带着丰富的食材，各自做出了一

顿美味大餐。最后，大家来到香
堤湾陶艺吧，通过老师的指导，孩
子们都迫不及待地开始了尝试，
一边控制着转盘的速度，一边着
手如何成型，忙得不亦乐乎。最
后还是在爸爸的帮助下，作品才
大功告成。

在活动现场，孩子与父亲间
的亲情互动，环绕其中。一起探
讨游戏步骤、操作流程，一起分
享游戏带来的欢乐，大家都表现
出极大的热情和丰富的想象力，
体验了由清华·大溪地带来的另
一种生活乐趣。

“由清华园客户会举办的大
溪地版《爸爸去哪儿》‘亲子同
乐共享欢快生活’活动，旨在让
清华园的广大业主更加深刻地
了解清华·大溪地独特的文化
内涵，高品质的生活理念，轻松
实 现 生 活 的 便 捷 与 度 假 的 惬
意。”相关负责人表示，清华园
客户会在今后的活动中，还将
会有更丰富的体验活动邀请业
主参加。

时至年末，一直备受市场关注的基正·唐宁1号接连发力，在龙湖动作频频。继上周火爆
认筹后，12月 14日上午 8点 30分，项目高层精装奢华样板间正式开放，再次吸引市场目光。
众多媒体、中原高端财智人士竞相前往，一探英伦别墅区环景高层的品质。参观完高层样板
间后，不少客户被深深吸引，并纷纷在现场办理VIP会员卡。

鑫苑·鑫城应市加推
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正商携手戴德梁行
缔造金质服务

本报讯（记者 任志伟）12月12日，正商地
产总部四楼，来自中原房地产龙头企业正商
地产、全球五大行之一戴德梁行以及省内各
大新闻媒体的嘉宾领导济济一堂，共同见证
正商地产与戴德梁行战略合作协议的签署。
双方还就协议签署后的深度合作以及物业管
理理念进行了广泛的交流，并对未来的合作
充满信心。

戴德梁行是世界顶尖的国际房地产顾问
“五大行”之一，也是最早进入中国大陆市场
的国际物业顾问公司，在全球45个国家200间
分公司共有11000余名员工。

正商地产副总裁张国强表示，此次双方
牵手，在正商 13个高端项目中引入戴德梁行
卓越的服务理念，目的就是依托正商地产强
大开发实力和广阔发展前景以及戴德梁行的
国际经验和视野，共同为正商地产所属房地
产项目引进高标准国际物业管理服务，让正
商业主享受更加超值的物业服务。

正商·华钻盛大选房
本报讯（记者 任志伟）12月 14日，120万

平方米城市首席纯净河居城邦——正商·华
钻二期新品华宅盛大选房。

早上 8点，正商·华钻售楼中心已是人潮
如涌。为保证选房高效进行，售楼中心设置
了专门的选房通道，经过工作人员一一验号，
客户有序入场。

作为正商地产“钻系”标杆大盘——正
商·华钻一期良好的销售口碑，使二期产品备
受置业者们的关注与期待。此次推出的 79~
128平方米年度升级新品，在建筑风格上，采
用百年经典 Art Deco 建筑风格，彰显尊贵而
内敛的生活品质；园林景观上，在一期设计的
基础上进行优化升级，让空间与自然无缝衔
接，大幅提升居住品质。

此外，目前正商·华钻超E钜惠火热启动，
怦然心动的首付价格、5千最高享3万的超值钜
惠，回馈准备在岁末置业的广大购房者。

清华·大溪地成功举办亲子同乐活动

褒赞了基正·唐宁 1 号打
造宜居环境的专心、用心、细
心，当了解基正·唐宁 1号真正
从客户出发细致入微的设计，
现场客户无不赞叹。基正·唐
宁 1号充分考究中原气候及人
居习惯，增加多项人性化创新：
用绿化间隔噪音，增加窗户数
量、扩大窄条窗面积来增大采
光，为每家每户预留花园等等
精心之举，真正将英伦贵族生
活与现代城市居住完美融合在
一起，从建筑形式到空间生活
等方方面面，引领龙湖高端住

宅价值巅峰。
样板间内，在商海打拼了

二十余年的贾女士与老公的一
席话打动了记者：“这个样板间
的装修高贵典雅、奢华大气，走
在其中宾至如归，137平方米的
户型设计精致合理，细节处处
彰显包容气质。对于我们奔波
半生的中年人来说，正需要这
样一个外表与品质兼具的居所
修身养性，自得后半生。”走出
样板间，贾女士携手先生，信心
满满地预订下这一户型，给彼
此一个“靠谱”的犒赏。

据了解，基正·唐宁1号本次
开放的是其高层产品的奢华样
板间。项目所有的高层官邸皆
采用经典 Art Deco 形态，以冷
静的建筑线条勾勒出挺拔的造
型，以丰富的装饰体现高贵的
审美情趣，隽永的石材、经典的
尖顶、考究的工艺，与项目英伦
墅区的品质相得益彰。

高层样板间整体设计稳重
且不失时尚，奢华与内敛并举，
每一处空间都渗透出对品质和
细节的完美追求。除此之外，方
正合理的空间布局，南北通透的

户型规划，赠送的大面积阳台，
不仅适合中原人居习惯，也为客
户带来更高的价值空间。

值得一提的是，基正·唐宁
1号 88~137平方米高层产品中
的 2+1、3+1魔变功能，通过创
新的户型规划，实现了多得一
间房的巨大馈赠与享受。这样
精工极致的户型规划，博得现
场客户的连连称赞，不少客户
因为这个在区域中难得一见的
户型而现场入会。据悉，项目
88~137平米环景高层目前正处
在会员火爆招募阶段。
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正商资讯

开放当日到场客户享用精美早餐
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品
质
典
范
人
居
标
杆


