
深耕郑州 高端引领

中原楼市REAL ESTATE 2014年3月19日 星期三
统筹 刘文良 责编 侯国昌
编辑 何晶晶 校对 宋院红
电话 67655260 11

楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯楼市快讯

数据显示：碧桂园 2013 年共有 37 个
全新项目开盘，大部分位于广东省外（广
东省内新盘仅7个）。在维持集团的“大本
营”广东省健康增长的同时，碧桂园的品
牌认知度也在广东省外区域继续提升。
2013年，广东省以外项目（包括海外）的合
同销售金额占集团合同销售总额的比例，
从 2008 年的约 24%提升至 2013 年的约
56%，印证了碧桂园模式的可复制性。

现场资料显示：广东省外的不少项目
在当地市场已成为旗舰项目。碧桂园·银
河城荣膺沈阳市楼盘销售金额、套数及面
积的三冠王，全年录得超过 50 亿元合同

销售；南京东市郊大盘碧桂园·凤凰城去
年销售依旧亮丽，全年录得近 33 亿元合
同销售；位于武汉的碧桂园·生态城去年
也录得约 29亿元合同销售。去年 10月开
盘的碧桂园·兰州新城在开盘前两天已录
得近 50 亿元认购销售，成为去年全国开
盘冠军。

莫斌表示：碧桂园集团去年超过60个
项目荣获当地市场年度或开盘销售冠军，
在广州、东莞、梅州、茂名、沈阳、镇江、海
南等地的多个项目也成为当地的销售冠
军，反映碧桂园的品牌在全国各地甚至海
外也深受客户的拥戴。

碧桂园发布
2013年业绩公告

本报记者 任志伟

本报讯（记者 任志伟）3
月 16 日上午，位于上街区淮
阳路的郑西联盟新城营销中
心人生鼎沸，热闹非凡，郑西
联盟新城超 E 券公开认筹活
动盛大开启。

据了解，本次超E券公开
认筹，是郑西联盟新城项目依
托河南建业集团全省全盘电
商旗舰店隆重上线的有利平
台，结合项目自身营销进度顺
势而为，首批房源中式滨湖院
落可享受1万享10万、多层电
梯洋房可享受 3 千享 3 万优
惠，力度空前。

当天上午，原本阔绰宽敞
的售楼部被前来参加超 E 认
筹的客户挤得满满的，置业顾
问成了最忙碌的一群人，不断
地为客户讲解项目的区域、规

划和户型，甚至一个置业顾问
会被十几个客户同时“围堵”，
签约区、等候区更是“人满为
患”。除了首批房源超E券公
开认筹活动，郑西联盟新城特
地在营销中心现场安排了诸
如动力伞空降“神秘礼包”、大
型 3D 画体验、彩绘马免费合
影及幸运大抽奖等系列趣味
活动，吸引了大批客户参与，
精彩的活动也获得了广大客
户朋友的一致好评。

郑西联盟新城承袭了联
盟新城产品体系的高端品质，
始终秉承建业“根植中原，造
福百姓”的核心价值观，坚守

“让河南人民都住上好房子”
的企业理想与使命，为整个郑
上新区人民生活方式及居住
文明的完美升级贡献力量。

本报讯（记者 任志伟）3 月 12
日，郑州清华园房地产开发有限公司
与郑州一中教育集团的签约仪式在清
华·大溪地营销中心举行。荥阳市相
关领导、郑州一中校长及相关领导和
郑州清华园企业领导一起出席了此次
签约仪式。

上午 10 时，签约仪式正式开始。
郑州清华园董事长李轩在致辞中表示：
教育关系着孩子的未来。郑州清华园
企业17年来坚持以“铸造精品，奉献社
会”为企业发展理念，在关注居住幸福
感的同时，更重视并坚持教育与住宅同
步的思想。此次郑州清华园与郑州一
中签约联姻后，郑州清华园将根据荥阳
市政府、荥阳市教育部门的意见以及郑
州一中规划建设的要求，建设出政府满

意、学校满意、家长满意的高品质学校。
郑州一中校长朱丹在发言中提

到，此次合作是教育界与地产界的盛
事。郑州一中教育集团未来将促进郑
州一中荥阳市东校区（清华·大溪地项
目）和北校区（清华·忆江南项目）的内
涵发展，提升办学品质，用3~5年时间，
办成河南省的名校，乃至全国的名校。

据悉，近年来，“政府主导，社会参
与，办学形式多样”已成为教育改革的
趋势。此次联合办学为郑州市房地产
企业和荥阳市教育事业的蓬勃发展注
入了全新元素，开创了全新格局。“名
校+名盘”合作模式，不仅完善了清华·
大溪地的教育配套，最为重要的是给
业主创造了优质的教育资源，为成就
孩子们美好明天奠定坚实的基础。

本报讯（记者 杨秀娜）3 月 15 日，昌
建·誉峰工地实景正式向广大业主、媒体等
社会各界开放，这项活动已经连续三年选
择在这一天举办，旨在向广大消费者展示
项目的诚信与品质，同时虚心接受社会各
界的监督和指正。

早上 9点，媒体记者、准客户等特邀嘉
宾纷纷来到售楼中心，沙盘前，置业顾问为
大家讲解昌建·誉峰周边四纵四横的交通
接驳，规划中的地铁3号线兴隆铺站近在咫
尺，尽享城市地缘优势，真可谓出则四通八
达，入则宁静私密。在工法展示区，嘉宾们
更是为昌建·誉峰的科技配套连连赞叹，分
户式新风系统、直饮水系统、多合一指纹密
码锁、步阳防盗门等高科技配套，处处皆体
现了昌建·誉峰的现代化品质和人文关怀。

在工程部经理的讲解之后，大家依照
安全提醒戴上安全帽来到工地现场。走进
施工现场，映入眼帘的是雏形已具的高层
建筑，每一楼层都有清晰的标注，工人们在
楼板上忙碌着，一切都井然有序。最后一
个环节的影音室参观，让在场嘉宾对昌建·
誉峰的精工品质和现代前沿的建筑理念有
了更深层次的了解。

临近中午，昌建·誉峰工地实景开放活
动圆满结束，这次和新家的亲密接触，无疑
让准业主们对入住又多了一份踏实和企
盼，也让社会各界人士对于昌建地产的非
凡品质有了更直观的感受。

清华园、郑州一中“喜结连理”

3月 12日下午，碧桂园集团在香港发
布2013年全年业绩：2013年碧桂园合同销
售突飞猛进，成功进入千亿军团，全年合同
销售金额约达人民币 1060亿元，合同销售
面积约 1593 万平方米，同比增长分别约
123%及109%。今年，碧桂园销售目标将更
上层楼，力争实现1280亿元。

昌建·誉峰
工地实景开放

本报讯（记者 杨秀娜）3
月 15~16 日，和昌湾景国际

“放飞梦想，拥抱春天”活动在
其营销中心举办，不仅使到场
的客户度过一个愉快的周末，
更以其别样风情挥毫出主城
生活特有的幸福与浪漫。

活动当天，和昌湾景国际
的业主和自己的孩子欢聚营
销中心，谈笑风生，欢悦中传
达着对童年的追忆和对大美
春天的珍爱。活动现场，大家
都精心地制作着心中属于自
己的梦想风筝。整个活动中
心洋溢着欣喜的快慰和欢畅
的幸福。此外，所有参与风筝

DIY 活动的朋友还获得了由
和昌湾景国际特意准备的工
艺风筝一面，更是把活动推向
了另一个高潮。

和昌湾景国际，陇海路运
河畔，130万平方米一站式国
际生活汇倾城上市。71~128
平方米 6 层电梯洋房、110~
130 平方米湾居美宅钜惠发
售，首付 12万起，拥享环内大
三房，运河畔的一站式生活大
城，恭候鉴藏!关注和昌湾景
国际官方微博、微信，获取最
新活动信息，分享环内主城生
活汇，精彩好礼，惊喜不断，等
您尊享。

和昌湾景国际放飞“春天梦想”

以高性价比产品
占领市场

公告称：碧桂园年内一如既
往地积极配合国家政策，应对市
场变化，适时调整开发及销售计
划，推出高性价比的房源契合以
自用为主的市场需求。2013年
共有 37 个新盘开盘，主要在长
三角地带，江苏和浙江就一共有
9个新盘推出。此外，除了马来
西亚以外，碧桂园去年也首次在
福建、江西、甘肃、四川和贵州等
省份开盘，均获得良好的销售成
绩。新盘的合同销售贡献共约
288亿元，占总体约27%。

碧桂园集团总裁莫斌表示：
面对不断变化的市场情况，集团
一方面不断完善项目环境与配
套，提升产品质量；另一方面采
取灵活多样的销售策略及推广
活动，在促进销售的同时，也有
利于集团持续性的长远发展。

另外，碧桂园多年来坚持
“建老百姓买得起的好房子”，
连续三年的销售均价维持在
6000 多元，为全国十强开发商
最低，真正把“让利给消费者”
落到实处，现场有记者表示：

“利润率的相关数据就是最好
的注解。”

本报讯（记者 杨秀娜） 3
月 16 日，由中部大观地产倾
力打造的璞丽项目营销中心
正式对外开放。

据了解，璞丽汇集商业、公
寓、写字楼三大业态，以超现代
派建筑风格、10.5米豪装大堂、
全玻璃幕墙、B座公寓3.7米层
高、以世界诸多一线品牌打造
的超精装标准，引领未来酒店
公寓居住新时尚。璞丽由设计
大师王弄级亲自操刀规划设
计、由中建八局承建，由地茂景
观主笔景观，室内设计由郑中
设计事务所担纲，诸多大牌企
业汇集于此，只为“以工匠之
心，琢璞丽之美”。

据悉，璞丽位于黄河路、
经二路交会点，紧邻地铁 5号
线经三路站，3分钟衔接郑东
CBD、5 分钟直达郑州东站,
25 分钟无缝链接新郑机场，
项目紧邻河南省卫生厅、河
南省人民医院、河南肿瘤医
院等省内一流医疗机构。项
目将汇集金水区近 160 万强
大人流，以极具品质的高端
商业规划，填补近 2平方公里
内的商业空白，引领一座城
的消费新方向。

璞丽项目即将面世的璞
丽公寓，主力面积 40~70平方
米，以 3.3~3.7米超高层高，打
破一成不变的空间布局。

璞丽营销中心正式开放

本报讯（记者 任志伟）3
月 16日，正商·书香华府二批
臻品盛大开盘，央视百家讲坛
主讲人之一、历史名家纪连海
老师亲临现场，为在场的新老
业主奉献了一场穿越时空隧
道的历史讲座。

上午 11 时，纪连海登台
为早就来到现场的新老业主
们评说历史，书香华府的浓
厚书香氛围让他联想到了

“孟母三迁”的故事。紧接
着，纪连海老师讲解清史，评
说历史人物，为大家生动详
实地上了一堂历史课，现场

不断爆发出热烈的掌声。最
后，部分幸运的业主与纪连
海合影留念，并获得他的亲
笔签名出版物一本。

正商·书香华府北临贾鲁
河，南至姚桥路（北三环），东
依行健街，西侧为规划中的中
小学。整个社区以 24 万 Art
Deco 建筑群为母体，左手大
学城，右手 CBD，独拥一湖、
两河、三公园奢贵景致与稀贵
资源，以未来城、智慧城、生态
城、魅力城，生活城五大城市
标签，联合缔造出郑东龙子湖
高校区河畔大宅。

书香华府举办纪连海历史讲座

本报讯（记者 任志伟）3
月 15 日上午 9 时，正商·华钻
售楼中心已人山人海，百余组
客户应约前来参加正商华钻
举办的“绿动华钻，认领幸福”
绿色环保活动。活动当天，前
100名到访的客户均领养精美
绿植盆栽一份，同时活动还设
置了整点抽奖和梦想抽奖环
节，回馈新老客户。

整点抽奖活动从上午 10
点开始，持续到下午 5 点，设
置不同级别的奖项，奖品有精
美餐具、品质拉杆箱、精美水
杯、优质储物架等。现场的幸
运总是非常眷顾很有灵气的

孩子，幸运的一等奖和二等奖
均由可爱的小天使抽中。

正商·华钻位于紫荆山南
路与紫东路交会处东南角，属
于黄金三环内稀缺滨河社区，
引进双语幼儿园及重点中小
学一站式名校，为孩子成长保
驾护航。此外，项目规划恢弘
商业体量，与周边日益成熟的
配套设施全面开启 360°完美
生活主场。目前，正商·华钻2
期火爆认筹倒计时，两房交 5
千享2万优惠，三房交5千享3
万优惠。项目 1 期臻品华宅
收官在即，每套最高优惠 10
万元。

正商·华钻举办绿色环保活动

今年销售目标
增长20%

对于今年的销售目标，莫斌表
示：“总理的工作报告中专门对房地
产有一段话，其中最重要的词语是分
类调控。政府会根据不同的市场、不
同的产品，尤其是对房地产的产品需
求有分类的指导，它的目的是保证房
地产业持续健康的发展，从字里行间
可以读懂房地产以及今年的房地产
市场是属于平稳的状态。在这样的
情况下，以碧桂园目前管理的能力和
品牌的效应和产品的性价比，还有对
市场的判断和了解，数字是经过我们
详细的测算，根据我们现有的货量和
土地储备和市场的需求，我们确定有
20%的增长。”

而数据显示：至二月底止，碧桂园
的合约销售达人民币253.4亿元，已完
成全年目标的 20%；合同销售建筑面
积约 395 万平方米，2014 年上半年计
划推出2个新盘。连同旧盘新推及存
货，全年可售资源达3800万平方米。

同时，莫斌也透露了 2014的工作
重点，包括将继续积极并审慎地在国
内外拓展新的优质土地，严格控制投
资风险的同时，确保土地投资拓展带
来良好的回报。继续强化产品的标准
化工作，在保证成本与速度竞争力的
同时，灵活地做好适销对路的产品。
进一步加强项目开发全过程的成本与
费用控制，同时要求加强资金周转的
速度和灵活度，有利抵御风险，增加效
益。努力进一步提升物业管理服务水
平，完善客户服务体系，提高客户满
意度，为集团的长远发展巩固客户基
础。强化管理要求，确保工程速度和
质量。

最后，莫斌强调：“我们将密切关
注市场环境及政策变化，对完成 2014
年全年销售目标充满信心！”

另据记者了解，碧桂园已于去年
大举进入中原，目前在洛阳、周口、安
阳攻城略地，郑州项目也在积极拓展
中，相信不远的将来，中原百姓也能不
出河南，享受五星级的家。

在国内稳步发展的同时，碧桂园去年首
度试水海外，也取得了重大成功。位于马来
西亚新山，毗邻新加坡的碧桂园金海湾，作
为集团首个开盘的海外项目，得到马来西
亚、新加坡及中国各地买家热烈追捧，去年
全年合同销售金额近人民币70 亿元等值，
成为集团去年最大的合同销售贡献者。

而马来西亚第二个开盘的项目是吉
隆坡的钻石城，2013年 10月 30日开盘推
货 4.8 亿左右，一个月之内基本上全部售

罄。吉隆坡南还有一个项目，也计划今年
下半年推出。

莫斌表示：“碧桂园金海湾的成功，给
予集团宝贵的经验以及更强大的信心去
进一步拓展海外业务。集团首个亚洲以
外的项目，位于悉尼市郊的碧桂园莱德花
园，也计划在不久的将来开盘。集团有信
心在澳大利亚也创造优异的销售成绩，也
相信海外业务能够为集团带来非常理想
的回报。”

海外项目带来理想回报

广东省外销售占比首次过半

碧桂园集团总裁莫斌在香港发布公告


