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市民 备受困扰无可奈何
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据官方资料统计，截至 2013年，中
国智能手机用户数突破 10 亿，已超越
美国，成为世界上智能手机用户最多的
国家。其中，安卓智能手机在中国智能
手机市场份额中占比超过 80%，但是，
安卓系统的诸多弊端也逐渐显现，最显
著的问题就是烦人的预装软件。

“不是很了解，都是手机自带的，我
没刷机也没升级，就是怕安全性不好。”

“ 本 身 自 带 的 内 置 软 件 就 用 了
300M，内存说是1G的，我安装了几个软
件，现在也就剩余400M可使用空间了。”

“根本卸不掉啊，就是系统自带的。”
针对手机预装软件问题，市民纷纷

表达了自己厌烦却又无法卸载的不
满。有的智能手机仅预装软件就达到
二三十款，其中有一部分用户不能轻易
地删除、卸载。

据央视调查，在不少用户的智能

手机里，被悄悄植入了很多恶意程
序，在用户不知情的情况下远程控制
用户的手机。这些恶意程序不仅可以
安装应用软件，甚至可以卸载手机中
原有的软件，还能偷偷获取手机中的
个人信息，并且将这些信息悄悄发送
出去。

安卓本身是一个非常大的系统，但
就是拿三星、HTC 等的一些知名品牌
来说，里面也存在一些系统自带的浏览
器以及一些其他用途的软件。“第一，它
会在后台偷偷启动，耗费手机流量，造
成手机待机时间减少；第二，其中内置
的一些恶性应用软件，会偷偷在后台消
耗用户的话费，对用户的经济造成损
失；第三，如果使用第三方软件获得
root 权限，删除预装软件后，厂商将不
再提供保修服务。”奇虎 360 手机助手
工程师肖凯表示。

手机预装软件何时休
本报记者 李冬生李冬生

3月 18日，平顶山市，宝丰酒业
2013 年度经销商表彰大会暨 2014
年度厂商一体化经销商盈利与成长
计划启动，来自省内外的 400 多家
客商参与会议，其中部分客商获取
销售奖励。

相对于前几年宝丰酒业同一性
质的会议，本次会议提前了约有两个
月。除经销商之外，宝丰还邀请到国
内资深营销专才前来助力。

会议数据表明，2013 年度宝丰
实现了产品品牌结构化与酒体设计
创新突破，全面研发新产品 25 款，
形成了中高档的宝丰·国色清香陈

坛年份酒系列，中档的宝丰·国标清
香系列，中低档的宝丰·清雅系列，
以及低档的宝丰大曲系列，构成相
对完整的战略产品“金字塔”型品牌
结构，平顶山本土市场逐步形成老
国色尊品、鉴品、老会堂、莲花尊、内
供五大老单品市场格局，产品价格
段位基本覆盖了市场主流消费的价
格带，尤其是在基地市场有着稳固
的市场基础和消费优势。其中莲花
尊、内供、老会堂献礼版产品基本打
通了一个良性的上升通道。

统计发现，2013年度宝丰酒业新
品导入取得了长足进步，老单品如莲

花尊、老宝丰、内供等甚至实现逆势
增长，增长率达到 20%以上，也成为
2013年宝丰销售最主要的增长点。

面对 2014财年，面对宝丰酒业
的经销商与业务团队，宝丰酒业营销
公司总裁苏建中说：“宝丰酒业营销
公司今年要做好三件事，即高度聚
集，厂商一体，深度动销。”苏建中展
开一幅河南省地图解释说：“聚焦，就
是聚焦重要资源，聚焦核心市场，聚
焦核心价格，聚焦核心产品，聚焦核
心商户，宝丰酒业的聚焦战略本质就
是打必胜之仗，开启宝丰酒业河南市
场名酒旋风、清香旋风。”

苏建中认为，白酒黄金十年实
际上是招商与商业模式成功，白酒
企业并不重视消费者动销，而未来
白酒市场将呈现出更加重视消费者
动销，以消费动销为核心，构建持
续、健康、稳定的渠道结构与商业模
式，这种模式变化需要企业在资源
配置上更加向消费者倾斜，更加向
零售终端倾斜，市场竞争更加尊重
市场成长客观规律。宝丰酒业将从
战略高度上实现以消费者动销为核
心的营销模式转型，为企业可持续
发展创造条件。

3月20日上午，郑州第1000家、
买买圈第 10000家联盟终端揭牌仪
式和宝丰酒业、买买圈网络科技有
限责任公司战略合作签约仪式在郑
州完成，宝丰酒业由此进入酒业
O2O营销模式。

这是由继宝丰酒业“厂商消”超
级平台后的又一营销新措。甲乙双
方分别为宝丰酒业有限公司与北京

买买圈网络科技有限责任公司。
宝丰酒业执行董事兼总经理王

若飞、宝丰酒业有限公司营销公司
总裁苏建中、北京买买圈网络科技
有限责任公司董事长李风云、清华
大学电子商务总裁班 O2O 研修课
程主办人麦客等到会，并解读了他
们心目中的酒业O2O蓝图。

王若飞表示，2014 年白酒企业

无论采取何种措施，终究目的离不
开市场的“动销”，2014年，宝丰最想
完成的一件大事就是实现“厂商消
一体化”的新型厂商模式，而买买圈
强调以消费者为中心，努力为每一
个酒类用户打造一个移动的 5平方
公里的服务圈，这一核心与宝丰一
直遵循的以消费者为主导的理念不
谋而合。

O2O模式打造5平方公里服务圈

厂商共筑“厂商消”超级平台

3 月 17 日，春光好，花盛
开。仰韶彩陶坊酒“献礼中
国”上市活动在牡丹花城洛阳
举行。

据仰韶酒业方面介绍，新
品“献礼中国”的上市进一步完
善了其产品结构，进一步提升
了产品的性价比，满足了不同
层次消费群体的需求。时值中
华人民共和国成立65周年到来
之际，为了向祖国献礼，也为了
向广大消费者致敬，仰韶酒业
顺应市场环境的变化，经过市
场调研和技术创新，推出“献礼
中国”这一新品，切入中档主流
价位。

仰韶营销有限公司总经理
卫凯在发布会上从质量、价位、
产品组合、影响力方面对产品
进行了详细的解析。他提到：

“从产品价位来看，未来中国白
酒的主流价位段将是 100~300
元，献礼中国产品处于主流价

位段之内，具有巨大的市场潜
力和机会；从产品组合来看，天
时为形象产品，地利为主打产
品，人和与献礼中国为放量产
品，产品组合更加稳健，产品结
构更加完善，中档价位产品更
加丰富，进一步提高了公司的
核心竞争力以及抗风险能力。”

“献礼中国”由仰韶公司策
划推出，卫凯同时提出，仰韶公
司配备 16 名精英策划专才，拥
有 12 名策划储备人才，对市场
进行精准把握，跟踪服务，以确
保市场策划的前瞻性、科学性和
合理性。下一步，公司将投放大
量资源，进行消费者拉动、消费
者与终端店互动以及消费者信
心的打造，做好终端动销和氛围
营造工作，进一步实现各方利益
的最大化和长久化。未来，对于
此款产品，将投入大量资源着力
重点打造，使其快速放量，占领
中档主流价位。

仰韶彩陶坊酒“献礼中国”上市3 月 17 日，仰韶酒业在洛阳
启动“和谐河南，平安洛阳，你喝
酒，我代驾”公益活动。此次活动
是继郑州地区后同一主题活动的
延续与升华。

当日，仰韶酒业董事长侯
建光称将与代驾公司合作，斥
资在洛开启“你喝酒，我代驾”
的公益活动，参与者只要加入
河南仰韶酒业有限公司的微信
公众号（HNYSJY），不论是聚会
还是宴请，都不用再为酒后不
能开车回家而发愁，通过微信
发条信息，仰韶酒业将提供免
费的代驾服务。

本次活动由仰韶酒业联合
洛阳途安代驾有限公司，通过
与代驾公司签约合作，人们可
以更从容地出入于一些商务宴
饮场合。

在活动现场，洛阳市某交警
队队长对记者说：“在这些年道路
交通执法的过程中，我目睹了很
多酒后驾车酿成的恶性交通事
故，也看到了很多人失去亲人后
的伤心和悲痛。仰韶酒业有限公
司启动‘和谐河南，平安洛阳，你
喝酒，我代驾’大型公益活动，具
有积极的社会意义，通过本次活
动的举办，能够减少酒驾的人次
和数量，在洛阳的道路交通安全
工作中将发挥积极作用。”

据了解，2013 年“文明郑州，
和谐双节，感恩社会——‘你喝酒，
我代驾’大型公益活动”一经推出，
立即得到广大郑州市民的赞誉，郑
州地区第一阶段的活动已于去年
年底结束，共计代驾5000余人次，
在社会上引起了强烈反响，第二季
也于2月份成功启动。

河南省酒业协会会长熊玉亮
说，这是仰韶酒业在公益事业领
域的又一次尝试和探索。
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后台偷偷运行、耗费流

量、抢占内存，甚至偷扣话

费、泄露个人信息，却无法删

除，手机预装软件的这些问

题在一定程度上对手机用户

的生活产生了不良影响。

在日前的 3·15晚会上，

针对用户遭遇智能手机预

装软件“绑架”的问题进行

了曝光；在此之前，工信部

也发布、实施了《关于加强

移动智能终端进网管理的

通知》。但是，仍有不少市

民发出疑问，预装软件何时

能够遏制？河南移动加快
我省智慧城市建设

本报讯（记者 李冬生 通讯员 董淑
萌）作为河南省信息化建设的主力军，河
南移动深入贯彻落实中国移动与河南省
人民政府签署的《无线城市群战略合作
协议》，累计投资 10.6亿多元，全省 18个
地市“无线城市”平台也已全部上线，累
计上线社保查询、手机公交、医讯通、务
工易、商务出行等 294项与群众生活、工
作息息相关的业务应用，涵盖了无线政
务、生活服务、医疗保健、交通查询、旅游
指南、教育培训、求职就业及购物优惠等
全方位便捷服务信息，客户点击使用量
超过8200多万次。

河南移动着力打造的“无线城市”已
成为一个汇聚“强政、兴业、惠民”各项综
合信息化服务，覆盖全省、面向大众、服
务社会的“一站式综合信息服务平台”。

记者了解到，河南移动将持续加大
投资，围绕“以4G移动网络为支撑，以智
慧云平台建设为依托，整合社会信息资
源，实现‘智慧城市’建设目标体系功能”
的思路，以南阳、开封为试点，重点从智
慧教育、智慧医疗、智慧政务、智慧交通、
智慧办公、智慧农业、智慧物联网等七大
领域发力，实现“热建、热上、热用”，以移
动信息化助推我省“智慧城市”建设。

对手机预装软件的问题，
日前央视《每周质量报告》用了
将近20分钟进行集中报道。报
道称，一款新的安卓手机，通常
情况下会自带将近二十几款软
件，更有甚者高达数十款。事
实上，满足手机通话、短信、照
相等基本功能所需的软件仅为
10 款左右，绝大多数预装软件
并不必要。

据360最近发布的《手机预
装软件调查报告》显示，国内平
均每部手机带有预装软件15.25
个，88%的用户表示遇到过预装
软件，并希望能够卸载，仅 12%
的用户对于手机预装软件表示
没遇到过或无所谓。在所有预
装软件中，应用软件占比 90%，
游戏占比 10%。与用户自主安
装的软件不同，对于普通用户
来说，手机预装软件通常很难
卸载。卸载预装软件，绝大多

数用户需要借助专业的工具。
针对预装软件，工信部也

发布并实施了《关于加强移动
智能终端进网管理的通知》，通
知指出，生产企业申请移动智
能终端进网许可时，应当在申
请材料中提供操作系统版本、
预置应用软件基本配置信息；
不得在移动智能终端中预置具
有以下性质的应用软件：未向
用户明示并经用户同意，擅自
收集、修改用户个人信息的；未
向用户明示并未经用户同意，
擅自调用终端通信功能，造成
流量消耗、费用损失、信息泄露
等不良后果的。

工信部同时规定，获得进网
许可的移动智能终端新增预置
应用软件，或者操作系统升级发
生的变化涉及进网检测中终端
基本安全要求项目的，生产企业
应当向工业和信息化部报备。

记者了解到，第三方软件
内置在手机中的途径主要有三
种：第一种是与运营商合作定
制，将后者相关应用预装进定
制手机；第二种是手机出厂时，
手机厂商自己预装应用程序；
第三种是销售商与厂商合作，
以渠道推广作为筹码，或后期
刷机预装应用程序。

有观察人士指出，预装软件
在国内已形成一条庞大的黑色
产业利益链，覆盖手机厂商、运
营商、各级经销商、应用软件提
供商、渠道推广商等等。据了

解，大唐神器直接跟手机商合
作，在用户手机中预装多达 17
款流行的软件。手机经销商每
安装一款软件，可以从大唐高鸿
获得 0.7 元到 3 元不等，通过大
唐神器安装的软件也能监测用
户的使用情况。

事实上，在技术层面斩断这
条产业链并无难度，但是相关方
面对整治预装软件乱象并无直
接的驱动力和积极性。北京邮
电大学阚凯力教授认为，工信部
下发的《关于加强移动智能终端
进网管理的通知》，对于手机厂

商可能会起到一定的震慑作
用。但是对于手机预装软件市
场来说，存在着众多的环节，厂
商、渠道，甚至是水货代理商，都
有可能在他们的环节预装手机
应用。

通信专家项立刚指出，手机
预装软件乱象要想根除，取决于
政府的整治决心与监管惩罚力
度有多大。如果对手机厂商提
出严格的要求，驱使厂商去整肃
各级渠道，加之运营商的有力配
合，方能真正使消费者免除预装
软件泛滥的困扰。

新规 预装软件提前报备

业界 根除乱象任重道远

酒海春潮 千帆竞渡
本报记者 王见宾 王 静

宝丰宝丰

“献礼中国”产品在洛阳首秀亮相
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