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5 月 25 日，郑新大道与 107 国
道连接线交会处，华商汇项目广场
上彩旗猎猎、人流如潮，全新落成
的华商汇招商中心在丽日照耀下
熠熠生辉，弧形的建筑外形如同敞
开的怀抱，显示出华商汇“华商汇
聚，共赢天下”的胸怀气度与国际
范儿。

上午10时整，伴随着动感十足
的水鼓演奏，一场千人共赴的盛宴
震撼开席。知性、大气的著名主持
人陈鲁豫一登台，就以脱口而出的
一段数据证明了其深厚的主持功
底：“很多时候，数字最能说明问
题。总投资600亿，占地面积15000
亩，河南省十大重点工程之一，华商
汇的这一组数据让我印象深刻。”

“作为郑州市政府指定的市场
外迁主要承接地，华商汇将以创新
的理念打造一个独具特色的生活
艺术体验之都，成为中部建材家居
行业风向标。”提前做足了功课的
她对华商汇项目的介绍简洁明了，
却直指核心：“未来，这里将成为一
个八方财富汇聚的策源地与地方
经济发展的助推器。今天丽日高
照，预示着华商汇将有一个美丽的
前景。”

此言一出，场下政府领导、媒体
记者、商户代表近千人掌声雷动。

“华商汇首个启动项目为建材
家居专业市场，总体量达 400万平
方米，是中部地区最大的建材家居
专业市场，产品涵盖建筑与装修工
程的所有外装和内饰，为买家提供
从设计、装修到入住的全程及一站
式服务。”随后登台的华商汇总裁
郑耕话语同样平实有力：“我们将
这个市场定位为：生活艺术体验之
都。简单地说，我们市场不仅仅只
是商品交易的场所，还将会是一个
电商平台、社交平台和情景化的生
活体验社区，消费者身临其境将会
感受到生活的魅力和美好，从而带
动一点多面的消费需求，形成人气
集聚效应。”

“今天招商中心开放，标志着
华商汇在前进的道路上又迈进了
一大步，未来这里将有更多商业力
量注入，更多财富人潮汇聚，华商
汇将迎来巨大的商业繁荣，同时也
将对未来区域的发展产生重大而
深远的影响。”千余人瞩目之下，舞
台上的郑耕信心饱满。

当天参加仪式的郑州市市场
发展局外迁办党组书记杨金平说，

“华商汇致力于改变传统商贸经营
模式，重组产业链条，实现商贸物
流产业升级。其建设体现了‘先市
后城’的原则、长期发展的原则和

‘强市忠于大势’的原则，体现了
‘建设商贸城、促进大流通、整合新
资源、提升产业城’的优势。”

河南省建筑装饰设计商会会
长魏金水则如是评价：“华商汇倾力
打造400万平方米的建材装饰博览
中心，是河南首家将建材经销与装
修设计紧密结合，实现从建筑毛坯
到装修入驻全程一站式服务的建材
家居专业市场，为品牌商家和设计
师搭建了一个合作共赢的平台。”

简洁明快却大气十足的仪式
之后，在礼炮齐鸣、彩花飞舞中，
气势恢宏的华商汇招商中心正式
敞开怀抱开门迎宾。以此为标
志，华商汇建设启动“加速”模式，
中原家居建材航母乘风破浪、鼓
帆远航。

首夏犹清和，草木亦未歇。5月25日，天朗气清、惠风和畅，位于郑州南部新城郭店镇的华商汇项目所在地“车辚辚、马萧

萧”，著名主持人陈鲁豫与郑州市政府部门相关领导、省会主流媒体记者、意向客户千余人“约汇”中原，共同见证华商汇招商

中心正式开放、盛装迎宾。

当天，在华商汇招商中心多媒体会议厅，中部建材及装饰行业发展趋势高峰论坛同期举行，业界、学界专家高端聚首，纵

论建材及装饰行业的未来前景、发展趋势，以思想与智慧的之光，启智行业未来，辉映中部最大的建材专业市场华商汇。

以此为标志，华商汇这一中部建材业的超级航母，劲风扬帆，全速起航。

华商汇项目要打造河南独一无二的生活
艺术体验之都，让消费者体验到一种生活的
艺术，满足他们更高层面的精神需求，这与我
们设计师的理念与追求是完全吻合的，为此，
很多设计师对与华商汇的合作充满期待。

——河南省建筑装饰设计商会
会长 魏金水

市场的外迁既给城市带来了空间，也让
商家有了更大的发展空间。华商汇的建设符
合了未来市场个性化发展的趋势，可满足不
同商家特定的要求，同时这种独特的经营模
式以及情景化的消费体验也足以把消费者业
主吸引过来。

——郑州市家居装饰商会
秘书长 吴冷湘

作为一个经营者，我认为华商汇只要做
到建材、家居全品类销售，让消费者实现一站
式购齐；建设全产品展示基地，通过一个个可
以展示某品牌全部产品的旗舰店，辐射全省
乃至全国市场；实现全配套服务，给商家提供
物流配送服务，集设计、加工、集仓和展示等

于一体，真正做到总部基地，就可成为中原地
带最高大上的家装建材市场。

——河南乐华美居建材有限公司
董事长 赵佩杰

华商汇项目是以建材家居为核心产业的
城镇综合体，现在启动的 400万平方米的建
材装饰博览中心，是中部规模最大的建材家
居专业市场，是最具升值潜力的创业致富平
台；华商汇建材家居市场业态布局齐全，涵盖
所有建筑的外装和内饰，可以提供从毛坯到
装修入驻全程及一站式服务；华商汇还凭借
电商优势，领先于同行业，未来这里将建成全
国独一无二的“网民村”，将有很多网上经营
者帮助我们商户做生意，通过先进的电商
O2O模式运营，与网民线上线下相互配合销
售，能便捷、迅速地把产品销往全国各地乃至
世界。除此之外，我还了解到华商汇给我们
未来的经营提供很多保障，比如品牌和产品
推广、仓储物流、金融服务、各种培训还有统
一经营管理等方面，让我相信这是一块投资
兴业的风水宝地。

——外迁建材商户代表 李程吉

招商中心开放当天，由华商
汇主办的中部建材及装饰行业发
展趋势高峰论坛同步举行，河南
财经政法大学房地产经济研究所
所长李晓峰教授、郑州市家居装
饰商会秘书长吴冷湘、河南乐华
美居建材有限公司董事长赵佩杰
以及大美（香港）设计有限公司董
事长孙拯等业界、学界专家高端
聚首，纵论行业发展大势，支招商
户做大做强。

“房地产实际上包括土木工程
建筑、室内的设备安装、装饰装修
三个领域，随着经济的发展和人们
生活水平的提高，在整个房屋的造
价里面，单位面积最后的装饰装修

所支付的费用有可能超过前期的
土木工程、设备安装费用，这是一
个发展趋势。华商汇一期家装建
材博览中心的建设恰恰顺应了这
一大势。”李晓峰从城镇化的角度
分析说，“截至2013年底，河南城市
化的水平只有 46%，低于全国水平
约 7个百分点，意味着河南的一亿
父老乡亲，未来的 15~20 年里将有
更多人进入城市，巨大的住房需求
就意味着家装建材行业的巨大发
展空间。

在吴冷湘看来，住宅产业的高
速发展为家装建材行业带来了无
限机遇，也造就了众多成功的建材
商户。如今，在产业升级的大背景

下，已经成熟的商户若要做大做
强，就需要更高的发展平台，作为
政府指定的市场外迁承接地，华商
汇以“承接一个市场，创新一个市
场”为宗旨，着眼于产业升级发展
及保障商户利益谋定而动，这是建
材商户的福音。

赵佩杰介绍说，十余年来，建
材行业市场发展经历了从街边的
小店，到集中的传统建材卖场，再
到红星美凯龙等现代卖场的变迁，
与此同时，消费者层次越来越高，
越来越倾向于选择品牌知名度高
的产品，对品牌市场的呼唤也越来
越强烈，以华商汇为代表的城市综
合体体量更大，业态更全，服务更

优，运营更专业，正好契合了不断
升级的消费趋势。

“中国的室内设计市场发展越
来越专业化，并且向有着综合配套
的服务型平台发展，作为一个体量
庞大、业态齐全、配套完善的专业化
市场，华商汇在整合资源、专业服务
等方面具备优势，我们对华商汇这
一类大型的综合平台性的项目还是
非常有期待的。”作为设计师的代
表，孙拯对华商汇的全产业链运营
模式大加赞赏，“华商汇专业化的家
装设计指导、让人放心的产品质量
以及服务过程的透明性及安全性，
会让每一个客户在华商汇的消费之
旅变成一种享受。”

活动当天，与招商中心的“高
大上”同样让人震撼的，是从各地
驱车赶来的观礼、签约的近千名
商户。

记者在现场看到，开放仪式结
束后，华商汇招商中心大厅内的项
目沙盘前华盖云集、观者如堵，全
景呈现出华商汇超大规模与超前
规划的项目沙盘引发赞叹无数，其
生活艺术体验之都的定位及全产
业链的创新经营模式，受到商户一
致点赞，华商汇在家居建材市场上
的号召力及对外迁商户的吸引力
显露无疑。

华商汇位于郑州、新郑和航空
港区的金三角中心区域位置，项目
集建材家居产业、文化创意产业、
国际物流港和生活社区于一体，将
打造中部地区新型的产城融合示

范区。从去年3月华商汇在万众期
盼下培土奠基，到今年 3月华商汇
一期建材装饰博览中心华彩亮相，
再到如今招商中心的盛大开放，低
调务实的华商汇用速度和效率彰
显着企业实力、诉说着企业责任。

作为中部地区最大的建材家
居专业市场，未来，华商汇将如何
通过创新经营让商户收益？针对
商户及业界关心的话题，郑耕表
示，华商汇将在三个方面实现对家
装建材市场的创新与升级。

首先，华商汇要做一个面向
未来的市场。电子商务以及消费
观念的变化，对传统市场的盈利
模式冲击巨大，基于此，华商汇把
这个市场定位为“生活艺术体验
之都”，未来华商汇将不仅仅只是
购物或者是交易的市场，更是一

个电商平台、社交平台，以及情景
化的生活体验社区，只有这样的
市场，才能够集聚人气，才能让商
家得到发展。

其次，抱团经营是华商汇下一
步的发力重点，华商汇将帮助商家
实现从传统市场里单打独斗到未
来抱团经营的跨越。华商汇正在
通过资源整合建立一个跨界的商
业联盟，这个跨界商业联盟除建材
装饰行业上下游所有厂商以外，还
有银行界、保险公司、房地产商、工
程承包商等。未来，通过商业联
盟，商户以华商汇作为担保方，即
可获得银行的定向资金支持，还可
以取得市政工程或定点采购，把产
业做大。

第三，华商汇将帮助所有的商
家实现跨区域经营，传统的商业受

到商圈辐射范围的限制，没有办法
把产品更广的推销出去。华商汇
将利用强大的电子商务优势，仓储
物流优势和移动展会的优势，帮助
商户实现从做销向行销的转化，实
现跨区域经营，把产品通过华商汇
这个平台销向全球。

“随着郑州航空港区以及新
郑区域的崛起，必将带动城市人
口和产业南移。未来华商汇将会
形成中部地区建材家居产业的集
聚区和行业风向标，也将成为极
具投资价值的创富沃土。我们将
不负众望，力争把华商汇建成一
个中部地区最具竞争优势和影响
力的市场，打造成为河南建材家
居行业的商业名片，为中原经济
区的发展做出应有的贡献。”郑耕
话语铿锵。

专家论道 全产业链模式备受期待

鲁豫有约 华商汇聚
华商汇招商中心盛大开放

本报记者 李 莉 张子静

万商云集 生活艺术之都广获“点赞”
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