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新车销量持续增长
随着城市人口的增加，郑州城市机动车保有

量一直都是上升趋势，数据能够最清晰最直接地
呈现出郑州汽车市场的发展状态。

根据郑州汽车流通行业协会提供的数据，
2003 年，郑州机动车的保有量为 100 万辆；2008
年，已经上升至 200万辆，如今，郑州机动车保有
量达到 280万辆。郑州新车上牌、入户历年来也
是呈现出飞速递增之势。从2009年的17万余辆，
到 2010 年的 23.1 万余辆，再到 2012 年的 26.1 万
辆，截至 2013年，郑州新车入户数量已突破 34万
辆，这些数字已经体现出近几年郑州汽车市场的
蓬勃发展。

作为中原地区最大的汽车交易市场，郑州机
动车保有量对整个河南省销量有着最直接的影
响。目前，河南机动车保有量达到全国第三位，郑
州汽车市场功不可没。而高销量也在一定程度上
体现了中原经济的高速发展，同时还意味着中原
地区消费者的消费能力正逐步增强。

豪华品牌强力入驻
现如今，大部分进口车、豪华车品牌展厅已

经进驻郑州。如路虎、法拉利、宾利、凯迪拉克
等，它们的出现不仅弥补了河南汽车市场品牌的
不足，也为消费者提供了更丰富的购车渠道，同
时，还预示着郑州消费者的消费能力已不再局限
于几万元到十几万元的自主品牌和合资品牌。

“近五年来，郑州车市迎来了大批汽车品牌
的进驻，除了自主品牌，还有多家备受关注的纯
进口品牌，这些百万豪车、千万豪车的到来，是一
个强有力的市场信息，是河南汽车市场逐步壮
大、迈向成熟的标志。”郑州市汽车流通行业协会
秘书长吴大胜表示，正是这些豪华品牌的入驻，
才使得中原车市更为完整，也让郑州市场的竞争
更为激烈。

主流4S店抢滩布局
在业界看来，4S 店是汽车流通领域市场竞

争、服务升级的产物，4S店的环境和设施对消费
者选购也起到一定的影响，总的来说，4S店在品
牌竞争中起到了至关重要的作用。这也是众多
汽车厂商积极扩建 4S店的原因。而随着近几年
郑州市场需求量的增加，重视中原市场的厂商也
适时增加了4S店的数量。

就郑州而言，2003年是第一波汽车4S店建店

高潮期，郑州市内的 4S店大量涌现，逐渐成为行
业主流商业模式，即便是一个普通品牌，在郑州
也要有多家4S店的布局。

有关数据显示，2013年郑州市有汽车经销商
600多家，4S店就占了400多家。而这个数量还在
不断的增加，多家 4S店争先恐后的拔地而起，是
郑州车市繁荣发展的展现，也是郑州车市汇聚能
量向上攀升的缩影。

集团模式赢得好评
在郑州市的众多汽车经销商中，不乏佼佼

者，他们是郑州车市健康有序发展的指引者，也
是郑州车市的自豪。而且随着消费者对汽车 4S
店有了更高的要求，近几年，郑州出现了多家以
集团模式在竞争激烈的车市奋力向前行的大型
汽车集团。

“大型汽车集团之所以能够在市场中占据优
势地位，关键在于他们经营时间长、管理模式严
谨、售后到位、员工整体素质高，并在消费者中有
着良好的评价，而且所经营品牌齐全。”在采访
中，吴大胜表示，“当然，优秀的 4S 店也不在少
数，如郑州豫星、郑州豫海、河南天道、河南旭龙
等，在市场上均有着良好表现。”

近年来，在全国整体销量向上递增的情形下，郑州车市也显现出蓬勃之势，自主品牌、

合资品牌、豪华品牌均在郑州汽车市场占据了令人满意的市场份额，而各个汽车集团、多

家汽车4S店也在郑州消费者的支持下取得了华丽的成绩，郑州市机动车保有量也呈现出

直线上升的趋势，并带动整个河南汽车市场迸发出昂扬向上的活力。


