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世界著名的建筑大师埃罗·沙里宁
说过：城市是一本打开的书，从中我们
可以看到它的抱负。如果将崛起于新
郑龙湖之滨、植根于有着 5000多年历
史渊源的轩辕故里的产城融合、宜业宜
居的龙湖新城，比作一部全新的大书，
那么，坐落于其间的华南城，则可以视
作是这部大书的封面，从中我们不仅可
以看出龙湖新城的抱负，更可以发现郑
州的抱负、中原的抱负。

这座源于深圳、与全国另外七座华
南城群城并起的郑州华南城，以其
1200万平方米的超大体量，集合商贸
交易、物流集散、展示推广、信息交流、
创新促进、产业培育、特色旅游、综合配
套、会议展览等九个服务功能于一体的
商贸物流市场集群，其建筑面积之巨、
专业市场之全、商品种类之丰、保障体
系之众、经营理念之新、运营能力之强、
辐射区域之广、发展前景之远、如潮好
评之多，其开发进度之快、招商力度之
大、商户认同之高、市场信心之足，不仅
在全国的华南城方阵中独执牛耳、一城
独秀，创下了一次性开发面积、一次性
开业面积全国华南城之最、全球同类商
贸物流市场群之最两个纪录，更应其创
下的可与深圳特区建设之初的“深圳速
度”的“郑州速度”，让华南城当之无愧
地成为中原乃至中部最大的商贸物流
“超级航母”，领航全国，扛鼎中原，擎旗
郑州，被社会各界、广大商户誉为郑州
商贸物流的示范、榜样和标杆。

当夏日的骄阳打开郑州华南城的
书卷，5月28日上午，华南城大型媒体开
放日活动将这部大书立体而生动地呈
现于郑州数十家主流媒体面前，当记者
与数十位媒体同仁一道，顶着烈日，在
华南城品牌部负责人的引领下，实地踏
访 1号小商品交易广场馆、建材 4A、4B
精品交易区、汽摩配件 7A精品交易区
以及美食一条街，入乎其内，移步换景，
触目所见、耳闻目睹、眼见为实，不禁为
郑州华南城一期的大城既成、芳姿初显
叹为观止，更为在不到两年的时间里，
郑州华南城神速般地完成了从落地签
约、公司注册、开工奠基、招商启动到十
数个市场同步建设，建材、小商品、五金
机电市场业已陆续办理交房手续，风情
美食一条街和一期专业市场即将投入
试营业，今年年底营业面积将高达 230
万平方米的神话和传奇而啧啧称奇。

当梦想照进现实，郑州华南城有限
公司总经理温国辉与记者一行的一番
对座叙谈，让记者找到了答卷：“是建一
座商贸物流城，树一座丰碑，交一帮朋
友，建一支团队”的华南城人的梦想、信
心、力量，更是当地政府与华南城人共
同谱写的“一家人、一件事、一座城”的
“春天圆舞曲”，成就了郑州华南城的进
度、速度、力度、高度，众志成城，创造了
华南城独步全国的佳话和佳绩。
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郑州，作为中原城市群的龙头城市，作为中原
经济区的核心增长区，郑州的城市化进程亟待加
快，郑州的城市框架亟待拉大，郑州交通拥堵、空
气污染等城市病亟待破题，因此，为了最大化的充
分利用、集约利用、高效利用郑州市区的寸土寸
金、不可复制的土地空间，郑州中心城区的专业市
场外迁，大势所趋，势在必行。

2012年 6月，郑州市政府下发了《关于加快推
进中心城区市场外迁工作的实施意见》，明确提
出，2015年年底前，完成中心城区 177家商品交易
批发市场的外迁。今年，是郑州市新型城镇化建
设三年行动计划的收官之年，也是市场外迁的攻
坚之年，全年需完成 57家商品交易批发市场的外
迁。今年3月27日，郑州市政府印发《2014年度新
型城镇化建设目标任务分解方案》。按照该分解
方案，今年，包括郑州建材市场中历史最为悠久的
东建材和林林总总、大小不一的专业建材装饰市
场，都将挥别故地，移师三环之外。

在媒体开放日中的媒体见面会上，温国辉坦
承己见：党的十八大首提“美丽中国”建设，去年全
国两会上，习近平主席深情寄望“中国梦”。实现
中国梦，人人有责，华南城人责无旁贷。但是纸上
得来终觉浅，绝知此事要躬行，郑州华南城的“中

国梦”，就是肩负起作为郑州市区商品交易批发市
场最主要的承接地这一重责，建成市场外迁的最
佳承接地，并以强大的保障体系和超常的市场运
营能力，既能增进商户迁入华南城后改进经营、扩
大经营、创新经营、永续经营的信心，还能保证商
户的经营业绩，带来巨大的市场需求和市场购买，
为此，郑州华南城必须在项目开发进度上快速推
进，因为速度制胜是华南城一以贯之的开发模式，
郑州华南城不仅能做到十几个专业市场同步开
工、同步开发、同步建设，而且一次性开发面积就
能高达 330多万平方米之巨，并能确保快速销售、
快速招商、快速装修、快速入驻、快速经营。

温国辉的这种跃马扬鞭的紧迫感，更是一种
使命感、责任感，在他看来，中原不仅历史悠久、文
化璀璨，而且河南人厚重、大气、包容，龙湖区域更
是山好、水好、人好，政通人和。华南城一期的成
功开发、成功招商和成功试营业，得益于各级政府
部门的大力支持和政策扶持，保证了华南城一路
凯歌地快速推进。“除了地利、人和，郑州华南城的

‘快’，更是为了抢抓机遇。中原经济区和郑州航
空港经济综合实验区都上升为国家战略，郑州正
在建设千万人口规模的国家中心城市和国际航空
大都市，河南的人口基数的浩大及郑州城市化率

的提升，注定郑州是中国商贸物流的中心城市，这
为华南城带来了千载难逢的良机，插上了翅膀，注
入了活水。郑州华南城可谓得天时，逢地利，得政
和，必须以感恩的心、责任心、诚心、精心、用心，有
理由、有信心、有能力、有实力打造成为最佳的市
场外迁承接地。”

基于此，温国辉认为，作为郑州华南城的建设
者和参与者，他倍感荣光：“2012年刚到郑州时，筹
备组只有 5人，借用管委会的三间房子办公，后来
迁往临时的板房办公，那时虽然艰辛备尝，但是内
心充溢着快乐，因为我们从事的是一份极富挑战
性和巨大成就感的工作，我们就是要在当年的那
片广袤的庄稼地上建成一座实至名归的商贸物流
城。我曾经畅想，等我渐渐老去，我若有了孙子，
我会带他来这里看看，告诉他这座城中，放飞过我
的梦想，流淌着我的汗水，挥洒过我的激情，付出
了我的智慧。那时候，我觉得如今所做的这一切，
都能浇灌出灿烂的花朵，我的心情也会盛开。现
如今，不足短短的两年时间，我们的团队扩展到
600多人，一座座建筑场馆拔地而起，一条条以华
南城命名的道路纵横交错，而未来，将有 5万多个
商户入驻，带动数十万人就业，这不仅是我们华南
城人的梦想之源，更是郑州的光荣。”

媒体活动日现场，记者在 6A精品交易区，赫
然发现一家名为“胖子油漆涂料商行”的店面已经
开门营业。据华南城品牌推广与会展部总监黄晓
威介绍，当日是该店开业的第三天，该店也算是最
早开店营业的商家之一。在这间面积约两百平方
米的店铺内，但见腻子、墙漆、石材等商品陈列有
序。该店铺老板王先生告诉记者，华南城这家店
原在市区的东建材市场经营多年，但是华南城的
新店比之前店面经营面积大二三倍。问及为何将
店面从东建材迁往华南城并且率先开业，王先生
据实相告：“一是响应政府号召，适应市场外迁的
方向，二是华南城招商优惠政策的巨大吸引力，三
是对华南城市场运营能力和保障体系的信任与信
心，四是得益于华南城在市场经营方面提供的多
方面的支持。”

记者了解到，华南城一期小商品、建材、五金
机电、汽摩配件、副食市场的招商进展顺利，迄今
已有22000余名经实名资质认证的商户签约，更有
18家主力商会联袂入驻，其中包括河南省浙江商
人联合会、郑州泉州商会、河南省汽车保修设备行
业商会等行业大商。记者置身于林林总总的已经
建成即将投入试营业的场馆，但见各家店面基本
上都“名花有主”，门头上张贴着琳琅满目的店名
或商品品牌名称，虽然尚未正式运营，但是可以想
见，各大市场全面营业之后，这里一定会呈现出车
水马龙人如潮、宝马雕车香满路的胜景。

据黄晓威介绍，华南城商贸物流市场群所开
发建设的各类物业，50%由华南城自持，便于统一

品牌、统一形象、统一管理，而对于可销售物业，则
能通过市场的持续稳健而逐年上升的经营前景，
既为投资者创造收益，也针对租赁客户推出了足
以让他们怦然心动的免租政策，合同期为三年的
商户，可享受2年免租期；合同期为5年的商户，可
享受 2.5 年免租期，真正体现了华南城的商户导
向。同时，为了确保华南城市场的运营能力，提高
商户的经营业绩，华南城推出了保障系统：一是电
商平台，除了华南城网可以为商户直接搭建电商
平台能为商户充当“生意红娘”，为商户找采购，找
货源，找商机，提供雪中送炭的服务，今年 1月 15
日，华南城与腾讯强强联手，双方正式签订投资及
合作协议，腾讯斥资15亿港币入股华南城，成为华
南城的策略股东，自此，华南城不仅能云中漫步，
也能脚踏实地，通过双方各自的优势资源的发掘
和整合，开创线上、线下上下联动的实体+网络比
翼齐飞的合作模式，合作领域包括电子商务、品牌
特卖、O2O零售、支付及仓储物流，为华南城的商
户提供更广阔更高效的一体化服务，助推华南城
市场经营的锦上添花；二是会展会议，通过经常性
举办各类会展、会议，既让商户经营的产品得以集
中展示，又能聚集人气和客流，为商家提供源源不
断、络绎不绝的客源保障；三是仓储物流，这在华
南城是一个重要的服务版块，就在媒体活动日当
天，腾达物流正式进驻华南城，众多的物流车辆一
字摆开，腾达物流的工作人员列队迎候，充分展示
了腾达物流的精神风采和服务品质；四是奥特莱
斯品牌特卖店，藉此吸引更多的客户到达华南城，
确保华南城的商业氛围；五是第一亚太物业公司
提供智能化商业物业管理，这是华南城物业管理
的一大特色，相比于其他专业市场，具有核心竞争
力；另外，华南城将持续进行媒体宣传推广和品牌
推广活动，如创办《华南城》报等，让华南城活动不
断，精彩纷呈，保持市场的热度和关注度、美誉度
持续升温，真正做成一个基业常青、永葆苍翠、永
不落幕的百年市场。

正是华南城拥有强大的市场运营能力和丰富
的保障体系，家有金凤凰，自然引来凤凰高栖于华
南城梧桐树上，引来商户如云，大商追捧。河南浙
商联合会会长王兴标在签约仪式上表示：“铺铺独

立产权，恒久稳定经营，这是华南城的口号，也是
我们商家梦寐以求的追求。现在我们与华南城结
缘，签约入驻，今后将再无这方面的后顾之忧，而
华南城巨大的发展前景、发展潜力和市场购买力，
是我们选择华南城的最大动因。”

诚如斯言，河南泉州商会会长王文欣与王兴
标会长英雄所见略同。他在郑州从一家小店铺起
步，目前已经发展到 100多家直营店，每年销售额
逾亿元。在他看来，批发生意若想做大，物流至关
重要，华南城区位优势、交通优势非常明显，这对
于惜时如金的商户来说，等于是打开了一条条财
富与生命的通道。尤其难能可贵的是，华南城将
开通全天候免费巴士，免费接送客商。

在商言商，商亦有道，个中之道就是洞察市场
大势，发现市场新机。继河南浙商联合会、河南泉
州商会之后，河南汽摩配件市场的五大主力商会
强力入驻华南城。谈及签约入驻的初衷，来自浙
江温岭、1993年即来到郑州经商的河南省汽车摩
托服务业商会汽车保修设备行业分会秘书长叶祥
忠给出了令人为之一振耳目一新的答案：“华南城
给我的感觉总体来说是震撼，经商30多年，辗转多
个市场，到过众多工地，但是没有见过哪个工地的
工程建设速度有华南城这么快速。”因此，他将河
南汽配件市场的五大主流商会的入驻，比作是让
梦想插上了翅膀。

采访终了，黄晓威深情作结：“华南城建设任
重道远，去年，我们华南城的口号是：市场外迁就
到华南城，今年我们的口号是：市场经营就到华南
城。随着今年年底之前有着 230多万平方米建筑
体量的市场投入运营，特别是伴随着大郑州的大
交通体系的建设，将有数十条公交线路的通达和
地铁 2号线延长线将于 2016年建成使用，并在华
南城设立三个站点，加上13号轻轨的规划，华南城
的交通区位优势将会越发凸显。可以预期的是，
不出两年，华南城将会成为郑州市民乃至全省人
民、周边省份消费者选购小商品、建材、汽摩配件、
五金机电、副食的首选之地，也会成为郑州作为会
展城市的一大亮点，还会成为郑州市民文化娱乐
生活的一个绝好去处，基于此，明年我们口号将
是：市场采购就到华南城。”

梦想之本：市场经营就到华南城

郑州华南城有限公司总经理温国辉与
媒体记者围坐而谈

梦想之源：市场外迁就到华南城
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