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前三季度增势平稳
“前期来看，1~9 月份的销量并不

太理想。”河南华星吉利 4S 店互联网
营销部经理姬彭飞表示，“吉利旗下
之前独立销售的帝豪、全球鹰、英伦
三个品牌，于今年三月份开始每家经
销商都要同时经营，按照常理，展厅
销售车型丰富，销量应该有所上升，
但截至目前，同期相比还是处于下滑
状态。”据其分析，同类品牌新车上市
频繁，加剧了同级别车型的竞争，丰
富的车型分流了一部分销量，导致销
量下滑。

记者从郑州汽车流通行业协会了
解到，目前，在售汽车品牌在市场表现
冷热不一，以日系品牌为例，近期除了
丰田实现销量增长，日产和本田在中
国市场的销量皆出现大幅度下滑。但
总体而言，郑州车市增势平稳。

在走访中，除少许经销商表示前
九个月的销量较去年同期出现小幅度
下滑外，包括自主品牌、合资品牌、进
口品牌在内的多家汽车4S店的前九个
月销量大部分保持在平稳状态，更有

一 些 合 资 品 牌 的 销 量 实 现 大 幅 增
长。“增长速度比预计的要快。”河南
玖锐东风标致4S店总经理张崇超对前
九个月的销售很满意，“与去年相比，
增幅已达到30%。”

十月旺季人气聚集
从国内多年来的汽车市场销售趋

势来看，“金九银十”已经成为市场
常态。历年来，9月、10月销量都会大
增，据中国汽车工业协会信息发布会
在京发布的 9月产销信息显示，9月汽
车销量同比增幅为 19.66%，乘用车销
量更是同比增长 21.12%，汽车市场每
年的“金九银十”开始显现。

而十一期间的假日经济更能提升
车市人气活跃度。对前期销量不尽如
人意的经销商而言，假日经济正是提
振销量的佳期，前九个月销量达到预
期的汽车品牌也希望能够在十一期间
使销量锦上添花。因此，经销商们都
对十月车市销量寄予厚望。

“九月份销量同比还是有所增加
的。特别是十一期间，销量增幅明显

加快，比去年上浮了30%左右。”河南新
裕隆东风悦达起亚4S店销售经理石晓
乐说。

“近期车市回暖迹象明显，客流量
有大幅度提升。”姬彭飞告诉记者，“进
入十月以来，逛车市的消费者众多，销
量较前期有所提升。”

据了解，十月份基本延续了九月
下旬的价格优惠政策，车企开展各种
形式的促销活动吸引了众多消费者的
目光。但也有经销商认为金九银十旺
季效应逐步减弱。“秋季车市人气虽
旺，销量却显得平常。而且今年没有
太明显的淡旺季，没有太清晰的区分，
有时候淡季销量比旺季还要多。”张崇
超称。

抢占市场全力以赴
如今，郑州车市依旧保持着十月

初的高人气，但多数消费者处于持币
待购的状态。原因何在？经销商进行
了详细的分析。

“消费者对节日期间的优惠幅度
期望值过高。”有经销商认为。对此，

石晓乐也表示赞同，“经销商推出的优
惠活动与消费者所期望的过高的降价
优惠幅度形成较大反差，导致持币代
购人数增多。”

“大家都认为国庆期间的优惠幅
度大，但进店发现其实优惠活动和平
时相差并不大，与心中所想出现落差，
就会把购车时间推后了。”一位风行品
牌经销商告诉记者。

“此外，理性消费使消费者不再集
中在节假日购车，这也就使郑州车市
淡旺季销售特征日趋不明显。”张崇超
认为。

面对车型不断增加、市场份额有
限、优惠政策不断、消费理性的市场大
形势，经销商压力颇大，但在抢占市场
份额方面仍然信心十足。

“大家都有信心提振销量，对今
年最后一个季度的销售充满斗志。”
姬彭飞说，“接下来，我们的价格优惠
政策将持续推出，同时，可享受国家
节能惠民补贴的车型也将有不同幅
度的优惠活动，各种优惠政策再加上
惠民补贴的优势，完成年终任务还是
没有问题的。”

商家“抢市”信心十足
本报记者 苏立萌

捷豹挑战赛郑州入围赛上演
10月 11日，全新一季“捷战不止 挑战小贝 捷豹挑战赛”在郑州

永达和谐捷豹路虎 4S中心激情上演。捷豹挑战赛是捷豹每年最重
要的品牌体验活动之一，此次入围赛的获胜者将参加 11月在上海、
北京、成都和广州举行的区域晋级赛，最终获胜的挑战者将在 2015
年1月底齐聚上海总决赛。届时，捷豹品牌大使大卫·贝克汉姆也将
亲临现场，与总决赛参赛者一同驰骋于赛道。

场地赛场上，面对各种障碍和路线挑战，捷豹F-TYPE Coupe、
XF、XJ的睿智灵动显露无遗。在公路试驾环节，捷豹XF、XJ配备的
自适应动态系统始终在悄然运转，以每秒 500 次的速度不断调整减
震以适应路况，时刻保持车身平稳。同时，盲点监测系统、车身动态
稳定控制系统及自适应巡航控制系统等主动安全科技，更令捷豹向
前行驶的每一步都自在从容。

新甲壳虫郑州发布
日前，河南国际、河南中豫携手在郑州国贸360广场举行甲壳虫

上市发布会。
“拉风、好动、恋旧、靠谱、玩客、发烧、有品、智联”8大基因让新

甲壳虫再一次完成“进化”，此次甲壳虫进化意味着从以往的“厂家
配置”向消费者“个性组合”转变，虫迷得以亲手设计自己的爱车，打
造为自己个性代言的专属座驾。

外观方面，新甲壳虫双氙气大灯取代传统大灯，镀铬外后视镜
是恋旧基因在外观上表现出的一项性状突变，酷感的设计，高亮的
观感，照射出甲壳虫及其车主阳光、乐观的内心。相比前一代车型，
全景天窗的玻璃部分面积增大了80%，能够阻挡99%的紫外线和92%
的热辐射。此外，为使车主一年四季都能畅享舒适的驾乘体验，进
化出了座椅加热功能，另外，新甲壳虫还融入前后倒车雷达，让虫迷
尽享安全保障。

景逸S50河南海川店开售

日前，东风风行首款紧凑级三厢家轿景逸 S50在河南海川店举
行上市发布会。景逸S50分为1.5L、1.6L两个排量共七款车型，价格
区间为 6.99万~10.29万元，其中，7万元手动挡入门级车型的价格，
刷新了同类产品的品价比标准。配备CVT无级变速箱的自动挡车
型价格也下探到8万元以内。

景逸 S50整体设计如行云流水，时尚大气，雅致动感。景逸 S50
采用来自三菱成熟的1.5L和1.6L的黄金排量发动机，充沛的动力输
出位于同级车前列。两款发动机分别匹配格特拉克手动变速箱和
比利时邦奇CVT无级变速箱，其百公里油耗仅为6.2L。

全新爱丽舍WTCC纪念版登陆
日前，全新爱丽舍WTCC纪念版在郑州上市。现场，众多热爱

东风雪铁龙的车迷朋友与来自郑州的各大主流媒体共同见证了全
新爱丽舍WTCC纪念版上市发布和首批用户交付。

2014年，全新爱丽舍秉承雪铁龙悠久赛事基因，作为雪铁龙赛
车原型车征战2014年WTCC世界房车锦标赛，向冠军发起挑战，以
总分 686分的优异成绩，雄踞所有参赛车队排行榜榜首。全新爱丽
舍历经600万公里测试所具有的稳定性、扎实的底盘调校，让车手们
得以在激烈的赛场上应对各种高难度的赛道。全新爱丽舍WTCC
纪念版车型传承了全新爱丽舍WTCC场地赛车速度、力量的造型语
言。相比全新爱丽舍原型车，WTCC纪念版增加了时尚的LED日间
行车灯，整个前脸看上去更精致、高档，更具运动感、时尚感。

别克S弯挑战赛激情重燃
近日，为期两天的别克2014 S弯挑战赛郑州站在郑州福蒙特国

际家居广场中心拉开战幕。从2009年至今，别克S弯挑战赛已然走
过五个年头。此次挑战赛，君威GS、英朗XT、昂科拉组别克 S弯史
上最强Turbo阵容出战，通用L1 Pro专业一级赛道首度亮相，趣味刺
激的比赛环节，让驾驶者被别克品牌的驾驭快感而折服。

据了解，在全国 64站分站赛全部结束后，英朗XT组和君威GS
组积分前30位的共60名优胜选手将前往上海通用汽车泛亚汽车技
术中心研发试验中心（广德）展开激烈争夺。

新一季MINI SUV上市
日前，MINI河南英之翼店在郑州国贸360外广场举办了新一季

MINI 全 能 SUV-MINI COUNTRYMAN、新 一 季 MINI 轿 跑
SUV-MINI PACEMAN上市活动。即日起，MINI爱好者们可以到
4S店和CBD展厅亲自体验到这款新产品所带来的舒适驾乘感受，
值得一提的是，三款强劲发动机以及外部和内部定制选项的自由搭
配还可以帮你打造专属于自己的MINI PACEMAN。

新一季MINI COUNTRYMAN在舒适性和功能性方面设立了
新标杆，也重新定义了 MINI 家族式的美观和大方。新一季 MINI
PACEMAN不仅拥有轿跑型SUV的全部驾驶激情，还兼具了运动优
雅以及时尚的都市风格，考究的做工、自由呼吸的空间和精益求精
的舒适感充分体现了这款车型卓越的“内在价值”。

BMW尊选二手车
鉴赏日活动举行

本报讯 近日，2014 BMW尊选二手车
鉴赏日活动在二七万达激情上演，全力传
递“价值典范、恒久信赖”的品牌理念。43
辆BMW尊选二手车和MINI NEXT认证
二手车在现场重阵集结，以丰富选择全面
满足消费者的多样化需求，为渴望纯粹驾
驶乐趣的车迷呈上一场为期3天的超值盛
宴。

活动现场，郑州郑德宝宝马 5S店总经
理边艳丽表示：“BMW尊选二手车的核心
是豪华品质。二手车业务是宝马未来在中
国发展的重要战略支柱，致力于让 BMW
尊选二手车更加贴近现有以及潜在客户。”

在 BMW 尊选二手车鉴赏日现场，消
费者可以通过全面的互动体验，清晰直观
地了解 BMW 尊选二手车品牌理念，感受
每一辆尊选二手车完美如初的品质，并享
受超值选购的乐趣。在零距离精挑细选的
同时，更有专业评估师现场随时答疑解
惑。自 2008 年登陆中国市场以来，BMW
尊选二手车鉴赏日展出规模逐年扩大，与
去年相比，2014年BMW将尊选二手车鉴
赏日活动扩展至10个城市，让更多的消费
者得以亲临现场。

据了解，要成为BMW尊选二手车，必
须满足车龄不超过 5年，里程在 120000公
里以下，在宝马售后服务系统里具有完整
的车辆里程和维修保养记录等诸多前提条
件，同时还须通过 100 项专业技术及安全
检测。 （李汪洋）

中鑫之宝
10周年优惠开启

本报讯 近日，中鑫之宝“感恩一路同
行十周年庆典暨电商时代汽车后市场发展
高峰论坛”在圃田旗舰店举行，活动期间，
中鑫之宝10周年优惠也火爆开启。

在高峰论坛环节，中国汽车流通协会
副秘书长沈荣强调，交通部最新颁布的《关
于征求促进汽车维修业转型升级提升服务
质量的指导意见》，将有力促进维修行业快
速发展。作为豪华车维修行业的代表企
业，中鑫之宝要牢牢把握机会，做大做强。

中鑫集团董事长季卫东表示，为给客
户提供更好的服务，特推出电商价保养套
餐。据介绍，即日起至 2015年 1月 1日前，
凡是进店进行常规保养的客户均可享受电
商价格优惠，原厂机油最低 67元/升，原厂
配件价格最低5折起。 （李汪洋）

进入十月份以来，郑州
车市人气有增无减，汽车经销
店、专营店的人流量持续增加，整
个秋季车市一片热闹景象，但人气旺

盛的市场并未让经销商觉得轻松惬意，

大多经销商表示今年前九个月的销量情况并不

乐观，要实现全年预期目标，最后一个季度的销量至关重要。

MINI COUNTRYMAN▲

▲新甲壳虫
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