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最初的梦想

每个女孩子小时候都有一个公主
梦，然而，随着年龄的增长，现实一点点
拉开了与梦想的距离。那些遥远的童话
王国，高贵的王子公主和浪漫的幸福爱
情，都在繁忙的工作中和繁琐的生活里
消失殆尽。

芷若当年也有这样的梦想。如今，
她抽屉里还锁着儿时最爱的那本故事
书和戴着王冠、笑靥如花的公主照。她
也希望有一天像公主一样幸福。单身生
活时有不易，但她并不想为了婚姻委屈
求全。一面在平凡的琐碎生活中辛苦奔
波，一面坚持着内心深处的童话梦想。
她说，公主梦有时是一种力量，在遇到那
个他之前，要尽力宠爱自己，过得美丽鲜
活。

一天她来商场购物，在路过金美福
专柜前她停下脚步。一款名叫“梦影仙
踪”的黄金吊坠，一下抓住了她的心。
儿时关于童话爱情的秘密渴望一触即
发，好像那些水晶鞋、南瓜车、魔法棒又
出现在眼前……她把这寓意幸福爱情
的四叶草式吊坠戴在脖颈，在镜子中，
仿佛看到了自己心中的公主，高贵美
丽。虽然岁月更替，心中的美好永远不
会遗失改变。

本期宝贝：

金美福梦影仙踪黄金吊坠

藏宝物语：梦影仙踪黄金吊坠采用
精湛的工艺技术，精雕细琢，展现产品流
畅自然的曲线。抛光工艺，夺目璀璨的
金色光芒与喷砂工艺的朦胧唯美相映
衬，体现了女性的纯真与羞涩之美，同
时与镂空工艺结合，以流畅的旋转曲线
美扩大了产品的立体空间，展现追梦人
的无限自由，不受约束。镂空四叶草的
运用，预示着人生的幸运、爱情的幸福美
满。梦影仙踪仿佛阳光散发夺目的光
彩，为找梦想和自由的女性，指引了通往
仙境的方向，让她们在梦境中展现自我，
在繁华的都市里，寻找一片宁静的空间。

市场：
冬装新款全面铺货

上周末，郑州市大部分商场均人头攒
动，客流剧增。特别在一些女装品牌店
内，导购员忙得热火朝天，等待试衣的消
费者排起了长龙。

“特意约了同学一起来买衣服，看看
新上的冬装怎么样。”在二七万达广场逛
街的大学生小王告诉记者。

据了解，不少女装品牌从10月中旬开
始陆续上架冬季新品，现已全面铺货，部
分专柜将经典新款摆放在最显眼的位置，
并将最后一批秋装作为内搭与冬装一起
陈列。

“我们店内从十一开始推出冬装，现
在已经是第三波新款，消费者购买热情很
高，有些新品已经卖断码了。”国贸 360广
场太平鸟女装店长徐春娣说。

大商新玛特金博大店二楼少淑楼层经
理黄玲表示，随着气温逐渐降低，消费者有
刚性需求，冬装将迎来持续旺销的局面。

价格：
基本持平部分微涨

商家普遍表示，整体来看今年女装冬
季新品价格与去年基本持平，少数品牌略
有上涨，涨幅在5%左右。

“有的消费者可能在某店试了一件羊
毛大衣，一看标价 2000 多元觉得难以接
受。事实上，大部分店的服装单价与去年
一样，只是部分品牌提档后对价格做了调

整。”黄玲说。
业内人士表示，近几年服装行业不景

气，一些服装品牌的经销商选择退出，由
品牌直接经营。供应商退出后，相当于缩
短了供应链，价格的“水分”也由此挤出。

“今年百货终端增长乏力，女装品牌
也受到很大影响。在销售呈现增速放缓
的情况下，如果一味提高客单价，那么消
费者采购量也会降低。”丹尼斯百货人民
店女性商品楼层经理李培培说。

王府井百货郑州店少淑采购负责人
耿黎认为，当下女装新兴品牌在增加，市
场竞争越来越激烈，同时还有电子商务的
冲击等，这些因素导致女装冬季新品涨不
上价。

商家：
促销发力冲刺旺季

近年来，消费者购物趋于理性，同时，
消费观念和消费习惯也发生了很大变
化。这也表明，消费者走进专柜，对一件
做工精细、款式新颖、设计巧妙的冬装新
款“一见钟情”的概率在降低，能直接刺激
消费的还是诱人的折扣力度。

商家深谙此道，于是早就在营销活动
上下足工夫。据悉，11 月 8 日，大商新玛
特金博大店女装满 400 元减 50 元，或满
800元减 120元。王府井百货郑州店将在
11 月 7 日~9 日三天推行全场满 300 元返
300元或200元。

“实体店受电商冲击最严重的就是女
装，以前因‘抄号族’很是苦恼，现在已经不
怕这个问题了，本周末我们主动把消费者
往线上引导，届时天狗网优惠活动更多，真

正实现线上线下无缝对接。”黄玲说。
李培培告诉记者，丹尼斯百货人民店

店庆虽在下周五、周六，但消费者现在就
可参与满 1200 返 1200 的活动，可以预交
定金提前拿货。

在我市各大百货商场，女装销售占比
很高，在冲刺年末消费旺季时期，女装品
类正发挥着举足轻重的作用。

消费者：
捕捉潮流追赶时尚

业内人士表示，近两年服装业库存压
力普遍较大，消费者认知度和审美水平在
提升，很多品牌都在设计上改变策略，增
加了销售季较长的款式。

诚然，很多女性消费者在购买冬装新
品时，款式成为是否购买的第一要素。那
么，今年新上的冬装新款有哪些流行元
素？

“首先是廓形，商场 70%的品牌都有
廓形大衣，比较多见的是直筒和简形，连
衣裙、半身裙以散裙为主。”黄玲说。

徐春娣介绍说，潮流达人今年一定要
入手太空棉质的服饰。

记者看到，在商场选购冬装的消费者
大都有自己的时尚主见，并听取导购员的
搭配建议，但如果讲求款式需提前下手，
否则 11月底，冬装将进入打折季，届时就
找不到畅销款，仅能图实惠了。

不过，一些“抄号族”并不在乎购买时
段，商家提醒消费者，部分品牌尚未正式
公布网上旗舰店，消费者网购实体店同款
时，要认准品质，切勿因贪图便宜而买到
假货。

Tommy Hilfiger
秋冬路演走进万象城

本报讯（记 者 武 姣）近 日 ，Tommy
Hilfiger2014 秋冬美国探险家路演再度启程，
走进郑州万象城举办为期3天的路演活动。

活动现场，Tommy Hilfiger通过互动触摸
屏进行品牌导览和新品预览，让消费者轻松
掌握 Tommy Hilfiger2014 秋冬新品时尚搭
配。同时还有“智趣”互动游戏，让消费者更
进一步了解熟悉Tommy Hilfiger经典美式学
院风潮。

据介绍，Tommy Hilfiger集团是全球享有
盛名的服装集团之一，旗下拥有高端时尚生
活 品 牌 Tommy Hilfiger 与 HILFIGER
DENIM。集团专注于设计与经营高品质的男
装、女装、童装及牛仔系列服装。同时，集团
也通过授权，经营如运动服饰、鞋类、专业运
动服饰、贴身衣物以及旅行箱包等产品。

万达广场
百店同庆活动举行

本报讯 10 月 31 日~11 月 2 日，为期三天
的“万达广场百店同庆”活动举行，全国100家
万达广场共同参与，此次大型营销活动，共吸
引大约 6000万人次的客流量，创造了 50亿元
的营业额。

活动期间，二七万达推出的超级礼遇、抽
奖，满额赠好礼、10元拍卖等各种促销活动，
吸引了大量消费者前来抢购，现场另有国际
超模、摇滚乐队、cosplay 秀前来助阵表演，现
场人气火爆。

据介绍，万达广场“百城时代”既是一个
梦想的达成，同样也是另一个梦想的启航。
这个梦想是商业上的抱负，也将帮助更多的
人去追逐梦想。对梦想追逐，万达的脚步不
会停歇。 （唐海洋 文/图）

泉一开启净水新时代

本报讯 水是生命之源、生产之要、生态之
基。在近日举办的2014中国（郑州）国际水技
术暨环保产业展览会上，郑州泉一水处理设
备有限公司带来的饮用水净化、空气净化设
备受到与会人员的一致称赞。

中国人口众多、资源相对不足，要实现能
源资源永续利用和经济社会可持续发展，必
须走节约能源的道路。此次环保展览会是国
内外先进的节能环保技术和设备集中展示、
环保产业产、学、研、用等各类机构交流与合
作的最佳平台。

郑州泉一水处理设备有限公司是一家专
业从事饮水设备、水处理设备技术研究、开发
和应用的高新科技企业。精良的技术硬件，
严格的检测程序，健全的管理体系，完善的售
后服务，公司以科研为中心，致力于把健康、
现代的饮水理念推向大众并服务于大众，让
更多的人喝上干净、安全、健康的水。

（琳 琳）

得半日之闲，享茶兴雅趣。许多
忙于奔波的人都十分渴望远离喧嚣，
享受一份古朴与宁静。谁说只有西
湖才有这份情调？在农业南路商鼎
路附近就“隐藏”着一个特别的地方
——西舍茶艺馆。

“我要把西舍打造成城市的‘清
凉地’，带着大家把生活慢下来。”西
舍茶艺馆负责人王冰说。郑州不缺

茶馆，唯独缺少一个真正只为喝茶的
去处。为了推广茶文化，引导健康高
雅的品茶风尚，王冰也做了很多努
力。“西舍开设茶艺师培训，同时根据
人群不同的喜好，提供普洱、绿茶、黑
茶等六大茶类，培养不同消费群体，
养成新的都市茶人。”王冰告诉记者，
西舍与云南一家茶厂长期合作，在茶
收获的季节，通常会带领会员赴云南

体验采茶的乐趣。而除了茶饮，在西
舍茶艺馆还可以品尝到像烙馍卷菜、
槐花包子等十分接地气儿的私房菜。

在这样一个娴静雅致的茶馆，一
杯清茶在手，茶香沁人心脾，齿间流
芳，回味无穷，仿佛可以忘却全世
界。王冰说：“西舍就是郑州的‘清凉
地’，这将会是本地喝茶第一好去处，
这就是我的追求。” 武 姣 文/图

西舍茶艺馆：静享都市慢生活

冬天到冬天到 冬装俏冬装俏
本报记者本报记者 武武 姣姣
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