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选款APP
乐购“双十一”

“双十一”临近，各大购物网站促销大战如火
如荼，如果你是火热的网购一族，若“双十一”当日
又恰恰无法坐在电脑前抢购，别担心，用手机也一
样，只需提前备好几款称心的APP。

淘宝
淘宝网的手机应用，功能与网站的功能差不

多，但是却是用手机来使用，效果更加好。不少人
手机上早就有这一款应用了。

口袋购物
口袋购物，就如同它的名字一样，可以利用自

动的对比模式，对各大购物网站进行价格对比，质
量对比，商家口碑对比，然后得出最值得推荐的一
家店铺。

一淘
手机一淘，相信不少人用过，这是阿里巴巴的

一款手机应用，为手机用户提供购物平台，在这里，
你可以看到大量的网络购物平台的购物情况，能做
到货比多家。

蘑菇街
如果你是女生，这个手机应用就不得不安装

了，因为这里全是女性的物品，女性可以在手机上
任意地进行选择和购物，安全可靠，有官方的支持。

1号店
上过网的人应该知道这个购物网站吧，实际

上，这个是主打美食的店铺。当然，大家也可以下
载其手机应用来进行“双十一”的抢购。

美丽说
一款针对女性消费者的手机购物应用软件，美

丽说日前特别推出“双十一特别版”，其“双十一”活动
从11月10日20时至 11日24时，以“女生专属版败家
嘉年华”为主题，推出各种满减优惠、限时折扣等。

特别提醒

APP应用，从购物消费，到社交娱乐，几乎无所
不在，手机APP正潜移默化地改变着人们的生活方
式，仅手机购物一项，已成年轻群体一大时尚。“双
十一”线上商家大规模打折促销活动，既是御宅一族
热情释放的好去处，同时也是网络黑手瞄准的目标。

统计显示，近段时间手机安全软件已相继截获
16个冒充淘宝、支付宝APP的恶意软件，这些恶意
软件可能导致用户支付宝账号密码被盗，以及隐私
泄露风险。提醒手机网购达人们，在网购前，通过
手机安全软件进行安全体检，及时发现已安装的风
险应用，清理虚假盗版购物APP，成功避免钓鱼购
物以及木马威胁。 周 娟
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本报记者 周 娟

本报讯 11月 1日，农历闰九月初九，“酒祖
杜康 封坛承愿”2014杜康控股·名仕封坛大典，
在杜康汝阳生产基地隆重举行，央视“百家讲
坛”主讲人、河南大学教授王立群，河南省文联
副主席、著名表演艺术家范军等一千多位社会
各界精英参与此次盛会。

据记者了解，杜康控股·名仕封坛大典始
于2012年，是为推广销售酒祖杜康·名仕封坛原
浆酒量身定制的年度盛事，虽然人数规模远不
及杜康518全国经销商峰会，但规格和层次却相
对更高，迄今已在杜康汝阳生产基地连续举办
三届，成为河南白酒行业的年度盛事之一。

今年的杜康控股·名仕封坛大典主要分为
两部分：祭拜酒祖、封坛承愿，先是杜康控股常
务副总经理李文军率领杜康三位国家级酿酒大
师及酿酒传人，按照传统祭祖礼制：迎酒祖、裸
祭礼、三献礼、吟酒祖赋、敬高香、齐敬拜，祭拜
华夏酿酒鼻祖杜康，然后 72位青年汉子从杜康
地下私人酒窖中，抬出 18坛 100斤装的酒祖杜
康·名仕封坛原浆酒，由王立群、范军等 18位参
会贵宾，在大典现场承愿封坛。

承愿封坛之后，王立群在现场开讲《旗帜和
旗手》，他说，杜康不仅是中国酒业的酒祖，还是

中国酒业的一面旗帜，而杜康控股则是旗手，也
只有杜康控股能够扛起杜康这面旗帜。

与其他白酒企业举办封坛大典不同的是，
杜康控股不仅是为了提升品牌影响力和价值
感，同时也为了探索不以瓶卖、而以坛销的封坛
酒崭新销售模式。

此外，本届杜康控股·名仕封坛大典还有一
个较大的亮点，就是两三斤及五斤装的酒祖杜
康·一代宗师限量发售。据了解，这是杜康在名
仕封坛原浆酒的 50斤以上的大坛酒基础之上，
推出的小坛装系列产品，分为汉、晋、唐、宋等 4
款产品，产品创意分别来源于汉代魏武帝曹操、
中国首位提出粮食发酵酿酒的晋代江统、唐代
著名诗人白居易、宋代著名哲学家邵雍，兼具名
人、名书、名画、名匠等四大特点，主要满足高端
消费人群的个性化需求，如馈赠、宴请、收藏等。

虽然杜康封坛酒迄今为止销售收入已经突
破 2亿元，但杜康控股总裁吴书青透露，未来不
会将封坛酒作为主推产品，而只是作为产品线
的有益补充，更多的精力将投入到百元左右的
酒祖杜康上，并逐渐削减产品数量，打造销量较
大的核心单品，甚至要将品牌开发产品全部清
退出河南市场。 （屈媛媛）

本报讯 10 月 30 日下午，由河
南省酒业协会进口酒分会举办的
河南省优质品牌葡萄酒推广品鉴
活动在郑州举行。来自全国各地
的16家国内外葡萄酒经营企业、百
余款国内外葡萄酒在这里摆开阵
势，争相展示产品、企业介绍、免费
品尝，一个个忙得不可开交，来自

河南各地的200多名经销商也在这
里展开了选酒大战。

河南省酒业协会进口酒分会
执行秘书长让雁告诉记者，随着人
们生活水平的提高，对葡萄酒的消
费需求也在增加，为营造我省浓厚
的葡萄酒消费氛围，搭建葡萄酒生
产企业、经营企业与广大消费者沟

通、交流的平台，经征求全省骨干
葡萄酒经营企业的意见和建议，在
双节到来前夕，举办这次优质葡萄
酒品评推介活动，旨在为全省消费
者提供一个葡萄酒消费的参考，鼓
励优质葡萄酒在河南酒类流通市
场的销售，引导我省葡萄酒市场健
康、有序发展。 （付 霞）
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迎战“双十一”1.1亿元现金免费送

据悉，“双十一”期间，酒美网上架的数千款好
酒，包括众多在全球各级大赛获奖的葡萄酒，将全
线1~5折，手机客户端的优惠活动也同时上线。消
费者可以登录酒美APP，根据自己的采购计划随时
随地随心轻松购物。

茅台定制首推“国酒第一坛”

在今年重庆秋季糖酒会上，贵州茅台酒个性化
定制营销有限公司在展台上展出了“国酒第一坛”
产品样品。近日，贵州茅台发布信息，11月1日~11
月 30 日面向全国开始预定。期间可一坛预定产
品，还可享受优惠。

金沙酒业推出战略单品四星金沙

日前，金沙酒业集团在产地贵州毕节金沙县召
开“四星金沙，香飘万家”产品上市发布会，推出一
款新的战略单品四星金沙。这款产品市场定价 88
元/瓶，介于三星及五星之间，瞄准大众礼品、宴席
及自饮客户群，使星级产品之间的价格空档得到有
效补充。 高梓琦

酒祖杜康 封坛承愿
2014杜康控股·名仕封坛大典洛阳举行

“双十一”这一曾

经专属于电商的促销

节日，已经越来越受到

实体商的青睐，日益重

视电子渠道、并将电子

商务作为转型契机的

电信运营商也加入“双

十一”的火爆促销中。

三大运营商“触

电”线上销售，手机、号

卡、套餐等产品都是标

准化选择，但同质化手

机、号卡类产品的价格

竞争日益加剧，提升差

异化优势成为运营商

的必然选择。

名优食品饮料博览会
落幕

本报讯 11 月 1 日，由河南省糖酒食品流通协
会等单位联合主办的2014第十届河南省糖酒食品
交易会及 2014中国·郑州名优食品饮料博览会在
中原国际博览中心拉开大幕。

本届糖酒会继续按照酒类和食品饮料设置展
区，专业化的水平得以继续保持。展会共吸引了来
自全国各地的 300余家企业参展。从各品类的展
览面积占比来看，本届糖酒会的酒类和食品饮料展
览面积与往届基本持平，参展产品以中低价位的品
牌为主，这也从一个侧面反映出酒类行业正向民酒
发展的市场趋势。

从展位类型上来看，本届糖酒会受展馆面积所
限，以标准展位为主，这也体现了本届展会在行业
深化调整的大背景下，注重实效，降低参展成本，避
免铺张浪费的办会理念。

本届糖酒会的举办之时恰逢酒类行业进入深
度调整时期，食品行业也进入升级换代时期，未来
行业的发展趋势成为业内人士关注的焦点。河南
省作为酒类食品饮料大省，在此时举办糖酒会意义
重大。 （王见宾）

三大运营商借势出击
“双十一”向来都是各大电商平台的必

争之地，趁此网络狂欢季，运营商促销活
动也已然开始。而不少准备购机的消费
者目前也坐等“双十一”，期待运营商推
出让人心动的活动。

记者浏览三大运营商的官网和网
厅看到，三大运营商目前均推出了相
应的促销活动，包括终端、合约套餐、
购卡、充值等。

登陆移动商城抽取 1111 个积
分，手机爆款专场、旗舰专场、特
价专场最低 1.11 折、秒杀专场最
低 11.11 元，充值还送话费和积
分，移动早已在官方营业厅推出
了“特惠‘双十一’，快享和 4G”
系列活动。

移动相关负责人介绍，借
势“双十一”，此次致力于为用
户打造一个专属的“秒疯、抢
疯、玩疯”的移动“三疯节”。

而联通则在其网厅开
展“双十一”上网卡特惠、号
卡特惠、合约机新品特惠
系列活动。

河南电信也在其网
厅推出“双十一”明星特
惠机；手机分期购，乐享
3G、4G 套餐，10 倍合
约话费返还等活动。

虚拟运营商出招抢滩
“双十一”作为互联网电商搭建的促销平

台，不仅三大运营商乐于参与其中，不少虚拟
运营商也瞅准时机，借机发售号段、展开促
销，争抢市场。

阿里通信近日宣布开放中国电信1700号
段入网预约服务，并将于11月11日零时起正
式发售，覆盖包括郑州在内的全国 50个重点
城市。阿里通信总经理基甸表示，除次月开
始的 7元保底消费外，无服务费、无月租和漫
游费，全国接听免费。

苏宁互联也于11月1日起全面启动全国
55城市、75万个1700新号段预约，并于“双十
一”期间正式开抢。苏宁互联方面表示，区别
于首发推出的至简产品，此次苏宁互联 1700
至享产品主打多样化套餐组合，按照用户需
求不同分为上网版和聊天版，并依据不同价
位、不同资源组合形成 14 种套餐供用户选
择。除了新号段，苏宁互联还推出“购物送卡
免费打”、“合约购机抢靓号”等活动。

蜗牛移动则致力于打造属于自己的
“11·11狂欢节”，iPhone6特价购活动将在狂
欢节期间推出。在狂欢节特价购活动中，既
有为蜗牛玩家打造的特权购机，又有面向所
有用户开放的特价购机方案。记者从蜗牛移
动官网了解到，活动的相关预约入口目前已
开启，预约时间截至11月10日。相关负责人
透露，果粉们最为关心的 4000元抄底价购机
方案中，用户无需预约，11 月 11 日当天可直
接前往官网进行抢购。

差异化竞争方是王道
“双十一”临近，万千消费者翘首以盼之

时，三大运营商蓄势待发，虚拟运营商布局也
快速升温，不断加强产品造势。

相比传统电商，电信运营商的产品与服
务有其特殊性，但电商引爆消费者的营销方
式以及商业模式越来越受到电信运营商的重
视。

业内专家认为，国内运营商“触电”线上，
手机、号卡、套餐等产品都是标准化选择，非
常适合电商渠道销售，不过，运营商自己的网
店也面临着高度透明化的同质化手机、号卡
类产品的价格竞争。提升到走差异化道路是
运营商的必然选择。

据悉，为迎接本次“双十一”活动，包括
360 手机助手、应用汇等在内的多个大型手
机软件下载平台均计划推出大小不一的狂
欢活动，而由中国移动所打造的MM商场更
是推出一场全网用户均可参与的“免流量”
下载盛宴。

随着4G的发展，流量无疑是运营商有效
抓住用户的手段之一，“免流量”无疑可以看
作是中国移动在传统手机、号卡、套餐等产品
促销之外的一次积极尝试。

专家表示，运营商以手机、卡号等产品参
与到“双十一”大战中必将有所斩获。但将电
子商务作为转型契机的电信运营商不会满足
于此，布局自己的电子商务，扩大自身竞争优
势，成为三大运营商的共同选择。

封坛大典上，承载了众多参会嘉宾心愿的祈福许愿金坛抬入地下酒窖。

优质葡萄酒推广品鉴活动在郑举行


