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“普惠金融”是什么？对于许多人来说，它只是一句口号，一种理念，一个梦想。但是只有肩负其责，心系其
诺的践行者才知道“普惠”二字的分量之重，成就之难。

邮储银行郑州市分行自成立之初便传承了邮政企业服务大众的职能，充分利用邮政储蓄网点遍布城乡的
网络资源优势，自觉肩负起“普之城乡，惠之于民”的重大使命，在服务三农，助力小微的道路上披荆斩棘，奋勇
向前。

全面创新惠大众

“郑州市二元经济明显，农业经济
和个体私营经济占比较大，融资难一
直是影响和制约其发展的一个突出问
题。”邮储银行郑州市分行有关负责人
介绍说，“而我行创造性推出的小额贷
款业务，正是以农户和中小商户为主
要服务对象，已经成为我行助力‘三农’
的一大法宝。”

据了解，小额贷款是邮储银行在
全国率先推出的无需抵押的信用贷
款，方便快捷是它的主要特点之一。
这类贷款业务由自然人保证或相互担
保即可，最快 3天便可实现放款，额度
原来最高 10万元，部分现已提升到了
30 万元。除此之外，该行还突破了小
额贷款的传统模式，针对家庭农场、农
民专业合作社等新型农村经济主体推
出了额度 500万元以下的新型小额贷
款，并保证每笔贷款阳光透明，让客户
感受到其诚恳的服务态度。

创新，对于许多企业来说都是最
为宝贵的资源，而邮储银行郑州市分
行无疑是把这项资源不遗余力地用在
了“普惠”之上。

“为更好地服务中小企业和农户，
我行在创新机制、创新服务、创新人员
增配等方面均有所作为。”上述负责人
表示，邮储银行郑州市分行在市、县、乡
三级机构均成立了农村金融服务部，专
门负责研究农村金融市场，建立24个信
贷服务中心，把信贷网络进一步深入乡
村。在创新人员增配方面，除了抽调骨
干人员从事信贷业务外，该行每年都会
优先选聘一定数量的大学生“村官”充
实到基层服务“三农”的岗位上来，充分
发挥其了解农村、熟悉农民的特点，实
行“转岗不离土”，不断夯实服务“三农”
的人才基础。除此之外，该行以服务创
新为抓手，突出产品特点，优化流程提
高效率，通过送贷下乡、服务上门转变
传统跑贷款的模式，为农村和小微客户
提供一站式金融服务，针对小微客户信
贷资金需求“短、频、快、急”的特点推出
限时服务承诺，对符合条件的小额贷款
从申请到发放最多3天，特别紧急的客
户当天申请次日即可放款，真正做到急
人之所急，需人之所需，帮不少客户度
过了融资难关。

邮储银行郑州市分行
启动包装印刷行业互惠贷

本报讯 11 月 28 日，中国邮政储蓄银行郑
州市分行携手河南易邦科贸有限公司合作开
展的包装印刷行业互惠贷项目正式启动。

在启动仪式上，邮储银行郑州市分行工作
人员就包装印刷行业互惠担保贷款业务做了
详细讲解。包装印刷行业互惠担保贷款业务，
是邮储银行郑州市分行面向包装印刷行业客
户发放的，由借款人以认缴互惠担保基金形
式，并以此为最大责任，为其在邮储银行贷款
提供担保的人民币贷款。该项目授信总额度
人民币2亿元，基金成员无需房产抵押，仅以交
纳的互惠保证金和风险准备金为最大责任担
保。

据了解，互惠贷具有贷款方式灵活、单户
授信金额高、贷款成本低、还款方式多样等优
点。同时，该项目也将对印刷行业长期稳定的
发展产生深远影响。包装印刷行业是一个传
统行业，具有设备占用大量资金、不动产少、动
产多等显著特点。在众多行业中，邮储银行郑
州市分行率先选择在包装印刷业中推广互惠
贷这一创新金融产品，对印刷行业解决流动资
金不足问题来说是雪中送炭。 （龙雨晴）

光大银行
备战“双12”优惠多

本报讯 光大银行继“双 11”全网网购交易
额创历史新高之后，随着“双12”、圣诞节、元旦
等传统购物高峰的到来，又将推出“疯狂购物
季 光大网购享优惠”系列活动，以在银行电子
支付领域抢占高地。

2014 年，光大银行先后联合淘宝、苏宁易
购、当当网等大型电商推出“欢乐购物季”，陆
续开展“淘宝购物满99减6”、“联合当当献礼教
师节直减 500 元”、“光大苏宁购物 最高免单
4888元”、“快乐100天 专享500万”、“用光大卡
网购，每个工作日送出三部三星 note4”等一系
列优惠活动。在广大客户得到实惠的同时，也
切实推动光大银行网上支付交易金额屡创新
高。

光大银行电子银行部负责人表示，希望通
过举办优惠活动，鼓励持卡人使用绿色环保的
电子银行和网上支付，在有效降低运营成本的
同时，将所节约的成本回馈给广大持卡人，让
其获取更多优惠和便利。 （郑芬萱）

金融资讯

多年来植根于沃野，身躬于“普惠”，邮储
银行郑州市分行已经成为我市金融机构中服
务三农、助力小微的一面旗帜。

目前，该行网点覆盖全市城乡，54%的网
点分布在县及以下地区，已为我市5万多户农
业家庭解决了融资难题。全行累计发放面向

“三农”、个体工商户、小微企业的贷款9.31万
笔、141亿元，以上贷款将近 60%投向了县及
县以下农村地区，覆盖了粮食收购、农资销
售、特色种养殖、商贸流通、加工制造等 20多
个行业。累计向小微企业发放贷款 93.4 亿
元，惠及客户3.1万户。不少客户谈及邮储银
行郑州市分行的雪中送炭，仍然感动不已，河
南凤凰布艺家纺用品有限公司总经理陈素霞
就是其中之一。

据了解，河南凤凰布艺家纺用品有限公
司第一次与邮储银行郑州市分行合作是在
2011年，当时该公司刚从沙发布批发转型销
售窗帘，面对激烈的市场竞争和广阔的消费
市场，不得不先订购布匹。但是大部分的布
匹生产厂家均要求先打款后发货，而凤凰布
艺却没有充裕的流动资金。一个偶然的机
会，陈素霞得知刚刚开办小企业贷款的邮储
银行可进行上门服务，贷款审批也比较快，房
产和土地均可抵押，针对优质客户还能上调

抵押成数，她抱着试试看的想法电话咨询了
邮储银行的贷款政策。果不其然，邮储银行
信贷员最快时间上门做了调查，仅仅用了十
天额度就批了下来，而且还可循环使用3年。

3年过去了，如今的凤凰布艺已经成为省
内知名的窗帘布艺销售品牌，企业的旗舰店
矗立在中博家具广场最显眼的位置，年营业
额从 2011年的 3000多万元增加到 6000多万
元。看着蒸蒸日上的生意，陈素霞笑的很开
心，“像我们这样的小企业，生产销售一刻也
耽误不得，邮储银行郑州市分行的雪中送炭
让我没有资金方面的后顾之忧，企业当然越
发展越好。”

而与陈素霞同样深受其益的还有荥阳市
王村镇养鱼合作社的社员们。

荥阳市王村镇的养鱼合作社地处黄河滩
区。都说“靠山吃山，靠水吃水”，荥阳市王村
镇紧靠黄河滩区，不适合粮食作物生产，但却
非常适合养鱼，被当地人称为“鱼米之乡”。

多年来，郑州市黄河边存在着大量的养
鱼户，由于资金量不足，养殖规模始终徘徊不
前。针对这一情况，邮储银行郑州分行组织
业务骨干，对黄河滩区的养殖规模、养殖模式
进行深入调研，然后主动找到村委会、当地饲
料经销商和养殖户，动员养殖户贷款。“我们

行的小额贷款，无须抵押，阳光透明，方便快
捷，对您买饲料、扩大养殖规模很有帮助。”这
让不少村民都颇为心动。许多村民申请了贷
款。恰好这几年，水产养殖的行情十分乐观，
养殖户也纷纷做大了规模，获得了实惠，更多
的养殖户开始向邮储银行申请贷款。截至目
前，邮储银行郑州市分行累计向水产养殖行
业投放贷款2个亿，每年的新增贷款超过千万
元。

“在邮储银行贷款，真是方便又快捷。他
们亲自上门受理，不厌其烦地给我们解释疑
问。真是我们老百姓自己的银行。”这是荥阳
市王村镇养鱼合作社社员们的共同心声。

近年来，在邮储银行的支持下，王村镇的
连片水产养殖面积已从当初的 200多亩发展
到了1.5万亩，成为河南省最大的无公害淡水
鱼养殖基地，同时也是全国最大的黄河鲤鱼
连片养殖基地。

窥一斑而知全豹，邮储银行郑州市分行
服务大众的情怀有目共睹，因此也收获了不
少赞誉和嘉奖，该行的“普惠金融”之路，得到
了社会各界的充分肯定，曾被授予“金融支持
经济发展贡献奖”、“金融工作先进集体”、“河
南金融系统劳动竞赛先进集体”等多项奖
项。这是一种肯定，更是一种支持。

路漫漫其修远兮，吾将上下而求索。“普
惠金融”的道路伴随着一片赞誉之声，这份荣
耀却是来之不易。这源于邮储银行郑州市分
行几年如一日的坚持和一步一个脚印的执
着。

“当前，我行已进入转型发展的新阶段。”
邮储银行郑州市分行相关负责人表示，“我们

要牢牢把握中原经济区、郑州都市区建设的
机遇，紧密结合地方经济社会转型发展的需
要，一如既往地坚持服务‘三农’、服务中小企
业、服务社区的定位，对内深化改革创新，练
好普惠金融服务的‘内功’,对外发挥连接城乡
的网络优势，加大对实体经济的支持力度，为
地方经济社会的发展添薪助力。”

“人嫌细微，我宁繁琐；不争大利，但求稳
妥。”未来，邮储银行郑州市分行将持续坚持

“服务大众、服务小微”的经营理念，秉承“进
步，与您同步”的企业价值理念，从内控到管
理、从产品到功能、从服务到品牌、从队伍到
文化，着力加快企业转型步伐，为广大城乡客
户提供更加方便快捷的金融服务。

不泯初心行普惠

雪中送炭助发展
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本报记者 龙雨晴 张慧

在兴趣的引领下，
他成功穿越一个接一个
科研的殿堂。

李绍亮出生于商丘柘城，1982年
进入宋河酒厂。斗志激扬，意气风
发，正是青春时节，他期待在岗位上
有一番作为，学校所学的化学专业在
崭新的酿酒玻璃器皿之前显得“无用
武之地”，他拜师访友，砥砺问道。从
对酿酒、品酒产生的浓厚兴趣，到进
一步在应用性研究领域做出的卓有
成效的工作，步步为营，功底扎实。

1984年李绍亮峥嵘初露，其所参
与设计的宋河粮液，在轻工业部酒类
质量大赛中，荣获“银杯奖”；紧接着，
1988年在第五届全国白酒评比中，宋
河粮液（54°、38°）荣获金质奖和“中国
名酒”称号；1999年以来，他带领技术
人员对公司产品质量存在的问题进
行分析研究，不断调整配方，提高产
品质量，并先后开发了宋河一滴香、
宋河福酒、世纪宋河和五星级宋河粮
液、水晶宋河粮液等高质量的新产
品，为公司创造了巨大的经济效益，
受到了集团公司的重奖。2000 年在
中国名酒质量复评中，取得了质量保
持并提高的好成绩，且名次靠前；
2005 年又成功研制开发了宋河高端
商务用酒“共赢天下”；2007年主持开
发了优雅型“平和”系列宋河粮液；
2008 年又成功研制国字系列宋河粮

液，为公司带来了巨大的利润空间，
也为国家创造了大量的税收。凭着
对工作认真负责，精益求精的态度，
李绍亮已多次受到省、市、县等上级
领导的表彰，多次被评为先进工作者
和劳动模范等荣誉称号。

千万次舌尖与味蕾
的挑剔与挑战，谁的幸
福，谁的痛苦。

生活中的李绍亮也喜欢辛辣食
物，对一些“品酒师能不能吃辛辣食
物”的话题，他说，一些四川籍的品酒
师，不是也很喜欢吃这些食品吗？

问题在于，一旦确定要进入品鉴
调制酒水的工作状态，为了保持舌
面、味蕾及肠胃的敏感度，之前数小
时是不能吃辛辣食物的，这时候，个
人喜好要让位于职业精神。

当天，未到现场的宋河股份董事
长朱文臣以贺信的形式向李绍亮表示
祝贺，他认为：以李绍亮先生为首的宋
河产品研发队伍，不仅使宋河产品固有
的醇厚浓香特点得以发扬，更对宋河白
酒品质与口感进行了更深层次的挖掘，
从而使宋河的风格被专家赞誉为“香得
庄重，甜得大方；绵得亲切，净得脱俗”。

未到现场而以其他形式表示祝贺
的还有孙西玉。李绍亮是继孙西玉之
后获取中国白酒大师称号的第二个河
南人，孙西玉目前任职于河南张弓老酒

酒业有限公司。欣闻李绍亮获此佳绩，
孙西玉对同道表示了衷心的祝福——

“祝贺绍亮取得的成就，这是宋
河人的骄傲，更是整体豫酒的一件幸
事，一件产品的成功与否，受老百姓
喜欢的程度如何，和最一线的技术人
员的奉献息息相关，期待绍亮有更多
的成就，期待宋河因此为契机挑起复
兴豫酒的大梁，期待整个豫酒阵营能
够蓬勃发展”。

孙西玉说，通常一个工程师在调
制酒水时，从早到晚一天要品鉴数十
种甚至上百种酒品酒样，有的需要饮
下，也有的只看舌面的感觉，这样一
天下来，不知不觉中就能喝到许多酒
水，口腔、肠胃受到巨大刺激后近乎
麻木，食不甘味，毫无食欲。

对于李绍亮来说，这是他 30 多
年来工作的常态，他因而很感谢来
自家庭方面的支持，他的夫人是志
同道合的宋河人，这使得夫妻双方
在沟通方面更多一重理解、更少距
离与隔阂。

品酒师，一个舶来
的语汇，或可成为重振
白酒经济的利器。

“品酒师”一词，借鉴于葡萄酒
的评价体系，将原本深奥复杂的感
官体验用一种优雅的方式表现出
来。现在，首席白酒品酒师也成了

我国品酒师职业序列中最重要的组
成部分。

宋河股份总裁王祎杨说，国家推
进中国首席白酒品酒师计划，就是要
提升白酒的文化水平、锤炼白酒文化
在社会文化中所占的地位、强化白酒
满足消费者精神和物质需求的属
性。白酒要回归产品品质，势必要用
产品本身去沟通、链接消费者，所以，
我们对白酒品酒师的要求已经不仅
仅局限在调制美酒这一单一方面，而
是要跟上时代的步伐，要面向市场，
用消费者听得懂的语言去描述白酒，
传播消费者听得懂的白酒文化。“中
国首席白酒品酒师”证书的颁发，也
标志着当前白酒行业深度调整，正从
过去的“营销制胜”，向当前珍视品
质、重视消费者体验理性回归的转
变。

王祎杨指出，一直以来，宋河都
非常重视企业科研团队的建设，这是
宋河强势发展的底牌。如今，宋河拥
有一名享受国务院津贴的国家级白
酒专家、七名国家白酒评委、三名河
南省酿酒大师，国评人数位居全国同
行业前列、省同行业之首。省级白酒
评委多达 17 人，省、市级酿酒技师
100多名。宋河股份非常珍视“中国
首席白酒品酒师”荣誉的获得，希望
通过这次的表彰大会，借助行业协会
和广大媒体的力量，引导河南白酒产
业在社会上树立新面貌、新气象，传
递行业正能量，开启宋河品质的新时
代。

从这个角度说，李绍亮无愧于宋
河的培养，更骄傲的是，他成为了一
个伟大时代孕育的幸运儿。

王见宾 付 霞 屈媛媛

宋河重器 豫酒福祉
——记中国首席白酒品酒师李绍亮

11 月 28 日，李绍亮坐在宋河总
部的会议室前排，面前的舞台赫然显
示“中国首席 河南唯一白酒品酒师
表彰大会”。周遭诉诸视听的是鲜花
和婉转的音乐，是行业协会的领袖、
宋河各个部门的同事以及来自不同
媒体的记者朋友。

约在一个月前的 10月 21日，首
届中国首席白酒品酒师颁证大会在
北京钓鱼台国宾馆举行，通过初审、
公示、考评后，包括宋河股份总工程
师李绍亮在内的46位中国白酒界泰
斗获取中国轻工业联合会颁发的“中
国首席白酒品酒师”证书。李绍亮成
为河南首位，也是唯一一位中国首席
白酒品酒师。数天之后，第二届中国
白酒科技大会优秀科技成果和中国
白酒大师荣誉称号评审结果揭晓，李
绍亮又被评选为中国白酒大师。

在11月28日的表彰大会上，按照
程序进行的前半场中，依次为宋河股
份总裁王祎杨的主题发言，河南省酒
业协会会长熊玉亮的祝辞，秘书长蒋
辉宣读的“河南省酒业功勋奖”决定。

李绍亮平静地坐在那里，直到王
祎杨为他披上“中国首席、河南唯一”
的绶带，站在舞台上，他的面孔才正
面大家——

这是一张在豫东大地中常见的
敦厚的脸孔，现场过热的空气使他两
腮微红，眼睛在灯光下短时间内显得
不自然，然而也仅是一会儿功夫，又
回归了常态。

接受宋河股份总裁王祎杨（右）披挂绶带、赠送鲜花时，李绍亮稍显腼腆


