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本报讯 近日，广汽丰田全新汉
兰达试驾活动在南京举行，试驾途
中，全新换代汉兰达的王者气场让不
少路人注目。据悉，这款车上市仅20
天就已赢得一万辆的订单。

“汉兰达是大中型 SUV 市场的
开启者和引领者，重新定义细分市
场价值标杆，它适合任何人、任何场
合，是现代生活的最佳用车选择。”
广汽丰田执行副总经理李晖表示。
全 新 汉 兰 达 以“Beyond Highlander
超越汉兰达”的理念开发而成，前后
保险杠、车侧腰围各处又穿插圆润
曲面和流畅线条，既兼顾粗犷又不
失都市时尚气息，绝佳展现了“大汉
柔情”的气质。

该车还引入丰田品牌全球首发
的2.0T D-4ST双涡管涡轮增压直喷
发动机。试驾过程中，坐进全新汉兰
达驾驶席，精细做工和温馨配色，极
佳展现了丰田在内饰制造方面的醇
厚功力。行驶中，全新汉兰达发动机
动力输出良好，加速流畅而爽快。据
介绍，全新汉兰达使用的是丰田最新
的 2.0T D-4ST 发动机，包括“双循

环”、“双喷射”和“双涡管”技术，让发
动机动力强大而且非常高效，百公里
综合油耗降低到 8.2L，相比旧款 2.7L
油耗低了17%。

进入高速路，驾驶更显轻松。全
新汉兰达 2.0T四驱标配了多项新科

技。打开 ACC 主动巡航系统，自动
加速或者减速，始终保持我设定的距
离。偶尔变道过程中，能感到全新汉
兰达车身倾斜并不大，姿态平稳且忠
于方向指引，显示出悬挂极高的韧
性。 （李汪洋）

本报讯 4月 25日，长安福特福
睿斯趣味试驾在郑州黄河湿地试驾
中心炫动开启。本次试驾会颠覆传
统试驾形式，以“超级玛丽“为主题
的场地布置和趣味闯关游戏让到场
嘉宾眼前一亮。通过试驾，不仅回
味了童年伙伴“马里奥”带来的欢
乐，还感受到福睿斯舒适的乘坐空
间和卓越的操控性能。

现场参与试驾的嘉宾通过空间
大挑战、密室逃脱、趣味蘑菇桩、点

球大战等趣味项目，亲身体验了福
睿斯带来的幸福车生活，现场订车
的嘉宾还获赠了全额购置税及精美
礼品。

据介绍，福睿斯作为家轿新典
范，设计之初就从中国消费者对

“家”的共鸣出发，实现了外观与功
能的融和。凭借时尚的外观、舒适
的乘坐空间、一流的整车品质、出色
燃油经济性和可靠的安全性能五大
优势，全方位满足中国消费者最关

注的家庭用车五大标准。同时，福
特福睿斯作为福特全球车的重要一
员，承袭福特全球车最核心的品质、
安全、绿色、智能四大品牌支柱，满
足消费者的共性需求。 福特福睿
斯外观时尚，整车轴距达到 2687毫
米，营造出大气、协调的修长车身。

此外，福睿斯搭载高效节能的
动力系统，1.5升Ti-VCT发动机让
其拥有同级领先的燃油经济性，倡
导绿色消费观。 （李汪洋）

夏季如何保养车漆

阳光烂漫，草长莺飞，驾驶爱车出行，甚是惬意。
不过，阳光下的纵情驰骋对车辆“皮肤”来说，可能是一
种伤害。车漆含有有机成分，经过风吹日晒、雨雪冰
霜，车漆就容易失去原先的光泽。“这个时候，就应该给
车漆进行修护、保养。”吉利汽车河南华星店售后服务
部技术总监胡辉提醒车主，“平时也要经常保养车漆，
才能保证车身光鲜亮丽。”

1.打蜡

条件：当用手触摸车身时能感受到不光滑，或者发
现车身颜色暗淡时就应该对车身进行打蜡处理。

缺点：耐久性不够。一般来说，车主需要在一个月
内进行三四次打蜡。另外，车身的蜡层难以叠加，蜡的
厚度受到限制。

提示：雨季应该选用大泼水量的汽车蜡，以避免雨
水在车身积聚，造成漆面氧化。此外，在夏天和秋天来
临时，最好选用防紫外线和抗高温的汽车蜡防氧化。

2.抛光

条件：如果说打蜡是汽车的日常护理的话，抛光就
是“大动作”了，抛光针对的是未见漆底的刮花、车身哑
色、漆面有明显凹凸感等比较严重的情况。

缺点：抛光后需要再上蜡。
提示：车主应该注重平时的漆面护理，不要等到出

了大问题才进行维护。

3.封釉

条件：釉可以把漆面和空气隔绝，具有隔紫外线、
防氧化、抵御高温和酸雨的功能。釉的保用时间较长，
做一次可以维持8~12个月。

缺点：对漆面深层损伤较大。由于釉的侵蚀性，经
过封釉处理后的汽车，不能改为打蜡或者其他方式进
行漆面养护，只能继续进行封釉处理。

提示：经过封釉处理之后的漆面，如果再上漆的
话，就会出现“走珠”（脱漆）的现象。

4.镀膜

条件：要确保车身漆面光滑干净。镀膜与打蜡具
有同样的效果，可以实现多层膜叠加，以增加漆面的硬
度和耐久性，形成抗酸、碱、耐磨损、抗紫外线、耐腐蚀
的综合防护层，正常情况下一层膜可以维持一个月。

缺点：由于全部采用进口材料，技术复杂，因此费
用相当昂贵，一次全车镀膜大概需要上千元。此外，镀
膜的光亮度不如封釉。

提示：镀膜是目前最好的漆面护理工艺。

河南吉福
举办全新锐界上市品鉴会

本报讯 日前，河南吉福隆重举行全新锐界上市
品鉴会。诸多新老客户及主流汽车媒体到场，共同开
启全新锐界新航线。

作为“全方位领先的7座SUV”，全新福特锐界凭
借同级最优的空间表现、同级最强的动力组合、众多
越级智能配置、卓越的整车品质和安全性能，打造出
宜商、宜旅、宜私、宜家的全能品质，完美满足了消费
者在商务、家庭等多种情境下的用车需求。

锐界是长安福特在翼虎、翼搏之后，推出的第三
款 SUV车型，其定位是一款中型 SUV，尺寸也要比老
款进口版锐界更大。前进气格栅采用全新的六边形
设计，既霸气又精致，根据配置不同，提供两种风格的
前进气格栅可选择。该车拥有强大的动力组合。首
次引入长安福特车型的 2.7 升 EcoBoost GTDi V6 发
动机，采用双涡轮增压技术，具有同级最强动力，百公
里加速时间仅 7.5 秒。全新升级的 2.0 升 EcoBoost
GTDi发动机的动力表现同样出色，最大输出功率达
180千瓦，最大扭矩 350牛·米，引入的双涡流涡轮增
压技术和 S/S自动启停系统的应用，实现了强劲动力
与高效节能的完美平衡。 （李汪洋）

凯翼C3R郑州上市

本报讯 日前，凯翼汽车第一款A0两厢家轿凯翼
C3R正式在郑州郑德利凯翼 4S店上市，本次上市的
车型为凯翼C3R MT，排量为 1.5L，致力打造年轻人
喜爱实用兼顾时尚的车型。

作为国内汽车市场新生力量，凯翼汽车于2014年
1月正式成立，去年8月，凯翼汽车推出首款产品——
凯翼C3。短短数月，凯翼汽车再次带来新惊喜——
第二款产品凯翼C3R。此次新车上市发布会紧紧围
绕“智惠”主题，“惠”主要体现在价格上，凯翼C3R官
方指导价分为三个版本，蓝钻版 45800 元、黄钻版
48800元、金钻版 51800元，延续了凯翼一贯亲民的价
格策略。“智”主要体现在外观、内饰、动力、安全等整
车品质上，凯翼C3R将更科学更智能的设计和配置
融入车型之中，形成了灵动外观、超大空间、澎湃动
力、越级配置、五星安全、适意驾控六大优势。

凯翼汽车相关负责人介绍，凯翼 C3R 整车储物
空间多达24处，为车内空间提供了最大化的可能。无
论仪表台，还是门内饰板，在手起手落的所有地方总
能找到方便的储物空间。凯翼C3R在后备箱空间拓
展上采用了后排座椅靠背 4/6放倒功能，让行李箱容
积最大能扩至 1115升，空间设计灵活合理，载人装物
面面俱到。 （李汪洋）

启乘发布高品质二手车
检测认证标准

本报讯 4月 28日，以“启乘品质，彰显典范力量”
为主题的高品质二手车检测认证标准媒体发布会，在
启乘名车广场举行。

此次发布的二手车检测认证标准是启乘名车广
场成立以来不断完善的二手车检测程序，主要分为源
头保证，精选品质名车；严苛检测，构建品质基础；专
业整备，还原卓越品质；竣工验收，成就完美品质；金
牌质保，畅享无忧生活，共5项精准检测流程，让消费
者在购买二手车时更为放心。

据介绍，只有 4年以下车龄且行驶里程不超过 8
万公里，车况良好，无结构性损伤，非事故车、泡水车、
火烧车、营运车，具有完备证件和合法手续的车辆，才
能进入启乘检测认证系统。接下来，还要对车辆进行
质检和 365 项全方位检测的车辆，才能进入整备环
节。整备完成的车辆，并不能马上进入展厅销售，因
为它还必须经过启乘质检部第三重检测——竣工验
收。专业质检员会针对365项检测过程中查出问题的
重点部位进行逐个排查。发现问题的，将被退回车间
重新整备，只有通过竣工验收的车辆，才能够进入展
厅销售。 （郭超飞）

福特福睿斯趣味试驾炫动而来

全新汉兰达试驾活动落幕

5月22日
郑州日报名车汇展

清爽来袭
激情夏日，怎能少了极速驰骋的车型？5 月 22

日，郑州日报汽车工作室将全方位展示多款高性能
车型，为你打造一场品牌名车带来的激情盛宴。

本次名车汇展旨在清晰展示品质车型魅力、丰
富群众夏日生活，为广大经销商和消费者搭建一
个面对面沟通交流的平台。届时，颜值爆表、性能
非凡的优质车型将齐聚名车汇展现场，拥有动感
外观、清爽内饰、充沛动力的魅力香车将扑面而
来，让这个夏日倍加精彩。目前，已有郑州多家
汽车品牌申请参与本次车展活动，并承诺为现
场消费者准备超值优惠，让消费者“惠”享名
车，对于需要购车的消费者而言，是不容错过
的购车好时机。

车车商让利商让利
“五一”车市“五一”车市人气高人气高

本报记者 苏立萌

今年“五一”前后，上市新
车接连不断，如已经上市或即
将上市的车型有东风本田新
款CR-V、纳智捷全新纳5、福
特新翼博、锐界、广汽传祺
GS4 等，无论是改款新车，还
是全新车型，款款时尚，非常
抢眼，其中不乏热销车型的升
级版本，一些消费者为一睹新
车风采，已迫不及待地赶往汽
车4S店。

“在看车时，比较关注新
车型。”在广汽丰田郑州富达
店咨询车型的韩先生告诉记
者，“即使自己已经敲定心仪
车型，但还是喜欢看看新车
型，并进行对比。”

关注新车的消费者不在
少数，一位 4S 店销售人员表
示，消费者通常喜欢对新款
车、老款车的性能、配置进行
比对，然后在进行选择。

在经销商看来，新车的上
市不仅为消费者提供了丰富
选择，也能够提升品牌人气。

“每逢新车上市，都能为店里
集聚一部分人气。同时，也可
以完善品牌的产品线，为市场
充入新鲜血液。”宝马郑州宝
莲祥店销售经理李默然说，

“五一”假期期间，是推出新车
的好时机，车市人流量正值高
峰，新车展出能为店里争取更
多的潜在客户。

节日期间，经销商推出的
各式各样的优惠活动，向来是
备受关注的。“随着汽车市场的
发展，节日购车礼遇、降价优惠
已成车市常态。”北京现代河南
金阳光店展厅经理陈雅青说，
为了迎接“五一”假期，让消费
者满意而归，赢得更多销量，许
多经销商都准备有节日专属促
销活动。

记者走访多家汽车4S店发
现，有 60%的经销商制订有“五
一”促销政策，且促销政策直奔
底价。河南天泽新能源比亚迪
旗舰店以回馈新老客户为由头
特别展开“‘五一’特供，疯狂直
降”主题活动，特供车价格堪比
车展现场价，优惠力度远超平
常，并将持续到 5 月 7 日。此
外，北京现代河南金阳光店、东
风风行河南伟业店、广汽传祺
郑州永丰店等也针对“五一”推
出了各种特惠活动，现金直降、
进店送礼、购车礼遇等节日特
享活动比比皆是。

“尽管 4 月份推出的车展、
活动等，分流了一部分购买力，
但‘五一’期间大家纷纷‘放价’，
依然搅热了车市。”比亚迪河南
南光店市场经理翟向辉表示，

“我们店‘五一’期间虽然没有
推出相应的活动，但在车市高
人气的影响下，一天销量也能
接近20台。”

一般而言，在新车和优
惠的双重诱惑下，消费者的
购车欲望会喷涌而出，但今
年“五一”期间市场表现却并
不突出。“按照往年走势来
看，‘五一’期间会迎来购车
小高峰。”李默然告诉记者，

“ 单看店内人气，前来看车
人数暴增，一片火热景象。
但订车人数却与四月相差不
大。只能说消费者购车观念
愈加理性。

“四月份销量一路攀升，
消费者购买力得到释放，这也
是‘五一’销量并未迎来大增
长的直接原因。”一些并未推
出“五一”节日优惠活动的经
销商分析。

“ 看 中 新 车 ，但 对 新 车
整体性能并不了解，因此，
打算再观察一段时间，在觉
得合适的时候入手。”在采
访中，有持币待购的消费者
表示。

记者了解到，“五一”期
间，大多经销商的日平均销量
在 10 台左右，比四月有所增
长，但整体而言，销量趋于平
淡，告别了往年的购车高潮。
对此，有行业专业认为，“这表
明郑州消费者消费观念日趋
成熟，购买力将逐步分散到日
常消费者中，对节日消费的偏
重将逐渐降低。”
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受“五一”假期影响，

郑州车市日渐升温，多数

经销商在优惠政策方面动

作频繁，更有部分品牌推

出新车前来助威，车市人

气持续走旺。


