
郑州板材装饰大市场
600余商家入驻华商汇

本报讯（记者 田晓玉）6月 7日，郑州板
材装饰大市场车水马龙、人声鼎沸，一辆辆
满载货物的物流车队整装待发，鲜艳的条幅
上清晰地写着：热烈祝贺郑州板材装饰大市
场顺利迁入华商汇。郑州板材装饰大市场
600余商户整体迁入华商汇的工作就此正式
启动。

据悉，自郑州批发市场外迁工作启动以
来，众多市场外迁承接地纷纷涌现，而华商
汇正是这其中的佼佼者。郑州板材装饰大
市场顺应市场外迁的趋势，响应政府号召，
6 月 7 日起 600 余商家陆续入住华商汇，每
天将有 60 余车次往返于圃田和华商汇之
间，未来，这些商户将在中部首席家装建材
市场——华商汇开启新的财富传奇。

华商汇一期的 25万平方米仓储物流园
区已全面投入使用，智能化仓储服务地，先
行经营，100%满铺商户入驻，有效控制成本，
确保商户利益。目前，泰浦物流、黑豹物流、
东捷物流、腾达物流、鸿泰物流等大仓储物
流企业加盟华商汇，构建中原大物流体系。

业内人士指出，2015年郑州市区专业市
场将完成全部的拆迁工作，在此契机下，投
资具有规模效应的专业市场商铺正当其时。

作为政府指定的市场外迁承接地，华商
汇精选财富伙伴，已顺利完成了与多个市场
的对接，中原陶瓷城、圃田板材市场等多个
专业建材家居市场已强势入驻。更有百万
大品牌、一线建材家居商家的汇聚。同时，
华商汇自持 50%的商业运营，为投资者保驾
护航。

华商汇跟随商业大时代发展潮流，充分
运用新型商业模式，制定完整的运营平台，
倾力打造6大运营平台：创意设计平台、全球
快运平台、移动平台、展销聚买平台、产权交
易平台、资本孵化平台。

业内人士分析，华商汇仓储先行的经营
模式，商家的满铺入驻，百亿资金的汇聚，为
其构筑财富之城打下了坚实的根基，未来，
随着越来越多专业市场的整体迁入，华商汇
将成为中部家装建材市场真正的财富之巅。

本报讯（记者 杨秀娜）唤醒生活之
美，为爱倾力而撑。6月 6日，国民男神
吴秀波、人气偶像张俪、湖南卫视女主
持沈梦辰及毅光年组合等明星空降郑
州思念果岭，为“中部大观 2015平板支
撑明星挑战赛”加油助阵。活动主办方
中部大观地产和中国第一传媒时尚集
团高层，亲临思念果岭，与千余位参赛
选手、40 多家知名媒体共襄运动盛事。
上至 70岁的撑霸大叔，下至 6岁的小小
撑王，现场高手云集、气氛紧张，以千人
的超大规模引爆空前赛事。

经过严格分组和暖场休息，下午 3
时30分，“2015平板支撑明星挑战赛”正

式进入红毯环节。中部大观地产副总
裁孙剑与主持人沈梦辰、时尚集团总经
理余辉与人气女星张俪，分别携手同走
红毯。随后，在中部大观地产常务副总
裁刘雪梅红毯亮相之后，国民男神吴秀
波以一身运动休闲装扮压轴亮相，性感
胡须配以标志性的表情，一贯雅痞风格
聚焦全场目光，引发现场粉丝和媒体疯
狂追捧。

刘雪梅与余辉分别致辞。刘雪梅
女士在致辞中提到，中部大观地产成立
12年来，秉承“唤醒生活之美”的理念，
不断扩展运营领域，从地产到高尔夫、
温泉酒店，从商业地产到艺术中心，致

力成为“中国美学生活方式的倡导引领
者”，打造“美学地产”，形成独特的品牌
价值。中部大观地产对生活、时尚、健
康的专注与执着，赢得了现场热烈的掌
声。

吴秀波登台与现场赛手亲密互动，
分享了自己的健康秘诀：“热爱生活的
最大要义是热爱生命，尊重生命。我认
为保持健康、活力的身心，就是对生命、
对生活最大的热爱。”

下午 4点 30分，比赛正式开始。吴
秀波亲身示范平板撑标准动作，宣布平
板支撑挑战赛计时开始。时间一分一
秒地过去，汗珠开始从选手们的额头上
渗出来，几分钟后，一些人体力不支，身
体开始颤抖。吴秀波及时为选手打气

“小伙子，加油，你能行！”赛场中，毅光
年组合也为选手送来激情演出，为选手
加油助威。

截止到22时47分，历经6个多小时
的对抗支撑，来自南京的60岁老人韩新
华以6时21分10秒的优异成绩，战败千
人，赢得本次挑战赛的冠军。70岁老人
林智崇和麦斯龙以 6时 18分 12秒、5时
21分 57秒的好成绩分别摘得亚军和季
军。三人均突破七天前刚刚刷新的世
界纪录。

中部大观地产与时尚集团多次合
作，已成功举办多次时尚公益行动，并
力邀社会各界明星大咖共同参与，引领
全民时尚风潮。平板支撑明星挑战赛
是中部大观地产继“2014年芭莎艺术校
园行”之后再度与时尚传媒集团牵手跨
界，将风靡全球的平板支撑健康运动与
时尚结合，为爱撑起健康、为爱撑起梦
想，让平板支撑席卷这座城市。

吴秀波亲临助阵

“中部大观2015平板支撑明星挑战赛”落幕

深耕郑州 高端引领
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本报讯（记者 杨秀娜）继“首付 3万，三年
免息”优惠政策旋风席卷郑州楼市之后，6 月
初，五重“盛惠”已来袭，即将带给郑州房地产
市场一波又一波的强劲冲击波。这是悦府·海
棠今年开春首推的解放刚需政策的第二季，接
连不断的重磅惊喜将会陆续登陆，带来较以往
更强劲的抢购风暴。

今年 3月底，悦府海棠“首付 3万，三年免
息”的优惠政策，旨在让广大购房者付得起首
付、供得起房贷、买得起好房，让每一个普通购
房者轻松实现购房梦。一时间掀起郑州楼市
解放刚需的热潮，让成百上千个家庭的购房梦
提前、提速实现。3月 29日，悦府·海棠开盘当
日，成功升级会员300余组，再现今年春季楼市
难得的连夜排队景象。至4月底，累计劲销400
余套，５月份，单月销售 170套，创造郑州新郑
龙湖区域的销售纪录。

日前，应广大购房者的强烈渴盼，悦府·海
棠“解放刚需第二季”再度出击，重磅推出“五
重‘盛惠’”，将再次点燃刚需购房热情。第一
重为首付3万送3万元房款优惠，再送价值3万
元全套家庭组合品牌家电，包括海信大 2匹空

调柜机 1台，小天鹅 6.5kg洗衣机 1台，海信 42
寸液晶电视1台、新飞50升电热水器1台、美的
三开门冰箱1台、樱花抽油烟机1台；第二重即
为 6月 18日开盘当天，两套精品房源 5折购房
现场秒杀；第三重，零首付买车位，其中负一层
车位，总价 8.5万/个，交房时返还 2万，实际车
位价格 6.5万，远远低于该区域同类项目的车
位售价；负二层车位，总价 7.5万/个，至交房时
返还1.5万，实际车位价格6万；第四重，新老客
户成功介绍亲友投资或购买车位将获得 1000
元/个的奖励，以微信红包兑现，最高奖励不封
顶；第五重，悦府·海棠所有成交业主均可到售
楼部领取高档空调扇一台，价值共50万的1600
台空调扇回馈老业主。

八达威商业集团营销中心杨诚表示，“上
半年‘首付 3万，3年免息’的无忧购房计划受
到客户的一致好评，前 5个月持续热销，悦府·
海棠取得了“南龙湖销冠”的美誉。此次推出
的第二季“解放刚需”优惠购房政策主要是为
了回馈新老客户的大力支持，同时也是为那些
未赶上第一季购房优惠的刚需客户开通的“第
二班快车”。

悦玛特
签约进驻鑫苑·二七鑫中心

本报讯（记者 杨秀娜）6月 6日，鑫苑·二七鑫
中心悦玛特进驻暨商家联盟签约仪式举行，数百组
客户齐聚一堂，共同见证这精彩一幕。

上午10时，伴随着一曲舞蹈的精彩开场，活动
正式开始。鑫苑（中国）河南区域公司副总经理冯
楠首先上台致辞，对鑫苑·二七鑫中心支持与厚爱
的客户表示热烈感谢，希望鑫苑·二七鑫中心与悦
玛特互惠共赢，共创繁荣财富未来。

随后，老凤祥、真功夫、仲记酒楼等品牌商家纷
纷登场，商家代表与鑫苑领导一起上台，启动水晶
球，将现场氛围推向高潮。作为全球首家嘉年华主
题超市，悦玛特此次进驻将带来全新的商业体验模
式；200平方米免费儿童乐园、主食厨房提供丰富
美味的各类加工食品、全品类的超市商品，满足生
活与购物全部需求；同时，悦玛特通过免费WiFi、
电子价签、自助结账等方式打造智能化云超市，用
前沿科技为消费者带来更便利的购物新体验。

盛会现场，精英聚首、狂欢拉斯维加斯趣味互
动游戏、抽奖环节惊喜连连、大魔术师专场表演给
力助兴，欢动全场，劲爆空前。

作为 1号楼大商业的黄金钻铺背靠着悦玛特
超市，伴随着悦玛特超市正式进驻以及品牌商家
的签约，悦玛特超市汇聚超强人气，品牌商家丰富
多元业态，黄金钻铺价值势必凸显，财富前景无可
限量。

鑫苑工作人员表示，日后鑫苑·二七鑫中心还
将继续努力，引进更多品牌商家，为业主创造更好
的创富平台。

EIC东润城
举行未来生活方式展

本报讯（记者 田晓玉）6月 7日，EIC东润城举
行未来生活方式展，现场展出了3D打印机、未来生
活馆、虚拟试衣间、谷歌眼镜、无人机等科技产品，
引得四方来客齐聚EIC东润城。现场嘉宾与时尚
产品亲密接触，连连称赞科技发展日新月异。当天
新东润地产与日本数码时装有限公司正式签约，致
力于共同改造郑州未来时尚商业圈。据悉此次展
示将持续到6月13日。

EIC东润城负责人表示：打造样板人居，体味
互联生活，一定要科技先行。为此EIC东润城以未
来互联生活平台，推出“自主房价、自选服务、自定
教育、自由空间”四大自选方案，借助地标互联、世
界互联、城市互联、人人互联等四大互联，打造中原
首个地标互联城市。

对于何为四大自选、四大互联，EIC东润城负
责人给出以下解释。一直以来都是开发商定价，客
户无法知道定价逻辑，市场机制虚实难测，EIC东
润城首推预定价系统，将定价权真正还给客户。客
户无法获知置业顾问的详细背景，包括接待态度、
客户口碑等，能否遇到合适自己的置业顾问，全凭
运气，在EIC东润城的置业顾问评价体系中，每一
位客户可看到每一个置业顾问的数据记录。客户
有权提出共同的教育需求，如绘画、舞蹈甚至高雅
的交响乐，只要社区居民具有同类需求，EIC东润
城就全力引入所需教育资源，打造一个真正的全时
全龄教育社区。EIC东润城即将推出未来生活方
式空间作品，集合郑州年轻人的海量数据与居住需
求订单，在同一个空间中，定制出符合年轻人创
客＋社交＋娱乐＋休息等多维度场景，纵享超越单
一空间的超级场景体验。

据悉，EIC东润城将30万平方米商业集群、5A
商务中心、五星级酒店、复合住区、meebo野孩子主
题公园等多重地标互联叠加，激活 1+1>2的土地
潜能。引入全球先进互联住区规划理念，以及全球
顶级品牌、高标准服务，与世界并轨，第一时间享受
同步世界的极致体验。居于郑汴城市群黄金三角
核心，密集公路网联动周边多城，以城市互联创造
及时价值。构建人文社区氛围，利用时光长廊、公
园广场、移动社区互联终端等方式，搭建更为顺畅
和谐的生活互联平台。

DTZ戴德梁行
举行城镇化专题报告研讨会

本报讯（记者 田晓玉）6月3日，DTZ戴德梁行
在 JW万豪酒店举行“造城路上：城镇化专题报告
全国首发研讨会”，首度就新型城镇化发表系统性
的专题分析报告，指出新型城镇化成功落地的关
键，并提出“新城开发模型”、“产城引进平台”模
式，以及借鉴新加坡裕廊镇的成功管理模式，减低
在开发新城陷入“空城”、“睡城”困境的同时，亦提
升新城迈向成功发展的坦途。

DTZ戴德梁行香港区董事总经理暨大中华区
策略发展顾问部主管陶汝鸿指出：一个成功的新城
应具有完善的产业结构，良好的居住环境，健全的
配套设施，便利的交通及有效的园区管理。但是，
没有一个成功的新区建设可以完全照搬模型，所以
在建设初期应找到具有广阔的国际视野及深厚项
目经验的专业策划团队来把控运营。

DTZ戴德梁行中国区物业及设施管理部董事
张启威认为：“裕廊模式”的精髓，在于通过各种硬
件与软件的精心设计、运营管理与服务，融入了更
多对个体的情感关怀，让物理空间变成人们“联结、
互动、影响”的平台，形成归属感，这样城镇化才能
步入快速发展的轨道。

未来中国的城镇化会更加强调产业驱动和政
府的系统化管理推进。DTZ戴德梁行亚太区董事
局主席暨大中华区行政总裁张国正称：“期望通过
此专题报告，提供一些新视角、新思维和操作经验，
为新城建设有效地避开睡眠魔咒的雷区、展开排雷
行动，使新区建设加速度。”

本报讯（记者 杨秀娜）6月6日，位于大运河都市
区的亚星·金运外滩营销中心在万众期待中揭开华美
面纱，运河上的外滩时代，至此开启。当天，近 600社
会各界精英共聚一堂，欢乐聚首，在精彩纷呈的“外滩
之夜”，共同度过了一段难忘的美好时光。

晚上 6 时，各界来宾悉数到场，精英人士盛装出
席。亚星集团总裁高峰，亚星营销中心总经理段炤
利，亚星金运外滩营销总监吴俊，纷纷化身“亚星之
星”，引领外滩上的时尚风潮，将亚星·金运外滩销售
中心装点得星光熠熠。

盛典于晚上7点30分正式开始。高峰首先致辞，
介绍了亚星 22 年的发展历程。段炤利表达了打造

“800万平方米四盘联动的宏伟运河区”的美丽构想，
并表示：运河区将以金运外滩为标杆，唱响未来大运
河都市区的发展前景，让在座嘉宾对项目充满期待。
吴俊以富有诗情画意的“春有百花秋有月”为引语，从
亚星金运外滩品牌使命、资源、地段、产品全面剖析，
演绎项目承载的生活理想。

亚星·金运外滩携手维多利亚的秘密，时尚之风
席卷全城。活动现场，身材高挑、颜值爆表的国际名
模，带来如梦如幻的“维秘”内衣秀、曼妙多姿的爱马
仕丝巾秀，全场气氛顿时爆棚，让更多人对郑州的“维
多利亚港”充满憧憬和期待。

晚会现场，花与美人交相辉映、音乐与美酒相得
益彰；小提琴与萨克斯穿越时空带来经典音符，当日
的金运外滩，成为郑州最浪漫的所在。扣人心弦的风
尚大奖评比、现场微信微信摇一摇抽奖，把全场活动
推向高潮。由维多利亚的秘密提供的国际限量版大
奖，引得全场时尚男女竞折腰。

亚星·金运外滩，作为亚星集团 22年厚积薄发的
新品，凝聚着郑州人的运河梦、外滩梦、生活梦。

盛典活动在璀璨烟花中完美落幕，亚星·金运外
滩也正式进入郑州人的视野。项目位于嵩山路运河
北岸第一排，享有2000米一线水景、双河双公园、一环
两纵三横交通、一站式旗舰商业、全阶梯精英教育等
等，给郑州人民的运河人居带来无限可能。

五折购房不是梦五折购房不是梦
悦府悦府··海棠送惊喜海棠送惊喜

亚星·金运外滩营销中心盛装开放

八达威商业集团营销中心杨诚（左一）现场推介

吴秀波（后排右二）为挑战选手助威


