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市场
淡季到来 销量走缓

每年 6 月~8 月份都是车市的传统销售
淡季，在这期间，大多数品牌经销商销量进
入低迷期，从 6月份单日销量来看，“销量同
期相比下滑了40%左右。”东风悦达起亚河南
新裕隆店市场经理高超说。

“这也是淡季市场常态。”一家北京现代
4S店负责人表示，“在此期间，各家经销商的
销售情况都不会太乐观，一些经销商还会陷
入负增长的状态，成交量并不理想。”

据了解，在 5月份车市销量就显现出走
缓趋势。5月，乘用车共销售160.93万辆，环
比下降3.57%，同比增长1.20%。在乘用车细
分品种中，与上月相比，四大类品种销量均
呈一定下降，多功能乘用车MPV销售 14.05
万辆，降幅明显；与上年同期相比，轿车销售
也继续下降，不过 SUV市场则增长依旧，只
是增速减缓。记者走访发现，不管是销量排
名靠前的合资品牌，还是拥有良好口碑的自

主品牌，均有 SUV“撑场”，“去年以来，就有
自主品牌凭借SUV车型攻下大片市场，在市
场寒意来袭的情况下，都期待通过SUV来降
低淡季影响，减少库存压力。”有专业人士分
析，但经销商深知，只靠车型来应对淡季市
场是远远不够的，正因如此，各种营销活动
也集中登场。

商家
让利促销 力促交易

在 4月份，已经嗅到市场寒冷气息的汽
车品牌就开始官方降价，一汽-大众、北京现
代、长安福特、东风标致等品牌都针对部分
车型价格进行调整。随着淡季到来以及下
半年竞争已然开始，经销商迅速加入降价促
销行列，通过让利吸引消费者，达成交易。

“店里现在是接二连三地推出多重优惠
活动，涵盖店内所有车型。”一汽-大众郑州
东佳店负责人告诉记者，“价格直降是现在
的主要活动，促销效果也很明显，店内本月

销量同期相比并未出现明显滑落。”
宝马、路虎、吉利等经销商店也是大打

“促销”牌，现金直降、赠送车险、置换有礼、
购车送礼品等各种让利活动层出不穷，“淡
季店内人气走低，销量直接受到影响。”宝马
郑州宝莲祥店销售经理李默然说，而通过相
应的优惠活动，在人气较弱的情况下可以提
升成交率。

此外，很多经销商还推出厂家直销、大
型团购特卖等大力度让利营销活动，更有经
销商为让消费者亲身了解车型品质，推出试
驾、自驾游等体验式营销打动消费者。

市民
价格划算 购车良机

“我们希望通过这些活动更好地回馈消
费者，保持销量，顺利度过淡季。”一汽-大众
郑州东佳店负责人表示，“目前，郑州车市‘价
格战’正酣，很多车型价格已经给出最大让
利，对于消费者来说，现在买车很划算。”

据 了 解 ，在 吉 利 河 南 华 星 店 ，吉 利
GX7 狂降 12000 元。值得一提的是，东风
悦达起亚车型价格更是让人心动不已。

“目前店内车型已经降至今年最低价，热
销车型智跑优惠力度达到 3 万元。”东风
悦达起亚河南新裕隆店销售经理石晓乐
说，“K2、K3 等也推出了高达万元的优惠
活动，此外，店内还为前来购车的消费者
提供了精美礼品。”

除了价格上的优惠，有的车型还送保
养、送车险，更有一些汽车 4S店还推出特价
车，持币观望的消费者可以下手购车了。“前
段时间就打算选购一辆车，可是一直没有时
间。前几天听朋友说近期 4S店优惠很多就
来看看。”在宝马郑州宝莲祥店看车的市民
韩先生告诉记者，“价格还是挺划算的，值得
入手。”

“一般而言，9月底销量将陆续回归，在9
月之前，经销商的‘价格战’可能将继续存
在，观望已久的消费者可以在此期间把握机
会，优惠购车。”有专业人士提醒。

这样用车最毁车

同时买的汽车，为啥人家的车显得更年轻气派？
殊不知，汽车的状态和寿命与车主的使用习惯、使用方
法息息相关，要保证你的汽车更健康、更长寿，就必须
避开以下几种毁车、损车行为。

把车停在不平整路面

有些车主一时找不到车位或者为了省停车费，经常
会把车子停在一些马路牙子、坡道等位置。长此以往，
车辆长期处于不平衡状态会导致四轮落差过大，对车架
造成扭曲，严重的程度甚至会影响到正常开关车门。

停车后车轮不回正

有很多新手对于停车入位操作不熟练，尤其对侧
方停车难以驾驭。好不容易勉强停入位后就匆忙离
车，并没有养成车身调直、车轮回正的习惯。如果长期
在不回正车轮的情况下长时间停放，极易导致方向机
拉杆及防尘套损害，从而影响转向系统的正常工作。

单侧碾压减速带

现在许多小区和停车场入口都会设置减速带。很
多车主在通过这样的减速带时，喜欢只用一侧的轮子
轧过去，认为这样冲击小，对车子损害小。但实际情况
却恰恰相反，由于长期受力不均匀，单侧碾压减速带的
习惯很容易伤害悬架系统并影响车轮定位角。

过度热车

原地怠速热车不仅效果有限，还浪费汽油和时
间。正确的做法应当是原地热车 30秒左右后，立即上
路行驶。但由于此时引擎及驱动系统都尚未达到正常
的工作温度，仍需将转速控制在约 2000转/分钟之内，
待水温达到正常后方可高转速运行。

油箱见底后才加油

有的车主平时很少去注意油箱刻度，直到油箱警
示灯亮起后再行驶一段距离才去加油。经常出现这样
的情况，车辆的油泵寿命可能会大大降低。电喷汽车
的燃油泵都是依靠燃油自身进行冷却，如果油位过低，
极有可能出现油泵过热甚至烧毁的情况。因此车主应
当在油表显示最后四分之一刻度前为车辆补充燃油，
保障油泵得到充分冷却，从而延长其使用寿命。
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本报记者 苏立萌

近期，郑州汽车市场受传统淡季的影响更为明显，七月份以来，多家经销商销售量呈
下滑态势，不仅轿车销量继续下探，一直火热的SUV和MPV的增速也明显放缓。

面对郑州车市整体走缓的现状，经销商并未坐等市场回暖，而是想方设法扭转下滑局
面，各种噱头的降价活动、形式多样的体验式营销纷纷出场拯救淡季车市，对消费者来说，
可谓是购车良机。


