
中原车市AUTO
领航高端 精准服务

2015年7月21日 星期二
统筹 李 莉 责编 李汪洋
编辑何晶晶 校对 刘明辉
电话 56568197

7 月 18 日，中国汽车飘移锦标赛郑
州壹号港驱官方培训基地新闻发布会在
郑州召开。该培训基地将在7月24日正
式展开培训课程，并由中国汽车运动联
合会认证的知名飘移教官、台湾知名车
手张盛钧亲自授课。

中国汽车飘移锦标赛（简称 CDC）
是经国家体育总局和中国汽车运动联合
会批准并列入年度全国体育竞赛计划及
中汽联赛历的正规比赛，以增进体育汽
车文化、体育经济交流为配套，构建科学
合理的赛事结构和赛事阶梯，并启动和
实施了一系列飘移运动人才培养计划。

发布会上，中国汽车飘移锦标赛首

席执行官谭孝露说:“华中地区是一个非
常重要的区域，CDC 河南分委会的设
立，是‘分赛区’管理战略的又一个里程
碑，将有助于扩大 CDC 在该地区的规
模、促进合作伙伴之间更紧密的协作、构
筑健康的汽车飘移运动文化。”

CDC官方培训基地正式落户郑州，
意味着赛事组委会将对郑州培训基地
的师资水平和硬件设施进行严格把关，
保证汽车飘移运动爱好者学到更多的
专业知识和实际操作经验，为河南赛区
培养越来越多的职业飘移车手，为中国
汽车飘移运动职业化、国际化的发展贡
献力量。

7 月 16 日，多位河南汽车媒体
记者乘机抵达上海，对中国最大
的二手车企业——车王认证二手
车超市进行探访。车王认证二手车
超市从店面规模到展示的车型，无
不展现出车王认证二手车超市的高
端、大气。

展厅中的车型品牌多样，款型
众多，各种颜色、款式的甲壳虫整齐
的陈列着，酷炫超跑、豪华轿车虽静
放厅中，但是其释放出的动感气息，
却已让人血脉喷张。据了解，车王
目前在全国范围已拥有 18家店，提
供数千台车，是国内最大的二手车

连锁经营企业。车王浦东店给大家
留下了深刻的印象，而车王的服务
体系和先进的经营模式更让大家惊
叹不已。其售前检测认证以及诸多
的售后服务，对事故车、泡水车、调
表车的“0”容忍，保证车辆品质。

接下来探访的第二站是车王总
部——车王江桥店，在这里，记者对
车王CEO李海超进行专访，进一步
了解了车王。“车王秉承提供高品
质、价格公平的二手车产品，并配套
令人惊喜的服务体验的经营理念，
力争为客户提供更多放心、更多选
择的贴心服务。”李海超表示。

荣威950 1.8T上市

日前，上汽荣威旗舰车型荣威
950 1.8T 在郑州二七万达荣耀上
市，本次上市共推出 3款配置车型，
预售价 17.97 万起。新车在外观设
计、动力总成方面较现款车型均有
所更新，产品竞争力得到进一步提
升。

新荣威 950装备的 1.8T涡轮增
压直喷发动机与上汽的 2.0T 涡轮
增压直喷发动机同属于MGE系列，
0~100km/h 加速可达 9.2 秒。与之
匹配的是TST 6速湿式双离合变速
器，具有超高性能、低油耗、降噪减
震及节能环保等优势，足以比肩德、
美系发动机，为自主品牌的高端化
提供了坚实的技术基础。

荣威950 1.8T 新车外观与内饰
均有变化，外观最大的亮点在于采
用全 LED 前大灯，远光、近光及日
间行车灯均由LED光源实现，夜间
照明效果及日间行车辨识度均有明
显提升。新头灯组还拥有弯道辅助
照明功能：在转弯时，给予使用者更
佳的路面照射效果。

本次上市的荣威 950 1.8T与现
款车型较为明显的区别在于，1.8T
车型尾部有“TGI”标识，彰显其新
动力总成身份，该车也是上汽“芯
动”战略发布后亮相的首款中高级
轿车产品。

日前，启乘名车广场迎来了一位特殊的客人。
经销售顾问小刘接待，这位姓王的客户最终选定一
辆价值 40万元的宝马越野车。

让小刘瞠目结舌的是，王先生携带的首付款竟然
全是1元硬币和纸币，总共价值13万元。零钱装满了
两辆轿车的后备箱，粗略估算重量近1吨。

据了解，买主王先生是一位连锁餐饮业老板，主
要经营早点，客户都是拿零钱付款，时间一长就累积
了十几万元，而王先生又没时间去银行办理业务，以
零钱付车款实属无奈之举。

“客户的辛苦钱，我们没有理由拒收。”启乘销售
部总监杨东伟说。面对将近1吨重的巨款，启乘名车
广场明知清点收款需要很长时间，付出很大人力，但
仍然决定接下这笔巨款。

由于多家银行表示需要人工分拣硬币，一次无
法兑付全部零钱。在几家银行陆续兑换了 4万元之
后，考虑到客户提车的迫切需求，启乘名车广场销售
部决定主动承担起帮客户兑换的责任，被感动的王
先生也出于信任，愿意把钱交给启乘去兑换。

为了让客户放心，启乘几乎全员出动，拉着一捆
捆硬币和纸币到附近小卖部、饭店、超市等场所进行
兑换，多则一两千，少则三五百，经过两天的努力，终
于将这些一元硬币和纸币“化零为整”。

销售人员的耐心服务令王先生感动不已，也让王
先生对启乘名车广场更加信任，在购买完宝马车后，
又迅速刷卡订下了一台改装版豪华奥迪A6。

为客户辛苦奔波的背后，是启乘一贯的高标准服
务理念。在以“高品质二手车专家”作为品牌定位的
启乘名车广场，客户满意只是启乘人最基本的要求，
全身心投入为客户解决问题、对客户忠诚、让客户感
动，是启乘人不懈的追求。

中国汽车飘移锦标赛官方培训基地落户郑州
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本报记者 苏立萌 李汪洋 郭超飞

新车一直是车市主角，车市动

态也大多围绕各款新车。不过，这

个夏日，不只新车有热度，低调发展

的二手车、演绎速度的汽车漂移活

动也纷纷掀起热浪，诉说车市的激

情澎湃。

媒体上海探访车王认证二手车超市

车王认证二手车超市CEO李海超接受媒体访问

启乘贴心服务获“点赞”
客户1吨零钱买宝马启乘用时两天“化零为整”
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