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市民 天气适宜忙装修
李先生买的新房刚交房，他和爱人最

近逛了不少家装市场，发现这时候装修挺
划算的，他告诉记者：“装修公司和家居卖
场都有很多促销优惠活动，我们准备商定
好装修事宜后，就开始预订一些性价比高
的家具。”

想把房子重新修整一番的张女士，早
就在某家居卖场看中了一套沙发和配套
茶几，“最近刚好有促销活动，比平时优惠
不少，这几天就准备去定购。”

目前是新房装修的黄金季节，“此时
装修有很多好处，比如气温适宜，木质板
材不易返潮，油漆、乳胶漆容易干等。”一
位多年从事家装工作的的刘师傅向记者
介绍，房屋装修是个很系统的工程，不少
业主计划年前把新房装好，最近都在忙着
逛家装市场，选购材料，以便赶紧制定好
装修计划。

某家装品牌负责人何先生介绍，最近
前来选购家具物品的消费者确有增多，现

在，消费者变得更理性了，会从网络、口
碑、亲友介绍来判断品牌的知名度和产品
的优劣程度。另外，除了商家的促销、价
格战外，品牌自身的魅力和知名度也是消
费者关注的重点要素。

商家 抓住契机拼促销
今年国庆黄金周期间，我市家居企业

和卖场已经准备了众多活动。而随着市
民需求继续延续，很多家居企业也加紧追
击“后国庆市场”，不少优惠促销活动还在
延续，而面对激烈的行业竞争，各家居企
业更是各自加大手中筹码。

记者近日走访我市大型家居卖场时
了解到，随着天气转凉，家居业新一轮促
销大战已然展开。

居然之家郑州店“返现行动”正开展
得如火如荼，“满千元直降 300”、“成交后
返现10%”、“油卡满额即赠”，同时还有免
单大奖、丹尼斯购物卡、现金券等。

红星美凯龙即将推出大型家居购物

节，100 份黄金饰品、1000 份家居礼品即
时抽送，消费满额砸金蛋赢大奖，电火锅、
扫地机器人、液晶电视……顾客活动现场
预交定金，选择的品牌越多，就会得到相
应的奖品。

而凤凰城则依托二十周年契机，推出
5000 万提货券免费送活动，在指定商家
可直抵现金。

对于家居和建材行业来说，最直接的
促销就是打折、返券、抽奖、送礼，走访中，
不少商家表示，优惠的价格对于消费者来
说，还是很有吸引力的，这也是促销长盛
不衰的原因所在。而随着年底返乡置业
的到来以及一些楼盘的陆续交房，家居建
材市场促销大战在所难免。

提醒 货比三家不盲目
“商家推出促销活动时，消费者要保

持清醒的头脑，不要因为贪图小便宜而上
当受骗。”业内人士提醒，市民在选购家装
产品时，不要盲目看重各类促销让利活

动，目前家居建材市场上品牌众多，要规
避消费陷阱。

据介绍，在购买产品时，注意问清楚
材质，并签订购买合同，列明材质，此外，
还要注意注明配件、配送等细节问题。

根据消费者以往的投诉反馈来看，每
到家居建材产品的消费旺季，个别商家会
推出一些看似很具诱惑力的促销活动，业
主看起来能省不少钱，其实则暗藏“猫
腻”。“他们多通过虚假的折扣欺骗消费
者，市民稍不留神就会中这些不良商家的
圈套。”

如果想买到真正的优惠，一定要先确
定到该产品活动前的实际卖价。建议消
费者购买促销产品时，应该多逛几家卖场
了解同类产品的行情，通过前后对比再权
衡买或不买。

一般而言，大品牌的产品质量更有保
障，建议消费者尽量选购此类产品，避免
因贪图便宜买来不合格的产品。如果遇
到不公，注意保留单据，及时维权。

兴业银行
力推养老保障投资产品

本报讯 近日，兴业银行互联网综合财富管
理平台“钱大掌柜”联合平安保险新推“富盈人
生”养老保障产品，该产品对接平安养老保障委
托管理基金，一上线就受到投资者热捧，不到半
小时即告售罄。

据介绍，“富盈人生”养老保障产品为钱包支
付专享产品，实现了互联网金融与养老产品的充
分融合，用户通过“钱大掌柜”平台上的现金管理
工具“掌柜钱包”即可购买，且产品到期后资金自
动返还至“掌柜钱包”，享受钱包收益。

不同于传统银行理财产品和基金投资，“富
盈人生”养老保障产品切中当今社会对养老保障
型投资产品的“稳中求盈”的需求点，着力于满足
多层次人群获得安全、稳健、可观收益的养老保
障需求。

“未来，我们还将持续与顶尖养老保险公司
合作，实现互联网金融便利和专业化投资相结
合，不断创新产品，满足日益增长的养老保障投
资需求。”兴业银行负责人表示。 （赵怡然）

工商银行
特色活动促进假日刷卡消费
本报讯 记者获悉，今年“十一”黄金周期间，

消费者使用工商银行信用卡实现的消费金额达
到 325.7亿元，较去年同期增长 22.5%。同时，该
行在“十一”黄金周期间实现的收单交易额为
770.6亿元，较去年同期增长39.7%。

据介绍，为满足不同消费群体针对不同消费
目的的用卡需求，工商银行根据市场需求和消费
者习惯，推出了一大批特色鲜明、功能丰富的信
用卡产品，方便各类用卡客户各取所需。截至
2015年 9月末，工行信用卡发卡量达到 1.1亿张，
进一步牢固了该行信用卡的市场地位。

此外，针对节假日消费需求旺盛的特征，工
商银行大力开展丰富多样的境内外刷卡消费优
惠让利活动，激发了消费者的用卡热情。（李 欣）

光大银行
开展周年庆豪礼派送

本报讯 近日，光大银行联合正道花园百货、
正道中环百货开展“惠聚周年庆，豪礼大派送”活
动。据了解，10月 16日至 10月 29日，消费者持
光大银行信用卡在正道花园百货和正道中环百
货购买百货、美食、超市类产品时，均可享受单卡
单日累计刷卡消费满888元（含）以上，赠送 50 元
礼品一份；满 1688元（含）以上，赠送 100元礼品
一份；满 3688元（含）以上，赠送 200元礼品一份
的活动。此外，满 888元（含）以上，还可加送 50
元购物礼券一张，每店限前100名。 （郝 畅）

MG名爵“无乐不跑”郑州开跑

日前，MG 名爵“ShakeRun 无乐不跑”在郑州率先开
跑，5000名热爱音乐、热爱运动的年轻人齐聚绿博园，变
身“乐跑侠”，加入一场夜跑与摇滚的混搭狂欢，让年轻魅
力尽情绽放。以“8秒破百”高性能和“6升过百”低油耗表
现而备受关注的上汽MG名爵锐腾，则作为能量补给站全
程陪跑。

在现场乐队演奏的抒情摇滚乐中，近 5000 名“乐跑
侠”趁夜起跑，踩着音符和鼓点大步向前，享受全身 60兆
细胞自由欢走的乐趣。MG名爵又一次借“无乐不跑”活
动传递MG名爵年轻、自信和激情的品牌精神。据了解，
MG名爵“无乐不跑”以郑州为起点，将陆续登陆全国九大
重点城市，在国内掀起一场“全民乐跑”热潮。

进口大众新途锐上市

10月 24日，进口大众新途锐在河南中豫 4S旗舰店正
式上市。本次上市的全能SUV新途锐除了延续出色的越
野能力外，公路性能的进一步提升也相当明显。

途锐是大众旗下顶级豪华 SUV，简洁运动的外观，奢
华舒适的内装，让每一位驾乘者享受沃尔夫斯堡缔造的完
美品质。 新途锐配备的越野装备让越野迷津津乐道，如
4MOTION恒时四驱，阻尼可变的CDC空气悬挂系统、陡
坡缓降、中央差速锁、深达 580mm的涉水深度、拥有最大
攀爬 100%坡度与最大侧倾达 45度的能力等，奠定了途锐

“全能王”的地位。

“江淮星锐节油王”推介会成功举办

日前，“黄金动力 绿驰郑州 江淮星锐节油王”河南区
域推介会在世纪阳光集团河南广达店圆满落幕。活动旨
在以更加节能环保的欧系轻客产品，推动城市老旧轻客的
更新换代，加速轻卡退出城市市场，最终实现城市物流运
输车辆标准化、专业化、环保化。

江淮星锐还同期发布了绿驰计划的旗舰产品——星
锐节油王。这款产品匹配了黄金动力组合，应用了最新的
节能环保技术，定价为 11.68万元。行业客户表示，“与同
类产品相比，星锐节油王凭借比较丰富的配置、超长的保
修承诺，已将客运、物流车的价值提到了一个新的高度。”

据悉，此次江淮推出的星锐节油王以“1.9CTI+小速
比+6MT”的黄金动力为最大卖点。配备 139 马力的
1.9CTI柴油发动机，以1.9升小排量实现大功率、低排放。

广汽传祺试驾现场掀抢购潮

日前，广汽传祺“没有弯道的传祺世界”试驾活动第
五季郑州站在郑州黄河大堤汽车试驾中心火爆上演。众
多传祺车友零距离体验了传祺GS4 、GA6、GS5 Super的卓
越操控与世界级品质。

今年“弯5”活动更注重挑战性与趣味性的结合，设置
“最牛操控体验”、“最牛科技体验”与“最牛节油体验”三大
体验项目。通过刺激的绕8字与交叉轴，颠簸路面与湿滑
路面行驶，展现传祺在复杂路宽的优异表现。现场购车均
可享受“交 100 抵 1000 元订车款”政策，最高直降 16000
元，还有“五‘0’才‘贷’劲”金融政策，吸引了近 2000位客
户前来参与，最终收获订单破千台，创造单站销量新高。

二手车国标“行”认证走进河南

10月 27日上午，中国汽车流通协会副秘书长罗磊正
式授权“河南威佳二手车鉴定评估有限公司”为国标“行”
认证服务机构，同时河南省第一台“行”认证车辆诞生。

“行”认证运用先进的仪器设备、标准的检测流程、行
业领先的“十四步检测法”，通过 114 项国家标准严格检
测，杜绝重大事故车、泡水车、火烧车，并且承诺“错一赔
十”，如有争议问题消费者可向中国汽车流通协会进行投
诉。目前，河南威佳是中国汽车流通协会在全国范围内授
权的第15家、河南省唯一一家“行”认证合作服务单位。

河南世纪阳光十周年庆典完美绽放

近日，河南世纪阳光十周年庆典在河南省汽车贸易中
心世纪阳光江淮4S店举行，来自江淮厂家、世纪阳光集团
领导、各大主流媒体代表、客户代表等数百人共同见证了
庆典仪式的完美绽放。

庆典现场，世纪阳光独家投拍的微电影《我变了，我没
变》也迎来首映，该片讲述了一个员工与世纪阳光一起成
长的故事，弘扬了汽车人积极向上、努力奋斗的人生态度，
也展现了十年间世纪阳光的奋斗历程。河南世纪阳光相
关负责人表示，“在下一个及未来更多的十年，世纪阳光集
团将继续再创佳绩，谱阳光新篇。”

合众汇金举行售后车间开放日

日前，一汽-大众卓越经销商河南合众汇金实业有限
公司10周年店庆系列之售后车间媒体开放日在合众汇金
展厅隆重举行。

据了解，此次店庆期间开放的售后车间是合众汇金于
今年6月至8月进行扩建改造升级，目前不仅是郑州“五星
级”样板车间，也是一汽-大众首批实施全面升级的车间，
车间全面实施了透明车间管理系统，实现了车辆进厂自动
识别，休息室现场视频，维修进度播报等。 同时还推出售
后服务新模式——“合众汇金牌外卖”，保养到家、12辆专
属免费服务代步车、延保修车不花钱等等，为消费者带来
了更贴心的服务体验。

本报讯（记者记者 丁冬洁）日前，中国林州 2015第二
届红旗渠白酒文化节开幕，同时红旗渠酒业爱心基金
正式启动，活动由河南省酒业协会主办、林州红旗渠
酒业有限责任公司承办。

此次红旗渠白酒文化节包括封坛大典、爱心基金
启动仪式、2015红旗渠酒业发展战略研讨会等活动。
开幕当天，红旗渠酒业公司拿出 10万瓶纯粮美酒，回
馈林州父老乡亲，另所有产品以全年最低价优惠供应
当地消费者一天。

活动现场，红旗渠酒业有限责任公司执行董事
于瑞青向林州市慈善总会捐款99万元，用于资助贫困
学生、改善山区办学条件。于瑞青表示，从今年开始，
红旗渠酒业公司每年都将封坛酒收入的 3%作为爱心
基金注入到基金账户。

据介绍，今年红旗渠酒业共有3种封坛产品，主要
规格是 1L、1.5L、3L坛装酒，无论哪种包装酒，均为 60
度、地地道道的原酒。

红旗渠酒业公司董事长蔡彦周告诉记者，通过红
旗渠白酒文化节，传递丰富的红旗渠精神、红旗渠酒
文化，使二者得到融合，推动红旗渠酒业的快速发展。

本报讯（记者记者 赵佳）10 月 26 日，
在郑州建国饭店，河南金博大新地标
购物广场有限公司与云端创投控股有
限公司正式签署战略合作，并举行了

国王店O2O购物中心招商发布会。
据悉，云端创投控股投资 8000万

元，入股河南金博大新地标商贸有限
公司，双方联姻打开了区域商业O2O

通道，实现了“跨界电商平台”与“实体
购物中心”之间的合作，将为河南传统
商业领域带来互联网+体验。

近两年来，金博大新地标商业人，
于各地市县先后开业光山、长垣等四
家大中型购物中心，签约筹备郑州、巩
义等十余处大中型商业综合体。签约
仪式上，“8090时尚广场”作为金博大
新地标的新商号登场，同时亮相的“国
王店”为云端创投控股有限公司操盘
人陈朝辉打造的移动电商综合购物平
台，将成为一个由粉丝、产品、商家、品
牌、媒体、资本互动的O2O商业生态
系统。

河南金博大新地标购物广场有限
公司董事长孙亚杰认为，未来商业实
体店购物中心化、社区化、生活中心化
趋势明显，此次与云端创投合作，为金
博大新地标的实体店插上了互联网的
翅膀，按照陈朝辉的设想，未来国王店
将遍布全国各地，此番与金博大新地
标战略合作，亦是其全国布局的一个
基础，云端创投将在三年内实现 50个
3 万平方米以上综合购物中心，配套
3000个社区王子店的布局。

金博大新地标联姻云端创投

红旗渠酒业爱心基金启动
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家居市场约“惠”金秋家居市场约“惠”金秋
本报记者本报记者 周周 娟娟

10月底，天气渐凉，此时
却是家装市场的黄金时期，为
赶在年底前装修完毕，消费者忙
着筛选家装公司，搜罗各类家居促
销优惠。家居卖场趁热打铁，适时
展开各种促销让利活动。业内人士
提醒消费者，在选购产品时，不要盲
目选择低价产品，一定要注意货比
三家，选购真正适宜的物品。

栏目记者栏目记者 李汪洋


