
从接到茅台集团发来的“中
国贵州茅台集团考察团赴宋河酒
业股份有限公司参观交流的函”
开始，王祎杨便安排宋河酒业相
关部门开始筹划和准备对茅台领
导团队的接待工作，从参观行程
的确定，到入住酒店的选择，甚至
每餐的菜单，事无巨细，王祎杨都
要求工作人员精心设计，认真对
待，充分表达了宋河及她本人对
茅台此行的重视和学习、交流的
期盼。

在 认 真 倾 听 了 王 崇 琳 的 观
点 后 ，王 祎 杨 说 ，国 酒 茅 台 宽 广
的 胸 怀 和 风 范 ，让 宋 河 深 受 鼓
舞。茅台作为国酒，已经超越了
中国白酒第一品牌的局限，考虑
的是中国白酒的未来，考虑的是
怎 样 引 领 中 国 白 酒 行 业 融 入 世
界大市场，考虑的是中国白酒将

来 会 以 什 么 整 体 形 象 出 现 在 世
界的舞台。王崇琳的讲话，代表
了 中 国 白 酒 走 向 世 界 的 一 种 理
想 ，茅 台 的 提 议 也 特 别 好 ，酒 企
之 间 应 通 过 交 流 相 互 融 合 、分
享、学习、共赢发展。当然，更多
的是向茅台多学习，真正把中国
白酒行业团结在一起，共同推动
行业健康发展。

王祎杨说，此次茅台集团东游
黄淮名酒带，看似是茅台一次简单
的联谊交流，其实是茅台作为国酒
大哥在行业内的又一次担当与表
率，这次茅台集团到访的名酒企
业，也是中国白酒最古老的传承和
白 酒 行 业 的 中 坚 力 量 和 核 心 力
量。中国白酒本是一家，这样的交
流既增进了企业间的团结互动，又
促进了白酒行业的共融共促，共生
共赢，推动了中国白酒行业共同走

出国门的伟大进程！
王祎杨坦言，宋河一直希望

有所突破，有大发展，所以也热切
地希望茅台集团能与宋河分享先
进的营销和管理经验。这次茅台
领导团队的到访，对促进行业交
流，加强业界互动有重要意义，不
管是在营销、技术，还是眼界、胸
怀上，茅台集团都为宋河、为豫酒
带来了全新理念，定能促进豫酒
更好的发展。

一直以来，在宋河的发展中，
王祎杨都坚持产品回归本质，市
场回归本质，所以她认为，不管是
做什么事，都要有自己坚守的理
念，不在繁杂的声音里迷失自己，
有自己的判断，有自己的创新，让
白酒行业持续健康发展。也希望
宋河、茅台以后加强交流互动，让
酒香更近，让友谊长存。

相知无远近 万里尚为邻

茅台集团高管率团队到宋河参观交流
本报记者 王见宾
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在座谈交流会上，王崇琳向与会人员介
绍了茅台集团的企业情况，从“爱我茅台，为
国争光”的企业文化，到“酒香、风正、人和”
的发展观，从“贮足陈酿、不卖新酒”的质量
观，再到茅台酒一直以来秉持的“喝出健康
来”的品牌观，王崇琳娓娓道来，向大家展示
了一个健康发展、匠心酿造，勇于承担社会
责任，充满正能量的茅台集团。

对于中国白酒的未来发展，王崇琳很中
肯地提出了几点建议：首先是做精质量。白
酒酿造企业一定要坚守传统工艺，遵守质量
诚信，严守质量底线，对市场真诚，并且把企
业真诚变成社会责任融入到企业经营管理
当中。

其次是做响信誉。食品安全无小事，白
酒企业要做强信誉，树立消费信心，让老百
姓喝上健康酒、优质酒、放心酒，这是白酒企
业应该始终不变的努力方向。

再次，酒类企业之间要成为好朋友，相
互学习，共同推动行业健康发展。王崇琳
说，茅台与宋河的交流沟通，正是源于酒，发
于酒，成于酒，建议今后茅台河南省区与宋
河酒业建立友谊，多交流，多互动。

对于互联网时代的产品创新、思想创
新、营销创新，王崇琳非常理智地分析说，
创 新 要 鼓 励 ，但 不 能 浮 躁 ，中 国 白 酒 作 为
传统行业，不能被一些所谓的新生事物所
左 右 ，白 酒 是 传 统 产 品 ，因 此 在 生 产 和 销

售 方 面 ，传 统 的 好 东 西 、好 方 法 不 能 丢 。
不管时代如何变幻，市场终究要回归商业
本质，为消费者提供健康白酒是酒企永远
的追求。

在座谈交流会上，王崇琳也诚挚、热情
地邀请宋河酒业董事长朱文臣、总裁王祎杨
和酒业同行、协会领导到茅台做客，这也直
接表达了茅台期待行业内相互走动、交流的
初衷。王崇琳说，希望借助行业内兄弟企业
的联谊和交流，互鉴与分享，发展与共赢，从
而引领和带动中国白酒产业良性向好蓬勃
发展，提升中国白酒品牌国际影响力，助推
中国民族品牌国际化进程，联袂打造中国白
酒国际市场。

儒雅谦和、如沐春风，如宋河
总裁王祎杨所说，这些褒奖之辞用
在王崇琳身上尤为贴切。茅台集
团是中国酒业的带头大哥，王崇琳
又是茅台集团的副总经理兼销售
公司的董事长，这样的一个人，在
中 国 白 酒 界 可 以 说 是 非 常 有 分
量。可就是这样一个大咖，不管是
园区参观，还是座谈交流，脸上始
终带着谦和的微笑，跟人的目光交
流温暖而专注，并且全程一直在虚
心询问，平易近人。

在 交 流 会 上 ，宋 河 酒 业 总 裁
王祎杨首先介绍了宋河酒业的基
本概况，并恳请茅台集团领导团
队对宋河酒业给予指导。王崇琳

代表管理团队介绍了茅台集团的
基本情况，并深有感触地谈了自
己的体会和想法。

河南酒类企业众多，茅台集团
管理团队为什么选择到宋河酒业
参观？“中国酒业是一家。”王崇琳
解释说，改革开放 30 年来，中国酒
业飞速发展，但酒企之间很少往来
走动，这是因为由计划经济向市场
经济转制的中国白酒，过去由于过
度的同质化竞争，导致了自觉与不
自觉的行业壁垒，市场信息与市场
技术基本处于“少交流，不共享”的
状态。 2013 年以后，酒业市场发
生变化，中国酒业抱团发展、树立
行业美好形象显得十分重要。

王崇琳同时对宋河的礼遇给予了高度评
价，称这是一次“重要、温暖的行程”，并用三
个“感”总结了对宋河的第一印象。

感动：王崇琳坦言，2015年三月春季糖酒
会上与王祎杨初次交流，便对深厚的中原文化
有了向往，更想通过宋河了解“道法自然”的酿
造文化。

感慨：宋河建厂是在 1968 年，老十七大
名酒中，宋河算是建厂比较晚的，从基础设
施较差的条件发展到今天很不容易。特别
是近三年，行业深度调整，但宋河不管是产
能还是质量、销量，十几年一直保持着全省
第一，这样的成绩在全国也难能可贵。

感想：中国白酒在国际酒类市场上还很
弱小，所以中国酒业想要发展，必须抱团，加
强交流，取长补短，向世界展示一个良好、健

康、负责任的中国白酒形象。
说到此处，王崇琳深情地说，自己从小

生活在茅台镇，是不折不扣的“茅三代”，爷
爷辈时，各酒厂之间相互交流很多，至今家
里还保存有老八大名酒，都是爷爷到其他酒
厂交流时所得。虽然自己是做营销的，不懂
酿酒，但对酒感情很深，而自己的梦想就是
拜访完所有的名酒酒厂，见识中国酒文化的
博大精深，了解各种各样的酿酒技术，从酿
酒工人身上见证工匠精神。

茅台是中国酒业老大，宋河与之相比更
是体量悬殊，但王崇琳还是精准地总结出宋
河的诸多优点：

首先是宋河的自然朴实。“老子故里酒，道
法自然香”，宋河把中国千年道家文化融入产
品、融入酒、融入市场，是一个非常创新的提

法。特别是 2002年宋河改制以后，更是有了很
多营销上、产品上的创新，以道法自然的哲学、
敞开式的工艺，把传统文化与现代市场巧妙结
合，让消费者感受到了宋河传统中的与时俱进。

其次是宋河与时俱进的做法和勇于开
拓的精神。宋河近几年有这么稳定的发展，
离不开宋河人思路的变化和创新。从宋河
人身上，可以看到很强烈的精神，他们能把
道法自然的文化融入到河南人勇于开拓的
精神上，连续 14 年在产能、储存、销量、销售
额上都保持豫酒第一，企业的发展，必是文
化开道、精神为先的。

对于宋河的产品风格和口感，王崇琳评
价为“宋河酒很好喝，口感绵、甜、不烈、香、
顺，饮后很舒适”，这也正与酒类品鉴专家给
予宋河酒的评价不谋而合。

茅台带头 互动融合

到访宋河 感触多多

王崇琳：

中国酒业应加强互动 凝聚共识

相知无远近，万里尚为邻。唐朝诗人张
九龄这句话的原意是只要彼此相互了解，即
使相隔万里也可以成为邻居。这句话用在
茅台集团和宋河股份的关系上也尤为贴切，
茅台与宋河虽相隔千里，但一直有着良好的
交流关系，2014 年底茅台集团名誉董事长季
克良就曾深入宋河酒厂参观交流，至今宋河
还存有季克良留下的墨宝、手印和特意封存
的原酒。此次茅台领导团队至宋河得以成
行，用王崇琳的原话讲就是，一方面源于茅
台一直期望的中国酒业大融合的设想，一方

面也源于中原文化的博大精深和宋河文化
入酒的自然之道。

26—27 日，王崇琳一行先后参观了宋河
酒业宋河镇生产基地与鹿邑县生产园区，从
技术中心到原酒酿造车间，从高温曲房到原
酒储存酒库，从灌装、质检车间到包装车间，
从万吨储酒罐群到宋河产品展示厅，省副食
流通协会会长王庆云、省酒协秘书长蒋辉、
宋河酒业总裁王祎杨、亿星酒业和省内多名
酒类商业大咖，省内外主流媒体一路陪同。

一路交流、一路讨论、一路互动后，大家

来到宋河酒业为此次活动精心准备的“联谊
墙”面前，大家纷纷在这面象征着茅台、宋河
友谊的墙面上留下自己的名字并合影留念，
这面特殊的墙面也将被永久保存，见证着中
国酒业在融合中共同发展的温暖历程。

27 日上午，“茅台集团＆宋河股份联谊
座谈交流会”在宋河鹿邑园区会议室温馨
举行，座谈会由王祎杨主持，王庆云、蒋辉、
王崇琳纷纷致辞。之后，双方参会人员亲密
互动，激荡交流，短短两个多小时，大家都感
觉收获满满。

作 为 此 次 交 流 活 动 的 见 证
人，河南省糖酒食品流通协会会
长王庆云表示，茅台集团此次到
宋河酒业参观交流，不但是宋河
的大事，也是河南酒类行业的盛
事，茅台此行必会为河南酒类生
产、流通企业注入新的理念。

摒弃会长身份，王庆云作为
一个酒类消费者向与会人员分享
了他对宋河、对茅台的感情。“我
十几岁的时候就开始喝酒了，但
真正喝有牌子的酒，好像是在 20
岁左右。但当时是喝不起宋河粮
液的，经常喝的是鹿邑大曲，所以
刚才在宋河产品展示厅看到老包
装 的 鹿 邑 大 曲 时 ，心 情 很 是 激
动。”王庆云说，“记得有一次，中
午招待客人，我一个人就喝了一
斤多鹿邑大曲，客人走后，已经是

下午了，饭店厨师拿出了一瓶鹿
邑大曲，我们两个给喝掉了；到了
晚上，厨师下班了，谁知道他又拿
出了一瓶鹿邑大曲，我们俩又喝
掉了。那一次我应该是喝了有 2
斤多鹿邑大曲，当时感觉一点事
没有，第二天才知道，那厨师竟然
是在大街上睡了一晚上……我喝
到茅台是在 1988 年，比喝宋河要
晚 一 些 ，是 在 父 亲 的 生 日 宴 会
上。但作为消费者，不管是茅台
这样的高档酒，还是宋河这样的
地方酒，我都有很深的感情。做
酒类经销，我最早做的也是宋河，
宋河喝起来又绵又柔又甜，也是
河 南 卖 得 最 好 的 品 种 之 一 。 所
以，如果用一句话总结我对茅台、
对宋河的感情，就是：茅台让我一
生精彩，宋河是我一生最爱。”

王庆云对这次参观交流活动
同样给予了高度评价。他说，这
次两个中国名酒间的走动，并且
在工艺、文化、营销、管理理念等
方面进行深刻的交流，取长补短，
相信两家都会从中受益匪浅。其
次，这次交流使两家中国名酒企
业在感情上及合作道路上都开了
个好头，振奋人心，必将为未来发
展提供新思路和奇迹。再次，名
酒厂家各有所长，互相走动对中
国 白 酒 业 的 发 展 来 说 是 一 种 引
领，将会为更多名酒厂发挥模范
和榜样的作用。

“对茅台集团的博大胸怀表
示深深的敬意，对中国酒业的前
景充满期待。也热切期待中国白
酒能由此扬帆起航，走向世界。”
王庆云深情地说。

王庆云：

期待中国白酒由此走向世界

河南省酒业协会副会长兼秘
书长蒋辉也同样全程见证了这一
交流盛事。蒋辉评价说，茅台和
宋河，一个是中国白酒的老大，一
个是河南酒业的龙头，这两个中
国名酒企业的握手，代表了整个
白酒行业的旗帜和方向，特别是
为宋河酒业和豫酒企业提供了很
好的学习机会，也必然会为宋河
酒业带来更好的发展机遇。

在座谈中，蒋辉就宋河的窖
池数量、生产班组、储存能力、销
售情况等方面向王崇琳一行详细
介绍了宋河的基础实力和技术实
力，指出一个地方企业能有这样
的实力，在全国也很少见。蒋辉
特别提到了宋河在 2015 年布鲁塞
尔国际烈性酒大奖赛上的精彩表

现，宋河当时遵照组委会通知，送
样参赛三款产品，国字九号、国字
六号、特制平和，分别代表了宋河
不同价格段的产品，结果这三款
产品全部被评为金奖，这样的成
绩，在全国也是唯一一个，这充分
说明了宋河的口感和品质，这样
的产品应该走出去。

其次，蒋辉对宋河近年来做的
消费者活动为茅台一行做了简单
介绍，从一粒粮食的悟道之旅，到
老君山万人团圆宴；从父亲节微电
影到白酒爱上小龙虾；从鲤鱼跃龙
门爱心手游到 432 位唐王点赞宋
河，蒋辉娓娓道来，特别是他亲自
参与的老君山避暑季活动，万人蟠
桃养生宴上千人共饮宋河酒，在与
消费者深刻互动的同时赢得了良

好的口碑。
此外，蒋辉提到，一个企业能

否赢得消费者口碑，要看社会责
任，这方面宋河不但做到了，还做
得很好。宋河在 2010 年就倡议并
捐资成立了宋河老子国学教育基
金会，六年来已对外捐助 6000 多
万元用于教育，有 1000 多名大学
生得到资助如愿走进大学，近 16
万学龄儿童得到财物、图书等捐
助，惠及河南各个县市。

对 于 这 次 茅 台 和 宋 河 的 联
谊，蒋辉认为，这已经超越了两个
中国名酒企业之间的交流，而是
一次行业的融合，对酒业发展来
说意义重大。通过这次交流，也
希望豫酒企业能够有新的发展和
突破。

蒋辉：

两个名酒企业的握手 代表了一个行业的融合

王祎杨王祎杨：：

愿茅台和宋河的友谊之树长青
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