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碧桂园河南区域四年间，不仅城市布
局、项目开拓风声水起斩获颇丰，在人才团
队建设方面也成绩斐然。

人才是企业宝贵的财富。碧桂园集团
近年来更是广揽英才。 杨国强认为：“碧桂
园什么都不缺就是缺人，只要有人才，一切
都有。”

碧桂园河南区域的人才战队是如何从
“１”发展到“4000”的？记者了解到，自河
南区域成立至今，碧桂园通“碧业生”、新
羽、展翼、“未来领袖计划”等人才团队建设
计划和行动，逐步构建区域“人才管理体
系”，以提升组织能力，打造人力供应链，助
推区域发展。通过不断创新培训项目、整
合区域培训资源、搭建优秀讲师队伍、完善
培训管理体系、打造人才发展项目，在区域
飞跃式发展的道路上，人才培养的活水源
源不断注入区域和各个城市、各条战线，保
证人才的长河汩汩流淌，人才培养的高地
基业常青。

“碧业生”是碧桂园事业未来发展的生
力军，2011年创建“碧业生”品牌，2013年 9
月成为国家注册商标，“碧业生”品牌成为行
业内少有的通过注册商标的人才培养项
目。根据“721”原则，集团为“碧业生”制定
了完善的人才培养计划，河南区域根据实际
情况，通过导师一对一引路的培养帮扶；“豫
航”计划、“碧业+”课堂等丰富的培养活动进
行落地执行，越来越多的“碧业生”在岗位实
践中担当重任，成为真正的综合性、全方位、
高素质的未来事业发展生力军。

“未来领袖”计划，自 2013年启动全球
招募以来，已成为行业内高端人才发展品
牌。通过入职集训、项目实操、总部轮岗、项
目挂职、项目总培训班等 5个阶段、两年周
期、高管导师带教、系列精品课程、教学时间
相结合，实现全周期培养覆盖。未来领袖的
加入，为碧桂园各区域不断注入鲜活旺盛的
血液，也为区域的快速发展提供中流砥柱人
才的支撑。

“房地产不是高科技，一切都是通用能
力。只要有时间和学习能力，大部分技能都
能为人掌握。所以对于人才的选择，我更看
重他的价值观和人生观。”被外界媒体誉为

“学者型”的总裁，如今担任着郑州大学商学
院兼职教授的杨海波如是说。

他向下属强调职场生涯中心态的锤炼，
比起能力来说更在乎品性。

他曾以小见大，以倒茶水的细节向“碧
业生”灌输“客户导向”的理念。

在碧桂园河南区域，区域发展人才成
长，个人的成长空间与公司的发展前景息息
相关。去年 9月，碧桂园河南区域迎来了三
周年，没有庆典，没有盛宴，杨海波邀请了
2013年 8月份之前入职的“年轻的老碧桂园
人”一起聚会。这些碧桂园河南区域原创团
队的骨干、核心成员，期间没有一个人离职、
跳槽。他们当中，有的虽然只是大专毕业，
但凭借实力、实干、实绩当上项目总经理；有
的师出名门，毕业于牛津、剑桥，同样在河南
区域找到了用武之地。为了保证人才这一
宝贵资源的可持续性，河南区域一方面面向
本地广揽人才，同时也向全国各地遍发“英
雄帖”。去年春节前后，一批来自东北三
省、西安等地的优秀人才啸聚河南区域；与
此同时，河南区域与全国其他区域一样，启
动了“未来领袖”的招募工作，现如今，这些
后起之秀纷纷走上河南区域重要的管理岗
位，有的当上了项目总经理，成为河南区域
的生力军和中坚力量。

现如今，不仅碧桂园河南区域人才荟萃
精英啸聚，作为碧桂园河南区域的拓荒者、
生于豫西灵宝长于中原故土的杨海波也获
得了第七届（2016）河南经济年度人物的殊
荣。“六载海外求学，八年国内历练，尽自己
所学，挟外部经验，在中原故乡奔波的人们
建造起温暖的港湾，助推城镇化进程，见证
河南的升腾，碧桂园因你更灿烂。”这是对杨
海波的颁奖词，也是对碧桂园河南区域的

“嘉奖令”。

中原自古就是兵家必争之地，古有得中
原者得天下，今有来河南，读中国、阅世界。

作为全国人口大省的省会城市，作为人
口净流入位居全国前列的城市，作为国际性
现代化综合交通枢纽，作为单核城市，作为
正在建设中的国家中心城市、郑州大都市
区，郑州房地产市场运营平稳健康，市场前
景广阔未有穷期。迄今为止，中国地产 20
强齐聚郑州，郑州房地产市场进入真正意义
上的“逐鹿中原”时代，郑州成为房地产意义
上的“一线城市”。

在众多外来房企中，碧桂园是后来者，
但是后来居上，不来则已，来之能战，战之则
胜。在短短的４年间，业已进入我省 13个
市地，至今落地项目 48 个，速度不可谓不
快，规模不可谓不巨，不仅在郑州房地产界
堪称传奇，在碧桂园集团的全国地产版图
上，河南区域也因此位居第一序列，其排名
甚至在浙江、山东等经济发达省份之前，足
见碧桂园集团的最高决策层对河南的高度
倚重和长期看好。

从碧桂园河南区域四年间进入城市、项
目布局的“路线图”中不难发现碧桂园河南
区域的发展轨迹和辉煌战果——

2013 年碧桂园河南区域正式成立，并
落子周口获取项目，开始扎根古老厚重的中
原沃土。

2014年花开四城：周口、洛阳、安阳、新
乡，首入郑州洞林湖区域，城市布局再加速。

2015年郑州碧桂园正式面世，自此，碧
桂园河南区域开始以郑州为中心，同时继续
布局全省，同年进入平顶山、许昌。

2016年，碧桂园河南区域三年，荣升集
团一级区域，同年进入南阳、开封、驻马店，全
年斥资百亿元斩获土地的目标提前完成，销
售额突破百亿元。

2017 年，碧桂园河南区域再度跃马扬
鞭、扬帆远航，碧桂园河南区域的大家族再
添“三子”——三门峡、商丘、焦作，足迹已遍
布全省13城，项目48盘，碧桂园在河南布局
风起云涌、波澜壮阔。

位于郑西洞林湖区域的郑州碧桂园是
碧桂园在郑州的开山之作。2014年 8月 25
日，随着新田集团与碧桂园集团正式签订合
作协议，千呼万唤的碧桂园方始掷子郑州。
2015 年 8 月 22 日，郑州碧桂园双拼开盘，
106 套珍稀房源，半个小时内被抢购一空。
8月 29日，郑州碧桂园洋房开盘，短短3个小
时，1741套房源争相抢购，平均每 5秒销售
一套洋房，当日成交金额高达 18亿元，刷新
郑州单盘单日销售纪录。

继落子郑西之后，碧桂园又挥师北上，
于 2015年 6月 18日，成功摘牌郑州北平原
新区凤湖地块，在 1800亩的凤湖之滨，碧桂
园·凤凰湾迎风展翅，开启郑州向北半小时
湖居生活。同年11月 7日，在郑州碧桂园创
下销售佳绩之后，凤凰湾傲秋开盘，销势喜
人：2个小时，756 套，6.3 亿元，碧桂园再次
创造了属于碧桂园的“凤凰传奇”。

2016年 10月，碧桂园河南区域深耕郑
西的又一力作——碧桂园·龙城金秋开盘，
依然延续郑州碧桂园的销售传奇，首度开盘
即实现清盘，刷新了郑州市场的纪录。

2016年，碧桂园进军高新区西流湖 B7
地块。在杨海波看来，该地块是碧桂园将郑
州列入一级区域之后的一次大手笔投入，累
计将投入 40亿元。该地块地处高新区、金
水区、二七区、中原区四区交会之处，是城市
过渡的空白地段，拥有得天独厚的原生湖
面，对于郑州，东有龙湖，西有西流湖；对于
全国，杭州有西湖，郑州有西流湖。“碧桂园
计划与建设上海新天地、杭州西湖新天地的

香港瑞安集团进行合作，在西流湖畔再造一
座郑州新天地。”今年，享有 7.7 平方公里世
界湾区的碧桂园·西湖澎湃献世，从此，不出
郑州，自有西湖风月无边。

今年４月 29 日，碧桂园天字系品牌发
布会在郑州保利艺术中心开启。在此次发
布会上，碧桂园河南区域携碧桂园高端产品
线天字系三大产品联袂登临，以碧桂园·天
玺、碧桂园·天悦、碧桂园国控·天誉三盘同
启，“致敬了不起的郑州”。

今年６月，碧桂园河南区域一举摘下郑
东５号、７号和 198 号地，花开三朵三阳开
泰，人们期待碧桂园TOP系产品府院系能够

“空降”到郑东北龙湖这一传世宝地。
采访中，记者了解到，截至目前，碧桂园

在大郑州区域的在建、在售和待建、待售项
目已达 20个。值得一提的是，对于众多房
企视为畏途的城改项目，碧桂园今年也有所
涉及。

采访中，记者获悉一份碧桂园河南区域
项目图：

碧桂园城市系列——洛阳碧桂园、周口
碧桂园、新乡碧桂园、安阳碧桂园、许昌碧桂
园、平顶山碧桂园、郑州碧桂园、郑东碧桂
园、郑开碧桂园、巩义碧桂园、汝州碧桂园、
平舆碧桂园等；

湾字系列——碧桂园·翡翠湾、碧桂园·
天琴湾、碧桂园·凤凰湾、碧桂园·清月湾等；

天字系列——碧桂园·天玺、碧桂园·天

悦、碧桂园·天澜、碧桂园·天誉、碧桂园·天
汇等；

府字系列——碧桂园郑国府、碧桂园豫
府、碧桂园象府、碧桂园建安府、碧桂园应国
府、碧桂园南阳首府、碧桂园陕州府、碧桂园
天悦府、碧桂园城央学府等；

无论是城市系、湾字系，还是天字系抑
或其他，在杨海波看来，碧桂园每进入一个
区域，不是单纯考量某一宗地块、某一个项
目的价值，而是重点研判这一地块、这一项
目在城市发展、在区域房地产市场上所占据
的坐标，是否助推区域发展、升级，是否成为
城市化进程的中坚力量。

“碧桂园的项目、产品到底好不好，我认
为需要交给时间去雕琢，去检验，去见证，十
年后才能发现碧桂园产品和服务的价值，十
年后回望碧桂园，你才能体会到碧桂园真正
好在哪里。”将碧桂园河南区域的产品交与
时间来检视，这是杨海波对自身的挑战，也
是源于碧桂园一以贯之的“给您一个五星
级的家”的品牌基因。

“执着追求梦想，脚踏实地奋斗。”这是
杨国强对碧桂园人的寄望和勉励，更是杨海
波率领 4000 人团队的座右铭。他告诉记
者：碧桂园进入河南的四年间，适逢多个国
家战略和平台落地中原并形成叠加优势，河
南迎来了前所未有的发展良机。沐浴着中
央赋予河南的政策东风，碧桂园感恩时代，
感恩中原，当报得三春晖。

让时间检验碧桂园 从“１”到“4000”

随随风飞翔有梦作翅膀风飞翔有梦作翅膀
——碧桂园河南区域四年征程巡礼

本报记者 刘文良

“如果明天我有事要去广州，那我一定会赶到。如
果没有汽车，我就开摩托车去；如果没有摩托车，我就踩
单车去；如果没有单车，我就走路去；如果前面有河流挡
道，没有渡船，我就游过去，走得累倒，我爬也要爬去。”

这是碧桂园创始人杨国强的“夫子自道”，也是碧
桂园人一直以来坚守的“不为失败找借口，只为成功找
出路”一往直前的精神和气概的真实写照。正是因为
这种精神的感召和引领，今年1～8月份，碧桂园共实
现合同销售金额约3806.7亿元，合同销售建筑面积约
4212万平方米，继续领跑中国房地产界。

9月13日至26日，适逢碧桂园河南区域成立四周
年之际，碧桂园河南区域第二届运动会以十三城接力
跑的形式迎秋启幕。周口是碧桂园落地河南的“第一
子”，也是十三城接力跑首站。13天来，碧桂园人从周
口起跑，旌旗猎猎，健步如飞，歌声嘹亮，用奔跑的步伐
丈量碧桂园在河南的“版图”。

短短四年时间，碧桂园“奔跑”在中原大地，从碧桂
园河南区域总裁杨海波只身一人勇当开路先锋，到如
今团队人数增至4000余人，进入河南十三座城市，项
目多达48个，创造了属于碧桂园河南区域的“速度与
激情”。

“信仰在风中飘扬，创造别人无法理解的奇迹。”这
是杨国强对碧桂园人的寄望；“随风奔跑自由是方向，
追逐雷和闪电的力量……”一曲《奔跑》，合着时代的节
拍，激励着无数人为了理想、梦想永不止步、奋勇前
行。在金秋九月的丰收季节，我们为碧桂园河南区域
四年开疆拓土、纵横驰骋所创下的佳绩、所结出的硕果
投以关注、报以掌声——

公益之花开遍中原

碧桂园集团自成立以来，一直奉行“对
人好，对社会好”“希望社会因为我们的存在
而变得更加美好”的企业理念，积极参与公
益事业、慈善事业，成立 25年来，累计为各
类公益慈善事业捐款超过 32亿元。碧桂园
还设立“仲明奖学金”，创办三所慈善公益学
校——广东碧桂园职业学院、国华纪念中学、
国良职业培训学校，让爱薪火相传。

4年来，碧桂园河南区域先后开展众多
系列公益活动：“梦想碧桂园·百城公益行”、

“碧桂园·微公益”、关爱留守儿童、关爱老
人、《校长的愿望》系列公益节目、“关爱母亲
河 传递正能量——公益徒步行”、碧桂园·
2017 国际铁人三项赛郑州站、“爱心妈妈”
志愿者在贫困地区学校教室里陪孩子们做
手工活动、洛阳碧桂园志愿者协会联合专业
体检机构和水泉小学共同组成“爱心慰问服
务队”慰问敬老院，碧桂园河南区域还向河
南省青年发展基金会进行多次捐赠，帮助贫
困家庭的孩子圆读书梦想，受到了社会各界
的广泛好评。

“晨曦计划”助学项目由河南省扶贫基
金会联合碧桂园共同发起，碧桂园河南区域
提供资金支持，用于资助卢氏县、新县建档
立卡贫困家庭中的高一学生。根据项目设
计，每名受资助学生除了可直接获得连续三

年的生活资助之外，还有寒暑假参观学习活
动、主题班会互动交流、心理辅导等社会实
践。该项目为寒门学子的成长提供全面的
资助和支持，以“培养一个孩子、改变一个家
庭”为目标，阻断贫困代际传播。

对于“晨曦计划”，杨海波有自己的理
解。他说：“社会的爱心力量是助推剂，温暖
的公益力量必将唤起更多寒门学子的内生
动力，让他们奋发向上，正如晨曦一般，通过
自己的努力，绽放生命的华彩乐章。”

碧桂园河南区域与河南电视台民生频
道合作推出的《校长的愿望》系列公益节
目，旨在走进贫困学校，寻访学校的需求，
聆听校长的愿望，追寻孩子的心声，助他们
实现愿望，使河南偏远乡村的教育环境得
到改善。

2017年，是碧桂园成立的 25周年，9月
26日是碧桂园河南区域创立四周年。站在
河南区域第五年的门槛上，谈到未来发展，
杨海波表示：“碧桂园在河南不仅是短跑健
将，更要成为长跑老将。碧桂园在河南既来
之则安之，则深耕之则扎根之，我们秉持‘给
您一个五星级的家’的初心，建造老百姓买
得起的好房子，让碧桂园与大美的郑州、最
好的郑州共同成长，这是碧桂园在郑州的

‘中国梦’。”
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碧桂园河南区域四载十三城接力跑平顶山站营销方阵风采


