
春来景色处处新，
位于郑州东北方位的鸿
园片区品质楼盘林立，
鸿园六期银杏苑项目建
设如火如荼。据了解，
自 2 月 16 日起，该项目
施工团队陆续到场，截
至 2 月 27 日，复工人数
已达600人。目前，鸿园
六期银杏苑项目建筑主
体已基本完成，外立面
初步呈现，电力、热力、
自来水、燃气等安装工
程完成约 90%，外墙装
饰完成约 90%，综合管
线完成约 90%。该项目
预计将于明年 6 月迎来
交付。

作为高端品质楼盘，鸿园一直以来都颇受改善型购房者青睐。“3月以
来，鸿园的销售情况较为可观。”鸿宝置地集团总裁助理舒舒告诉记者，“3月
12日，我们面向客户加推了洋房，3月 7日~3月 13日销售量达十余套，售出
房源以洋房为主。”

在舒舒看来，今年，郑州房地产市场的走势与相关政策的落地息息相
关。对于房地产开发企业而言，如何在这一年里保品质、保交付、提振购房
者的信心，是每家企业都要面对的切实问题。而对于购房者而言，不仅要关
注房价、地段等购房信息，更需关注房地产开发企业的资金实力、财物状况、
运营情况。鸿宝置地集团作为鸿园片区的先行者和扛旗者，始终用实际行
动推动区域发展，强大的资金实力、稳扎稳打的企业文化、时刻秉持的匠心
与初心，是鸿园项目高品质交付的有力保障。鸿园项目总占地面积约 2800
亩，目前已开发至六期，后续还有 1000余亩土地待开发。“业主把幸福托付
于我们，我们将坚持一步一个脚印，用心筑就这片承载幸福的土壤，保障项
目的高品质交付，不负业主对美好生活的期待。”舒舒说。

今年，不仅是鸿园六期银杏苑项目交付前关键的品质监控年，亦是鸿园
生活场景兑现年。“鸿园商业街的招商工作已经结束，预计将于今年 5月开
街。此外，河南省少年儿童图书馆鸿园分馆已于去年对外开放，业主食堂、
项目会所的游泳健身功能等鸿园美好生活场景将于今年集中兑现。”舒舒告
诉记者。
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亚星集团
“星”光正熠熠照得“锦绣”明

申泰·中原印象
居中“申”自远山高“泰”为峰

郑州房地产市场越冬回暖，位于金水主城区的申
泰·中原印象早有感知。申泰集团郑州公司总经理王
鹏远告诉记者：“近期，申泰·中原印象营销中心来访量
与日俱增，与年前相比，日均到访量涨幅超过100%，成
交量涨幅约50%。”

据了解，申泰·中原印象项目作为金水主城区的改
善型楼盘，以较好的地段、百万平方米的体量、较高的
品质、全生命周期成长大盘的战略定位，自入市以来就
备受市场关注。如今，郑州改善型置业需求正在释放，
进一步促成了申泰·中原印象销售态势向好。此外，申
泰·中原印象项目 2022年工程复工全面提速，也充分
保障了客户的购房信心。

在王鹏远看来，当前，中国经济大势正由“量”的增
长，转向“质”的提高，房地产同样处于这样的变革中。
未来，房地产开发企业更需精耕细作、脚踏实地，做人
民需要的好房子，让楼盘真正服务于城市，让建筑真正
服务于生活。对申泰集团来说，中原印象项目在开发
之初，就将“全生命周期成长大盘”的概念置于整盘开
发的大战略和大原则上，规划有服务于不同年龄层和
不同家庭结构的多重配套，致力于服务于城市、服务于
生活。“某种程度上来讲，这正是一种回归，让开发商真
正回归到房地产开发的本质使命与社会责任上来。”王
鹏远说。

“2021年是洗尽铅华的一年，也是去伪存真的一
年。远离资本杠杆的房地产行业将越走越坚挺、会越
走越稳健。”王鹏远认为，“无论对于开发商还是购房者
而言，‘价值’将是2022年楼市的主旋律。在理性镜头
下，生活的改善需求将被关注，楼盘的真正价值将被重
视。相信2022年的郑州楼市，特别是位于金水主城区
的改善型楼盘将迎来暖春开局。”

佳源·名门橙邦
精“橙”致美好品质筑“佳源”

3月 14日，记者走进位于二七区大学路与长江路
交会处的佳源·名门橙邦项目，施工现场的建设者们忙
忙碌碌，工程车辆来来往往，构成一片热火朝天的繁忙
景象。据了解，佳源·名门橙邦早在正月初七便开启了
复工复产工作，2月20日左右已全面复工。在施工现场
记者看到，该项目一期三栋超高层建筑已然呈现，社区
内乔木、灌木等树木已栽种；项目二期楼栋几近封顶。

据佳源集团郑州名川房地产开发有限公司总经理
王永志介绍，佳源·名门橙邦项目一期600余户预计将
于今年 6月交付，但在 3月底便可达到交付条件，4月
将邀请业主前来参观。项目二期预计于明年 6 月交
付，计划于今年12月达到交付条件。

在佳源·名门橙邦营销中心，实时播放着项目施工
现场画面。看得见的工程进度与品质，给了购房者较
大的购房信心。据悉，入春以来，该项目到访量和成交
量均呈上升趋势。

“在郑州，房子是否让人放心是购房者心中重要的
置业标准。”王永志告诉记者，“2022年，佳源·名门橙
邦将继续秉持社会责任感，肩负企业担当，主抓安全与
品质，保障交付时间与交付质量，做主城区交付安全
盘，不辜负政府、社会、业主的期望。”

在王永志看来，2022年，郑州房地产市场在人口
红利、政策红利两大因素的影响下，将步入三个阶段：

“3月到 5月为基础促进期，6月到 10月为复苏上扬期，
11月到 12月为平缓期。我国房地产市场‘房住不炒’
的基调不会改变，郑州房地产市场也终将归于平稳。”
王永志表示，“我坚信在各级主管部门的精准施策下，
在媒体宣传的正面引导下，在所有业内同行的共同努
力下，2022年郑州楼市平稳可期。”

亚星集团作为深耕
中原的本土房企，正铆
足干劲，迎春出发。据
了解，新春伊始，亚星集
团便组织人员积极复工
复产，确保全员全工作
时段建设施工。走进亚
星星河郡、亚星锦绣山
河大二期项目工地，塔
吊机器不停运转，工人
们 正 紧 张 而 有 序 地 施
工。目前，亚星星河郡主
体已经完工，正在进行二
次结构施工，亚星锦绣山
河大二期即将封顶。据
亚星锦绣山河大二期项
目工程负责人介绍，亚星
将继续加大力度，确保项

目保质保量按期完工。
在亚星锦绣山河售楼中心，前来看房和买房的客户络绎不绝。亚星集

团副总裁兼营销中心总经理段炤利告诉记者：“目前，市场逐步复苏，购房者
信心正在恢复。亚星集团各售楼中心人气热度有所回升。3月 1日~3月 18
日，亚星集团各项目总成交178套，其中，亚星锦绣山河大二期成交60套，亚
星金运外滩成交45套，亚星盛世成交32套。”

据悉，在去年市场下行的环境下，亚星上湖嘉园、亚星盛世环翠居等项
目的提前交付成为郑州房地产市场中的一抹亮色。“市场不是不好了，而是
客户更为理性了，只要继续做市场认可的好产品，相信市场还会持续向好。”
亚星集团董事局主席高国安表示，亚星集团从上街到郑州，持续以城市建设
者的姿态深耕主城，致力于以精品社区赢得业主信任。在新的一年，亚星会
一以贯之，做好亚星锦绣山河、亚星盛世、亚星金运外滩等 14个地块的营销
工作，全力如期交付星河郡·西苑、上湖嘉园60号楼等4个地块，全力开工锦
绣山河倚澜苑、亚星九邸等9个地块，为业主兑现家的美好，让更多购房者住
得舒心，买得放心，置业有信心。

碧桂园河南区域
栽下梧桐树引来“凤凰”栖

春雨沐风，人间三月。随着政策利好信息的释放，郑州房地
产市场信心日渐恢复，日益升温。据碧桂园河南区域营销总经理
杨同飞介绍，近日，碧桂园在郑州的22个楼盘响应政府号召，制定
2022年郑州新青年置业计划，多盘联动降低青年购房压力，提升
城市吸引力，致力于为郑州留住更多人才。

“在政策利好和楼盘优惠措施的加持下，碧桂园凤凰城迎来
了销售‘小阳春’，近期案场到访量有所提升，首次改善和刚需青
年购房者成交量均呈上升趋势。”杨同飞说。

良好的销售势头还得益于该项目大城规划、好地段、好产品、
好配套、好物业等多方面的加持。据了解，碧桂园凤凰城总占地
面积约 6057亩，项目一期于 2020年 6月首开，已拥有 3357组业
主。目前，在售的二期地块碧桂园凤凰城·天荟规划有 17栋住宅
楼，位于常西湖新区，交通便利，周边规划有丰富的教育、生态资
源。秉承大城运营理念，项目规划建设有大型商业中心、社区商
业、绿地公园、综合医院、慢生活广场等生活及休闲配套。

当前市场环境下，房地产开发企业的经营状况颇受关注。据
悉，3月 3日，碧桂园控股有限公司与招商银行股份有限公司签署
150亿元《地产并购融资战略合作协议》，双方将建立深度的地产
并购融资战略合作关系。“碧桂园将通过稳健经营确保企业风险
可控、行稳致远，助力房地产行业健康平稳发展。”杨同飞表示。
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好雨知时节，当春乃发生。日前，市政府
办公厅发布《关于促进房地产业良性循环和健

康发展的通知》，从支持合理住房需求、改善住房
市场供给、加大信贷融资支持、推进安置房建设和
转化、优化房地产市场环境五个方面提出促进我市
房地产业良性循环和健康发展的相关措施。

新政如春风化雨，润泽着郑州房地产市场健康发
展的土壤。东风送暖之下，楼市“温度”几许？重点
房企在建项目工程进度如何？未来又有怎样的新战
略、新布局、新规划？本报记者近日深入郑州房地
产市场一线，走进迎春奋进、运行稳健的地产企业
进行实地探访，触摸最真实的市场“律动”，用数
据和见闻带来“稳楼市，强信心，促发展”的市
场“春讯”。

佳源佳源··名门橙邦一期立面呈现名门橙邦一期立面呈现

郑州阅城吸引不少置业者看房郑州阅城吸引不少置业者看房

郑州万科
春回“万”物生“拾谧”听“森语”

春回大地万物生。作为郑州万科在北龙湖的首作，3月以来，
万科·拾谧森语项目吸引了不少客户参观品鉴。“而今，郑州楼市
成交逐步回暖，郑州万科也走进了复工复产的‘春天里’。”郑州万
科相关负责人告诉记者，“万科·拾谧森语项目致力于打造北龙湖
改善型住宅新的风向标，项目湖山样板间已经绽放。”

据悉，万科集团入郑十年，参与并见证了郑州十年来的飞速
发展。在郑州万科相关负责人看来，越是在当下，越要保证产品
与服务的创新，保证规模和情怀的平衡。从“有温度的设计”到

“未来生活共同体”再到“励新计划”，万科始终不断进行产品与服
务的创新。以万科·拾谧森语为例，项目以全域整合性设计方式
呈现，以“种在自然里的建筑”为理念表达，致力于重新定义住区
中的常态风景元素。

“万科更注重城市人居的理念和品质，希望能为业主提供更
多元的空间体验。”郑州万科相关负责人说，“基于此，万科·拾谧
森语配套了约 1200平方米会所空间，将室外天光与室内渗透融
合，配置四点半学堂、儿童游乐园、台球室、健身房、瑜伽室、高尔
夫室、私宴厅等主题会所空间。万科始终相信，‘软实力’的不断
加持，才是万科产品体系中的核心竞争力。”

2022年，是郑州万科改善系产品全面亮相的一年。据介绍，
今年，位于北龙湖的万科·拾谧森语、位于惠济区的万科·翠湾中
城、位于北龙湖北的万科·未来时光、位于金水区的万科·古翠隐
秀等项目多盘联动，新品可期。“作为拓疆中原的一线房企，万科
将肩负稳定房地产行业健康发展的使命担当，为助力郑州房地产
业良性循环和健康发展添砖加瓦。”郑州万科相关负责人表示。

郑州阅城
东风如有意“阅”尽一“城”春

近日，记者来到郑州阅城二期项目工地，眼前高楼林立、塔吊四
起，建筑工人忙碌专注，项目施工紧锣密鼓。据了解，郑州阅城二期项
目早在 2月 8日就启动了复工复产工作，到 2月 20日已全面复工，目
前，施工人数已达 300余人。今年年底，郑州阅城二期项目将迎来首
批交付，目前，首批交付楼栋已全部封顶。

郑州阅城项目位于西三环与三全路交会处，客户群体以金水北片
区外溢客户、中原区老城外溢客户和高新主城区客户为主，覆盖刚需、
刚改购房者。去年年底，三全路的贯通大大拉近了该项目与金水北片
区的距离，项目较高的性价比吸引了不少金水北片区的购房者。郑州
阅城项目营销负责人刘江伟介绍说：“3月以来，客户观望情绪有所减
退，成交周期正在缩短，截至上周，来访客户达 341组，认购 37套。随
着天气转暖，能感觉到郑州房地产市场有回暖趋势。”

据悉，郑州阅城项目之所以受到购房者的青睐，得益于其“家门
口”的优质教育资源。项目周边河南省实验教育集团旗下阅城实验小
学目前主体已封顶，阅城实验中学预计将于今年开工。该项目还拥有
专注于儿童发展的成长体系——童梦童享，已于项目一期交付后投入
使用，项目二期规划约960平方米的童梦空间正在建设中。

此外，郑州阅城项目二期在售的准现房也给了购房者较大的信
心。据刘江伟介绍，目前，该项目二期在售的 9、10、12号楼已封顶，预
计将于今年年底交付。4号楼已建设至20余层，预计将于明年年底交
付，所见即所得，令购房者更加安心。

“在如今郑州的房地产市场，信心十分重要。从政策形势和市场
趋势来看，我认为今年郑州房地产市场将稳中有升。”刘江伟表示。


